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股票代客理财如何找客户--证券公司客户经理应该怎么拉
客户.我要去银行驻点，有-股识吧

一、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。

二、证券公司客户经理应该怎么拉客户.我要去银行驻点，有

大部分证券公司经理先招揽客户有两个渠道：1.银行渠道，通过银行柜台前发放传
单，推介自己证券公司，当这些潜在客户有意向时，可能会找到你的名片，给你打
电话。
另外，必须与银行工作人员处理好关系。
通常人们想炒股时都会去银行咨询相关的问题。
如果你跟银行的工作人员处理好关系，他们就会把客户介绍给你。
另外，在自己已有客户中建立联系。
通过转介绍的方式获得客户。
物以类聚人以群分么，通常有相同爱好的人会在一起讨论大家一起感兴趣的东西。
跟自己已有客户处理好关系，能获得不小收获。
2.社区街道等渠道。
类似房地产中介形式的，这种渠道特点是：全面撒网，重点捕鱼！成功率较小。
营销学来讲，这种营销渠道针对性不大！
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三、证券公司的客户经理该怎么去找客户？希望前辈们给我点方
法

我们干的时候比较简单直接去银行弄个咨询点到时候自然会有人来咨询，比较于心
不忍的方法就是发动亲朋好友，哪怕是开了户不交易，先把任务金额完成再说，或
者是去各大门户网站发布信息，说说在你那里开户的有点，不管是低佣金还是送奖
品什么的，反正得有点招揽客户的本钱，这工作不好干，努力混吧，干得好两三年
就出头了，当个市场部经理或是区域经理什么的，即使当个组长也轻松不少。
（原创，采纳希望好评，谢谢）

四、当与您合作证券的客户担心给你打钱后不理他或赚不到应得
利润时候你该怎样回答最好？？？

你能怎么回答。
给客户许诺利润是违规的。
你能拿什么给客户承诺一定能赚钱？股市有风险。
不要为咯那份工资为别人当骗子。

五、合法的代客理财资格获取途径

目前没有，有执业和从业资格的 都不能炒股 何来代客理财。
是监管盲区，都是私底下的，赚钱好说，亏钱很啰嗦啊，要为之请谨慎。

六、怎样选择好的代客理财公司？我资金不多可以选择代客理财
帮我炒股吗？

首先要选择有实力的公司，其次要注意合作之前签订协议与风险承诺.最后，建议
选择资金由银行实行三方监管并且是一级二级结算的理财公司和产品，这样做，公
司是绝对不可能私自将客户的资金转进转出的，最好是一级结算，确保资金安全。
其实资金不多就直接自己买基金得了，让别要帮你做就一定会赚吗？心态要好，投
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资的目的 是什么这个要明确 。
然后选择适合自己的风险级别去做就行了。

七、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

你能怎么回答。
给客户许诺利润是违规的。
你能拿什么给客户承诺一定能赚钱？股市有风险。
不要为咯那份工资为别人当骗子。

八、关于代客炒股的问题，怎么做比较好

代客炒股的心态就是，自己认为自己有一定的技术，但限于自己资金不足，所以想
利用代客理财赚第一桶金。
这是非常危险的想法。
先说结果。
如果炒股亏了，客户不理会事前的所谓合同或者协议，跟你吵闹甚至闹到法庭，吃
亏的是你，很可能法院会判决你赔偿客户所有的损失。
因为法院会认为你没资质签订这种合同，合同无效。
这是有案例可寻的。
另外分析危险的地方：1，市场上非常多的自我感觉良好的职业炒手，其实根本不
知道如何评估自己的技术水平。
亏了就找借口来自我安慰，自以为懂得几个技术指标和指标组合，或野路子上找的
所谓赚钱公式就能代客理财。
不理不知道，理下去一塌糊涂。
2，还处于主观炒股的阶段，没有形成系统的交易策略，所有的操作均靠即时判断
。
这样的操盘方式非常容易受到干扰，很容易一个头热就犯了投资的各种禁忌，将风
险无限放大。
如熊市买卖，抢反弹，重仓赌博，侥幸心理过重等等。
3，本来习惯操盘较小资金的心态来操大资金，各种操作大资金的心态均没成熟，
很容易患得患失，结果就是赚小亏大。
建议就是先系统客观地评估自己水平，不懂评估就找高手帮忙，不能糊弄过关。
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然后构建自己的交易系统，也要客观地测试交易系统的历史表现，看是不是真正能
稳定赚钱，如果单单靠大略翻几十个股票来验证，还是放弃代客理财的想法吧。

九、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．
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