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股票开户如何预约客户经理的_股票上哪找客户经理！
用不用预约阿？-股识吧

一、新手想炒股怎么找客户经理啊

您好，针对您的问题，国泰君安上海分公司给予如下解答&nbsp；
新手炒股首先，炒股开户一定是要本人用本人的身份证办理的，不能代理其他人开
户，也不能用自己家人的身份证和银行卡为自己开户。
其次，找一家口碑好一点的证券公司去做炒股开户，一般新手炒股开户以后最好是
有一位专业人士指导一下的，否则如何下载软件，如何做转账，如何做基本的操作
都一无所知。
再次，找到适合的证券公司以后再他们正常营业时间（一般是工作日周一到周五上
午9点到下午的15点，有的证券公司周末也是可以办理开户的，去之前可以打听清
楚，最好能够在网上找到工作人员预约一下）去办理开户就可以了。
最后，在证券公司开户以后，找他们的客户经理指导一下简单的软件下载以及印证
转帐如何操作就可以了。
以上是新手炒股开户的简单步骤，不过开好户以后也可以不急着买股票的，因为证
券公司有的理财产品也很不错的，可以适当的做做，有时候比做股票也不差的。
登录国泰君安上海分公司*：//sh.gtja*进行预约即可有客户经理对应服务。
希望我们国泰君安证券上海分公司的回答可以让您满意！回答人员：国泰君安证券
客户经理：洪经理（员工工号009301）国泰君安证券——百度知道企业平台乐意为
您服务！如仍有疑问，欢迎向国泰君安证券上海分公司官网或企业知道平台提问。

二、股票开户详细过程？存管银行的卡是先行办理吗？网上有人
说需要预约经理，两者有什么好处？

去当地的证券公司营业部办理，有的银行也代理股票开户业务。

三、打算开股票账户，如何选客户经理？

1、炒股开户，选择客户经理最重要的是，他能给的佣金低。
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一般人和客户经理打交道的不多，而客户经理能决定交易佣金的高低，所以要选择
佣金低的客户经理即可。
当然，要选服务态度好的客户经理。
在股票、基金、权证、债券等证券投资方面有任何问题、任何需要只要一个电话，
他（她）就会第一时间解决。
2、客户经理既是证券公司与客户关系的代表，又是证券公司对外业务的代表。
（以证券公司为例）客户经理的职责 其职责是开场，全面了解客户需求并向其营
销产品、争揽业务，同时协调和组织全行各有关专部门及机构为客户提供全方位的
金融服务，在主动防范金融风险的前提下，建立和保持与客户的长期密切联系。

四、股票上哪找客户经理！ 用不用预约阿？

去证券公司，或各大银行

五、证券客户经理怎么拉人开户啊？什么方法比较有效？

自己必须要懂股票！先交朋友后做生意！取得信任非常重要！！！
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