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股票代理渠道在哪里！想进证券公司上班，有什么渠道么-
股识吧

一、买股票有哪些渠道?

买股票有办理深圳、上海证券账户卡、证券营业部开户、银证通开户，开通“银证
通”需要到银行办理相关手续等渠道。
      证券营业部开户程序：1.
个人开户需提供身份证原件及复印件，深、沪证券账户卡原件及复印件。
2. 若是代理人，还需与委托人同时临柜签署《授权委托书》并提供代理人的身份证
原件和复印件。
3. 填写开户资料并与证券营业部签订《证券买卖委托合同》（或《证券委托交易协
议书》），同时签订有关沪市的《指定交易协议书》。
4. 证券营业部为投资者开设资金账户。
5. 需开通证券营业部银证转账业务功能的投资者，注意查阅证券营业部有关此类业
务功能的使用说明。

二、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

三、想进证券公司上班，有什么渠道么

有个从业资格证，高中以上文化，那么很多证券公司都会要你了，当然，还是做客
户经理，就是经纪人。
需要你有一定的客户资源。
我就进过一段时间的证券公司，哎，真的是百感交集。
我不知道你是不是一个有毅力的人，很多人把这个行业的工资吹得很高，的确很高
，那是对于干了很多年，有一大批客户的人而言。
刚开始进去，也许连底薪都没有，特别是行情不好的时候，谁来炒股？你到哪儿找
客户去？每个月还有沉重的任务，要开多少户，卖多少基金......你能保证你拉来的
客户马上就能入金操作吗?公司可不管这些，每个月都有固定的多少个有一定资金
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量的客户才行。
所以如果有更好的选择，还是不要进这行的好，压力不是一般的大，况且客户经理
也算不上证券公司的正式员工，里面的人由于竞争激烈，为了抢客户，也可以脸都
不要的。
我也刚毕业不久就去了一家证券公司，干了接近一年的实习生（连客户经理都算不
上），然后辞职去了另外的城市，然后男朋友家人帮我找到一家证券公司的营业部
老总，请他帮忙给我安排个岗位，这个老总磨磨唧唧的办了2个多月，然后通知我
去上班，说先试用两个月再转正，前提是我帮公司完成几十万销售任务。
虽然对于证券公司来说几十万或许并不多，但对我就很难，为什么呢。
第一，我刚来的这个城市，我很陌生，我谁也不认识。
也就是我没有自己的客户资源。
第二，销售时间从我上班开始算只有半个月了。
也就是让我用两个星期的时间完成几十万任务。
第三，我所在的是个小城市，西部三流小城。
所以老总很清楚我不可能完成任务，之所以给我下任务，是想让我男朋友家自己解
决这个任务，不管是用自己的钱还是借钱，都行。
甚至怂恿我去借高利贷。
还不要脸的说：你们要给我送礼的，我都没要，你们把钱花到该花的地方吧。
为了工作花费一些也没什么。
我都无言了，我想说明的是，我们都不是大款，谁能大笔一挥就拿出几十万，甚至
要高利贷借几十万去卖你那个狗屁产品，现在行情一点都不好，到时候两头亏，谁
受得了？了解股市的人都知道，进来的人。
10个有8个都在赔钱，明知道是个坑，为了他的工作他还是让我去跳。
最后我又辞职了，没办法，没有哪个领导喜欢不听话的员工，而实际上他用我的时
候就想着要用我做点对他有利的事，别期待人家会给你时间慢慢培养你，这个显示
的社会，很无奈地.....如果你非常热爱这行，做好吃苦的准备，就可以了。
在中国，做客户经理是很容易的，其它岗位又很难进。

四、股票开户可以代理吗？有什么手续？

股票开户，需由本人亲自到证券公司柜台办理，若委托他人代办证券开户的，还须
提供经公证的委托代办书、代办人的有效身份证明原件（如果委托人身份证为二代
证需提供正反两面的身份证复印件）；
这样也许还会比较麻烦，也不太安全。
其实您还可以网上开户或是手机开户，很方便的，新手入股市前一定要做好准备工
作，先不要急于盲目的进行实盘操作，开始可以去证券公司每天去学习一下股票行
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情。
或者用个模拟炒股，在里面先慢慢摸索经验。
我用过牛股宝，还不错。
可以用里面的模拟基金去赚经验。

五、在哪里可以炒股

不是在哪个网址可以买卖的。
股票的买卖必须在深圳、上海两个交易所完成。
为方便投资者，各地开了不少证券公司，主要是代理委托买卖业务的。
所以，股票的买卖只能在证券公司的营业部里完成。
要拿身份证先在证券营业部里开深沪两市的股票帐户，还要开一个该营业部的资金
帐户，然后存入资金才可以买卖。
至于交易，可以到营业部去进行现场交易，也可以在营业部里开通网上交易，然后
在家里下载该证券公司的网上交易系统，就可以进行网上交易了。

六、想进证券公司上班，有什么渠道么

有个从业资格证，高中以上文化，那么很多证券公司都会要你了，当然，还是做客
户经理，就是经纪人。
需要你有一定的客户资源。
我就进过一段时间的证券公司，哎，真的是百感交集。
我不知道你是不是一个有毅力的人，很多人把这个行业的工资吹得很高，的确很高
，那是对于干了很多年，有一大批客户的人而言。
刚开始进去，也许连底薪都没有，特别是行情不好的时候，谁来炒股？你到哪儿找
客户去？每个月还有沉重的任务，要开多少户，卖多少基金......你能保证你拉来的
客户马上就能入金操作吗?公司可不管这些，每个月都有固定的多少个有一定资金
量的客户才行。
所以如果有更好的选择，还是不要进这行的好，压力不是一般的大，况且客户经理
也算不上证券公司的正式员工，里面的人由于竞争激烈，为了抢客户，也可以脸都
不要的。
我也刚毕业不久就去了一家证券公司，干了接近一年的实习生（连客户经理都算不
上），然后辞职去了另外的城市，然后男朋友家人帮我找到一家证券公司的营业部
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老总，请他帮忙给我安排个岗位，这个老总磨磨唧唧的办了2个多月，然后通知我
去上班，说先试用两个月再转正，前提是我帮公司完成几十万销售任务。
虽然对于证券公司来说几十万或许并不多，但对我就很难，为什么呢。
第一，我刚来的这个城市，我很陌生，我谁也不认识。
也就是我没有自己的客户资源。
第二，销售时间从我上班开始算只有半个月了。
也就是让我用两个星期的时间完成几十万任务。
第三，我所在的是个小城市，西部三流小城。
所以老总很清楚我不可能完成任务，之所以给我下任务，是想让我男朋友家自己解
决这个任务，不管是用自己的钱还是借钱，都行。
甚至怂恿我去借高利贷。
还不要脸的说：你们要给我送礼的，我都没要，你们把钱花到该花的地方吧。
为了工作花费一些也没什么。
我都无言了，我想说明的是，我们都不是大款，谁能大笔一挥就拿出几十万，甚至
要高利贷借几十万去卖你那个狗屁产品，现在行情一点都不好，到时候两头亏，谁
受得了？了解股市的人都知道，进来的人。
10个有8个都在赔钱，明知道是个坑，为了他的工作他还是让我去跳。
最后我又辞职了，没办法，没有哪个领导喜欢不听话的员工，而实际上他用我的时
候就想着要用我做点对他有利的事，别期待人家会给你时间慢慢培养你，这个显示
的社会，很无奈地.....如果你非常热爱这行，做好吃苦的准备，就可以了。
在中国，做客户经理是很容易的，其它岗位又很难进。
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