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上市公司前五大客户占比多少合适.占即将要上市的公司
的0.15%的股份，公司目前资产3亿，上市后大概能翻多少
倍。请问各位高手帮忙回答。-股识吧

一、公司要上市，要我们提供发行人关于含应付账款（前5大供
应商）的说明。这个应该怎么做呢？请教高人提示，谢！

- -ll 不就是把你公司最大的5个供应商（按应付账款额）列出来，然后计算下这5个
供应商的应付账款额占所有应付账款额的比例。
其实之所以要你们提供这个东西，就是要你说明你的供应渠道多元化，不会过分依
赖几个供应商。
所以上面我说的比例越低其实是越好的。
如果比例过大，那你就要好好想想怎么解释了。
比如说供应关系稳定，长期合作，供应商经营状况良好之类的，总之就是说明你稳
定的供应渠道，而且具有一定的议价能力，就成。

二、在新三板法律意见书中有“前五大客户重合......”。请问这
里的“重合”是指什么意思

一般指的是每年度的每年度的前五大客户都一样，这表明公司的业务比较稳定。

三、企业ipo重点指标有哪些，是什么标准。

首先判断企业规模和业绩情况：上市前三年要连续盈利。
如果净利润在3000万以上且最近三年主营业务收入增长率在年均30%以上，可以上
创业板；
如果净利润在5000万以上，可以上中小板。
这些数不是硬性指标，但有很强的参考意义。
如果预计一两年后能够达到这个指标，那从现在就着手准备上市是比较合适的。
其次要看行业：是不是限制性行业，行业的毛利水平，企业在行业中是否占有龙头

                                                  页面 1 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

地位或者有一定的竞争优势，行业是不是有成长性⋯⋯ 再次看企业的历史沿革：
出资、股权之类的是不是清晰，民营企业是不是涉及集体企业改制问题
，实际控制人最近三年是否发生过变更⋯⋯ 然后看经营：是否依赖大客户或者单
一市场，抗风险能力如何，是否依赖关联交易，有没有同业竞争，如企业能有点技
术含量最好，专利、商标、土地、房屋权属是不是清楚，上市募来钱准备投什么项
目⋯⋯ 还有合法性：最近三年是否受过重大处罚，包括税收、环保、土地、社保
、海关等等各个方面。

四、上市公司大股东持股比例在港交所的规定下上限多少？

港交所规定的大股东持股上限不超过37%。

五、公司上市主要有哪几大好处

首先判断企业规模和业绩情况：上市前三年要连续盈利。
如果净利润在3000万以上且最近三年主营业务收入增长率在年均30%以上，可以上
创业板；
如果净利润在5000万以上，可以上中小板。
这些数不是硬性指标，但有很强的参考意义。
如果预计一两年后能够达到这个指标，那从现在就着手准备上市是比较合适的。
其次要看行业：是不是限制性行业，行业的毛利水平，企业在行业中是否占有龙头
地位或者有一定的竞争优势，行业是不是有成长性⋯⋯ 再次看企业的历史沿革：
出资、股权之类的是不是清晰，民营企业是不是涉及集体企业改制问题
，实际控制人最近三年是否发生过变更⋯⋯ 然后看经营：是否依赖大客户或者单
一市场，抗风险能力如何，是否依赖关联交易，有没有同业竞争，如企业能有点技
术含量最好，专利、商标、土地、房屋权属是不是清楚，上市募来钱准备投什么项
目⋯⋯ 还有合法性：最近三年是否受过重大处罚，包括税收、环保、土地、社保
、海关等等各个方面。

六、如何解决拟IPO企业的大客户依赖症
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策略一：开拓新客户，优化客户结构在很多行业，尤其是寡头垄断行业，大客户依
赖是很多企业无法回避的问题。
如果公司对前五大客户或单个客户销售收入占比较高，也未必不能IPO，主要看报
告期内对重大客户的依赖比例是否呈逐年下降趋势，至少最近一期能降到50%以内
。
而要降低依赖比例，企业就必须采取适当的措施，其中，开拓新客户和开发新市场
，被认为是降低对单一客户依赖最有效的方法之一。
策略二：提高信披质量，进行合理解释如果企业依赖重大客户的问题实在绕不开，
除了采取必要的措施降低依赖比例外，借助信披渠道，在招股说明书中进行合理解
释也尤为重要。
如果依赖问题主要由行业特性导致，那么，企业可以从行业特点的角度，对公司业
绩稳定增长的合理性做出解释。
如果公司的大客户依赖症独立于行业的整个模式，那么，问题就比较严重，企业可
以从依赖的必要性、是否存在关联关系、交易价格是否公允、是否存在降低依赖度
的其他选择、是否采取措施以降低依赖度等几个角度来解释。
策略三：提高综合盈利能力和抗风险能力尽管近几年IPO被否决的公司中，有一部
分是直接折戟于重大客户依赖，但前瞻投资顾问认为，更深层次的原因还在于企业
的持续盈利能力不足和抗风险能力不强，从而导致对大客户的依赖存在重大不确定
性。
企业提高综合盈利能力，一方面要注重宏观经营方向的把握，即企业战略的选择，
应结合自身优势发展最有市场空间的项目进行建设，以避免低层次重复建设而陷入
被动的恶性竞争中。
这一点，很多民企在前期盲目投资，盲目扩产建设，导致后期项目陷入困局的案例
比比皆是，前瞻投资顾问建议，在投资前进行项目可行性研究和细分市场研究十分
必要。
另一方面，影响企业综合盈利能力的微观经营方式也尤为重要，包括企业的客户结
构、产品结构、价格结构、区域结构，以及供应链管理、成本控制、生产管理、人
才管理等，它直接关系到企业经营质量与经营能力的成长问题，为此，对公司的内
控体系进行持续优化与完善也极其重要。

七、公司上市主要有哪几大好处

公司股票上市的优点：1 改善财政状况通过股票上市得到的资金是不必在一定限期
内偿还的，另一方面，这些资金能够立即改善公司的资本结构，这样就可以允许公
司借利息较低的贷款。
此外，如果新股上市获得很大成功，以后在市场上的走势也非常之强，那么公司就
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有可能今后以更好的价格增发股票。
2 利用股票来收购其他公司（1）上市公司通常通过其股票（而不是付现金）的形
式来购买其他公司。
如果你的公司在股市上公开交易，那么其他公司的股东在出售股份时会乐意接受你
的股票以代替现金。
股票市场上的频繁买进卖出为这些股东提供了灵活性。
需要时，他们可以很容易地出卖股票，或用股票做抵押来借贷。
（2）股票市场也会使估计股份价格方便许多。
如果你的公司是非上市公司，那么你必须自己估价，并且希望买方同意你的估算；
如果他们不同意，你就必须讨价还价来确定一个双方都能接受的“公平”价钱，这
样的价钱很有可能低于你公司的实际价值。
然而，如果股票公开交易，公司的价值则由股票的市场价格来决定。
3
利用股票激励员工公司常常会通过认股权或股本性质的得利来吸引高质量的员工。
这些安排往往会使员工对企业有一种主人翁的责任感，因为他们能够从公司的发展
中得利。
上市公司股票对于员工有更大的吸引力，因为股票市场能够独立地确定股票价格从
而保证了员工利益的兑现。
4 提高公司声望（1）公开上市可以帮助公司提高其在社会上的知名度。
通过新闻发布会和其他公众渠道以及公司股票每日在股票市场上的表现，商业界、
投资者、新闻界甚至一般大众都会注意到你的公司。
（2）投资者会根据好坏两方面的消息才做出决定。
如果一个上市公司经营完善，充满希望，那么这个公司就会有第一流的声誉，这会
为公司提供各种各样不可估量的好处。
如果一个公司的商标和产品名声在外，不仅仅投资者注意到，消费者和其他企业也
会乐意和这样的公司做生意。

八、占即将要上市的公司的0.15%的股份，公司目前资产3亿，上
市后大概能翻多少倍。请问各位高手帮忙回答。

也就是说，3亿资产，其中你有0.15%股份，价值是45万，这是尚未上市的价值，如
果上市了，按3亿资产的盘子，最多中小板，可能创业板，按30倍市盈率算，爽死
了。
。
。
。
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