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客户炒股赚钱了怎么说-祝福炒股票的朋友怎么说-股识吧

一、客户说；做股票让我心寒了，不想在折腾了，该怎么回答客
户

是你的客户你心理上肯定想留下客户，跟他讲恰恰是很多人心寒的时候就是操作良
机，事实也是如此

二、客户说股市一般，我应该怎么回应

上面的回答不靠谱，客户经理又不是投资分析师，你不能向客户暗示投资收益和帮
助其炒股，这些都是违规的。
而且也没有几个人会信，反而另人反感。
让人转户，最有效地办法是说服他如果转过来可以收他更低的佣金。
同时服务要热情周到，不要怕麻烦帮客户排排队，填个表啥的。
没准有回头客。

三、做金融的客户之前有做过股票接下来回访怎么说

1. 接到订单后先做PI和合同，让客户回签确认订单，交期，付款方式等内容，2.
接着收订金，然后安排生产，3.
生产完成后找货代(有的自己找，有的时候客户会指定货代) 订舱，然后拿着S/O和
PL把货送到指定仓库，找报关行报关(注意要搞清楚客户需要的清关文件，如CO等
，还有就是货要不要商检)4. 收余款.要看你们的付款方式，如果是出货前付清余款
就应该在货完成后通知客户完成让客户付款，如果是见提单副本付款就要等提单副
本出来发给客户，让客户付款，5.付款完成，把提单，CI，PL寄给客户(也可以电
放，把电放提单，CI和PL等邮件给客户)交易完成.6.接下来办理出口退税之类的我
们一般是由财务部门来做

四、听人家说买基金买股票能赚钱！怎么弄？

                                                  页面 1 / 3



祝福炒股票的朋友怎么说    www.gupiaozhishiba.com
 

买基金 去银行 就可以 随便找个营业员 开个户 存上钱 下载软件
买入自己喜好的基金类型（股票型 债券型 好多类型的 以前做过一段时间
现在不做了 忘了）基金公司帮你 操作！买股票 去证券公司或者去银行也行
（证券公司驻守的销售代表）销售代表 全程陪同 按他说的来就行
流程基本上和买基金差不多！

五、祝福炒股票的朋友怎么说

事必从新：产品新兮操作新，高新技术更堪珍。
五洲浪涌新观念，新世纪中新股民。

六、问一下富尔道贵金属公司电话营销员的开场白要怎么说才好
？还有客户说他现在在搞股票都没亏本过，不想做...

你好，请问是XX总么？ 是是这样的，我们这边是福尔道贵金属公司的。
我们现在在做贵金属投资业务，看到您也在做投资，就打个电话给您，看看您有没
有一个好的投资理财规划。
然后就说：30%的资金储存应急，20%投资股票，20%投资贵金属，20%投资基金稳
定获利，10%买保险，这个是巴菲特的分散式投资。
可以对财产有一个很好的保值和稳定的收益。
然后说股票交易时间不连续，交易时间短。
只能单向交易，不能做空。
股票T+1模式，今天买了明天才能卖。
股票有涨跌停限制，跌停了抛都抛不掉，等等，很多可以说的啊
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