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股票销售客户不回复怎么办股票当碰见一个客户不愿意给
你电话的话该怎么给他聊-股识吧

一、客户咨询有关产品方面的问题，销售人员回答不上来该怎么
办

首先客户的第一反应就是 你不够专业然后从自身找原因，看自己是哪些方面工夫
下得不足，你在去加强自己的语言表达与组织能力。
做销售是往往跟您的专业度与热情才能说服客户的。

二、客户不回款怎么办？？？

没别的办法，只有打官司.也许人家HR就等着打官司呢，老板各种原因不爽了，发
话不付，他也不能去催阿，不然要被质疑：你帮谁工作啊，为什么老是替猎头说话
?拿啥好处了... 所以，走正规渠道，先发律师函，多半是还不付的，接下来起诉，
然后多半是庭外和解，等有了调解书，对方公司基本上都会付款.有时候程序的正
确大过事实.如果对方还要赖...恭喜你，你们碰到了极品客户，认栽吧，把官司委托
给律师继续打下去，直到把钱讨回来或者对方把公司关掉为止，你们业务人员自己
就不用操心了

三、给客户推荐股票客户说不做怎么办

首先你要了解客户是否还在做股票 你也可以用手机短信发一些股票
让客户自己观察 不要给客户任何压力 不要激怒客户 更不要和客户争吵
最开始要做的就是取得客户信任 让客户自己做个判断 客户是很聪明的

四、客户咨询有关产品方面的问题，销售人员回答不上来该怎么
办

首先客户的第一反应就是 你不够专业然后从自身找原因，看自己是哪些方面工夫
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下得不足，你在去加强自己的语言表达与组织能力。
做销售是往往跟您的专业度与热情才能说服客户的。

五、报完价客户不回复，我发短信该怎么开口问

一样的，我经常是这么发的：*先生，上午好，前两天给您的报价您公司这边考虑
的怎么样了呢？如果您对价格还有什么疑问的地方，可以随时跟我这边沟通。

六、电话股票销售客户拒接话术

任何话术都是无效的，因为这种业务本身不能给客户好处，一开口早已被当成了垃
圾电话。
不要徒劳地做这些无意义的工作了，股票投资是很难的事情，如果自己有本事做股
票赚钱的话不需要去拉客户来交会员费了，早几年可能还能骗到一些人，现在被骗
的人多了怎么说都没用了，趁早转行吧。

七、股票电话销售被拒绝了怎么办

拒绝了就不要打了，你再继续联系此人肯定是没有收获的，但不是所有的人都会这
样，不要浪费时间赶快打给下一个人，听消息炒股的人还是有的。

八、股票当碰见一个客户不愿意给你电话的话该怎么给他聊

其实无论是股票，期货，还是现货，客户开发都是一个比较困难工作，因为无论任
何人，当面对一个陌生人时，任何人都会产生戒备的心里，从而不易接近，因此我
们首先要做的不是做业务，而是交朋友，可以先引起话题，然后循序渐进，不能操
之过急，因为只有想让客户接受了你，才能进一步的接受你的产品，不过这不是谁
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都能把我的好的，要在实践的工作中不断去摸索经验，祝你好运！
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