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股票研究员和股票交易员哪个好如何做好操盘手，详细点
呀，我要从零开始学习，还有推荐什么好书？-股识吧

一、荐股骗局大曝光，炒股的没

不炒股。
玩股指。
globalidx全球指数都有的产品。
8美元也拿的出白是重点

二、股票交易员/操盘手是什么工作

操盘手从开始学习到具备一定的水准，一般来讲，至少需要两年的经验。
一般公司招操盘手，有两种情况，一是真的是招操盘手，招有实力的操盘手，另外
一种就是想招新人进公司之后为公司带来业绩。
目前90%以上的公司都是希望通过招聘操盘手来为公司增加客户，这主要是因为这
个行业中大90%以上的公司都是自己坐庄的对赌公司。
他们根本不会去招聘有实力的人帮客户赚钱，他们的一切目的都是增加公司的客户
量。
真正招聘操盘手的公司是存在的，但是目前整个行业都面临一个问题，那就是操盘
手的考核机制建立不起来，到底怎么考核操盘手的实力呢？目前有这样几种做法：
1是要操盘手自己开个小仓做一段时间看看成绩如何。
2是要操盘手拿出自己的真仓操作记录出来看看。
3是给操盘手一个模拟仓，做一个到三个月看成绩。
4是给操盘手一个很小的真仓去做，看操作情况。
上面说的4种做法其实每种都不合适，具体来讲，第一种，会让人觉得公司是在找
客户而不是真的在找操盘手，第二种，很多人没有真仓的操作记录，或者真仓的操
作记录是很长时间以前的或者就直接拿模拟仓的操作记录来，第三种，模拟仓毕竟
是模拟仓，和真仓完全不是一回事，四，给操盘手的非常小的真仓的目的是试验操
盘手的水平，所以才拿小仓出来，但是这样考核出来的操盘手很大可能是抱着博一
博得心态去做的。
所以上面的几种方法都不是合适的方法。
所以很多人宁愿自己去培养，也不愿意从外面去招操盘手。
另外我告诉你一个实际情况：操盘手大都没钱，老板大都没技术。
为什么要做操盘手？你能赚钱为什么不自己投资给自己做？为什么老板要开公司？
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你有技术的话为什么还费这么大的力气去开公司？这样，我们再换个角度，站在应
聘者的角度说一说看。
为什么要应聘操盘手？喜欢这个职业？自己有操盘水平但是没钱？上面才叫有操盘
水平？大多数都是没做过真仓或者是做的真仓非常少的人在应聘操盘手，这个问题
就来了，本身经验非常少，事实上操作的稳定性都不能保证，如何做操盘手呢。
想做操盘手的人或许会想，想找一家公司，能拿到固定的工资又能学操盘，这个想
法很好，但是这个行业非常残酷，没有时间去做这些回报时间非常长的不确定收益
的投资。
总结一下，我想说的是：应聘操盘手的人，想法是错误的，也不够资格应聘操盘手
。
招聘操盘手的单位，大多是忽悠人的，就算不忽悠人，也会让别人以为是在忽悠人
。

三、交易员和操盘手的工作靠谱吗?

交易员顾名思义就是做交易的，通过买入和卖出赚取差价利润,前期主要是公司返
还给你的手续费。
风险很大！一般一个交易员需要经过很长时间的练习才能盈利，好一点的几个月，
长至半年以上。
而且得准备资金，要做好能玩的起的准备，输了就输了赢了就赢了，赢了你不知道
这钱是从哪来的，输了都不知道本钱是咋样死的，前期甚至有的很长时间都赚不到
钱的。
这就是所谓的入行学费。
还有一点是这个可以说不是工作，你与公司是合作关系，而不是雇佣关系。
部分公司有欺骗性质的，还是不要去了1、市场管理不规范。
庄家控盘控的厉害，用不公平的手段控盘（虚拟资金） 2、资金管理不规范。
没有严格的第三方监管制度约束，资金容易在你不知情的情况下被挪用3、你赚不
到钱。
你新手注资，注定的命运是大部分时间被庄洗来洗去，没资金不玩了，庄家就把你
的钱赚了。
说白了就是合法的赌博。
4、这个行业不是没有发展前途，但是几乎100个人才能出那么一两个人，月入5或
者6万以上甚至更高，但是你想想，自己是不是诸葛亮转世或有异能超敏锐在身。
5、纯属脑力活，你觉得是非常非常聪明的人，可以揣摩心思强悍的人，可以试试
。
话讲的有点直白，但是希望对你有用！
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四、股票操盘手就是交易员吗？

操盘手是个新词，它是随着股市的开启而走进中国人生活的，并不是交易员，股票
交易员是证券公司中专门负责按照指令下单从事股票交易的人。
操盘手不是炒手，是不炒单的，因为主力资金不需要炒单，做的是趋势目的是控制
盘面而不是靠微小的点差来积累盈利。
1、以此为业，栽过跟头，但仍痴心不改，喜欢交易，屡败屡战。
2、建仓，吸筹，拔高，回档，出货，清仓———是一个操盘手的日常工作。
3、操盘手泛指金融证券期货市场中受计划指定买卖品种的人。

五、如何做好操盘手，详细点呀，我要从零开始学习，还有推荐
什么好书？

可以去新华书店的网店看看！&nbsp；
&lt；
a&nbsp；
href="*：//wenwen.soso*/z/urlalertpage.e?sp=s*%3a%2f%2f*xinhuabookstore*"&nbsp；
target="_blank"&gt；
*：//*xinhuabookstore*&lt；
/a&gt；
，股票投资类

六、证券公司证券研究员 助理分析师和保险公司理财规划师的
工作都是什么？哪个待遇会更好？

如果他们二话不说要你交钱培训，去考保险代理人资格证。
那就是拉你去卖保险的。
美其名曰保险代理人。
成天到处给别人推销保险，
自己却没有底薪，没有劳动合同，没有福利，没有社保，不是保险公司员工。
每天的电话费，交通费，生活费都要自己出， 所有收入来自卖出保险的提成。
卖出去当然能拿到高额提成，卖不出去不给你发一分钱。
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这类公司也没什么名声，因为正常的人听到保险两个字就不来了。
所以大多打电话，或者发短信说在网上看到你的简历，
希望你周末穿正装去xxxx地方面试，找XXX经理/主管。
。
。
我还见过利用你的朋友来拉你去的伎俩。
招聘的职位也五花八门，不一而论。
我见过的有文员、助理、兼职、内勤、售后、财务、行政、人事、主管、营销精英
、保障专员、数据录入、理财顾问、储备干部、管理培训生、职业经理人、养老金
发放员。
。
。
你想要什么头衔，对方就开什么头衔，
但无论什么职位头衔，不外乎拉你去卖保险。
首先培训，让你考保险代理人资格证。
诱惑你给自己买保险，说是要从底层做起，要自己先熟悉业务好开展工作。
然后利用你的社会关系，拉亲朋好友来买保险。
然后让你拉更多的人来面试-买保险。
。
你要是没有足够的人脉，过硬的关系，强势的权力，
除了卖给身边的亲朋好友，谁会买你的账？
出不了单挣不到一分钱还怎么过下去。
等你没有利用价值了就踢掉。
不断招人，淘汰，再招新人，再淘汰⋯⋯
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