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懂得股票技术怎么找客户投资--请大家支支招，如何才能
有效的找到投资客户？-股识吧

一、我是股权投资基金管理公司项目讲师,怎么才能尽可能的让
客户投资?

您说的其实是如何发展投资人的问题，在讲解项目的过程中我认为可以注意以下几
点：1、讲解前一定做足功课，研究清楚客户结构，特征，认知水平等诸多问题。
目的就是知彼知己，有的放矢。
2、在组织投资项目说明会前，建议将客户细分，不能参差不齐。
根据客户情况，以客户感兴趣的，听得懂的，图文并茂、深入浅出或是诙谐轻松娓
娓道来的方式与准投资人交流、交心、交朋友。
3、所以客户最终的关注点都是合法+高收益+低风险，项目讲师只有经过千锤百炼
不断提升自身业务素养，才能真正赢得客户信任。
以上建议也是我平时工作的一点心得，希望对您有所帮助。

二、如何寻找股权投资客户

因为股权投资是个中长期的风险投资
所以在介定你的客户开发上可以给你几点建议 1 寻找手里有闲钱的 2
能抗风险投资失利的 3 敢于接受风险的勇气大的 4能对新鲜事物抱有好奇心的

三、我有很好的股票操盘技术，网上的人多半不可信，想直接到
证券营业部找客户可以吗？

如果营业部允许的话你就可以，不过要真是哪家营业部允许你这样做了，那估计那
家营业部是准备关门了

四、股票经纪人有那些方法寻找客户？
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首先就是找自己的熟人，以及熟人的熟人在人流量大的地方和时间在路边摆桌子，
给中小投资者提供免费的咨询

五、如何拉到客户的投资

要具备几个好的前提条件：1，计划要新，填补市场空白；
2，要用同类型方案操作经验；
3，获利前景明朗；
4，资金周转周期短；

六、电话销售股票投资我在整个过程中需要什么思路才能让客户
成交？

要了解对方，你自己也要懂得股票。
你把股票当普通商品销售，那是很难交易的。
更何况，当下社会信用低下，与目标人群建立朋友关系，你也要成为股民，你才能
体会客户的心情，你才有机会成交。

七、做投资的怎么找客户？

每个人都有可能是客户，每天跟10个陌生人交谈，但不要先谈产品，交谈多了，嘴
巴就利索了，最高境界是电视里曹孟德说的一句话：“我发现跟你交谈是一种享受
（大概意思是这样，原话不记得了），如果顾客觉得跟你交谈是一件很舒服的事，
我想他没有理由拒绝你的。
就算他没钱，他可能认识的人对你的投资感兴趣。
印多点名片，见人就发，像乔吉。
拉德一样，总有人会感兴趣的，但问题是要怎样发出去。
当然还有网络营销和电话营销相结合。

                                                  页面 2 / 3



    www.gupiaozhishiba.com
 

八、请大家支支招，如何才能有效的找到投资客户？

若试得通你就有信心对其他不熟的人promotion啦！不过说句实话从熟识你，这行
业不靠谱⋯看多了⋯最终还是公司收了⋯一堆投资人被亏、也信任你的周边亲朋好
友先试

九、我想做证券经纪人 请问我拉客户时可以教股票技术吗
我的炒股技术一流 除了不保证股票赢损 还能说什么

不要说太多 心里经常想着客户就行 无论大小 一视同仁
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