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怎么开拓股票客户－股票客户的开发-股识吧

一、作为一个股票业务员怎么开展业务

职责：1、证券行开发股票客户、维护客户；
2、公司业务宣传推广、股票代客理财，项目投资，资金配资等；
3、为客户提供股票咨询服务。
岗位要求：1、从事金融行业相关销售岗位或对金融产品销售非常感兴趣；
2、拥有个人资源，完成个人业绩目标；
3、具备带领团队完成公司定下的业绩目标；
4、有很好的沟通能力、抗压能力、协调能力、开拓市场能力。

二、开发股票客户的新方试

主要有三种： 1）直接关系型，向自己的亲人、朋友、同学等推销，拉他们入伙；
2）间接关系型，向与自己有关接触但是不大熟悉的人进行推销，比如同乡了，同
好了；
3）陌生拜访型，向有能力投资的人推销，以一定的策略说服他们，使之成为客户
。
还有第四种：靠运气还有客户间的相互介绍。
只要认真做，总会越来越好的。

三、如何开发做股票的客户来做黄金？大致的话术

1、平台合法、稳定，2、有技术实盘指导，3、有曾经的实盘记录是客户的较有吸
引力的主要因素之一，4、期待的短期收益能通过公司带盘实现。

四、股票客户的开发

                                                  页面 1 / 3



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

开发客户的方式有很多，首先客户必须能接受你，就是说你的各方面客户都比较认
可，说着容易做起来很难的，你的各方面综合素质要达到一定程度，不然没有说几
句客户就会对你有反感那还怎么开发？

五、作为一个股票业务员怎么开展业务

职责：1、证券行开发股票客户、维护客户；
2、公司业务宣传推广、股票代客理财，项目投资，资金配资等；
3、为客户提供股票咨询服务。
岗位要求：1、从事金融行业相关销售岗位或对金融产品销售非常感兴趣；
2、拥有个人资源，完成个人业绩目标；
3、具备带领团队完成公司定下的业绩目标；
4、有很好的沟通能力、抗压能力、协调能力、开拓市场能力。

六、做证券公司客户经理如何开发客户

除了银行驻点之外，可以在营业部电话营销。
或者去社区，美容院，4s店等高档场所高外销，但是得要公司和对方洽谈的，费用
挺高的。
现阶段客户开发真的很难，也没什么前途。
如果可以的话，尽量不用做这个职业，可以考考咨询，有工作经验两年的话直接去
做投资顾问好了。
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更多关于《怎么开拓股票客户》的文档...
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