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股票经纪人怎么拉客户的，新证券经纪人怎么开发客户-
股识吧

一、证券公司客户经理应该怎么拉客户.我要去银行驻点，有

大部分证券公司经理先招揽客户有两个渠道：1.银行渠道，通过银行柜台前发放传
单，推介自己证券公司，当这些潜在客户有意向时，可能会找到你的名片，给你打
电话。
另外，必须与银行工作人员处理好关系。
通常人们想炒股时都会去银行咨询相关的问题。
如果你跟银行的工作人员处理好关系，他们就会把客户介绍给你。
另外，在自己已有客户中建立联系。
通过转介绍的方式获得客户。
物以类聚人以群分么，通常有相同爱好的人会在一起讨论大家一起感兴趣的东西。
跟自己已有客户处理好关系，能获得不小收获。
2.社区街道等渠道。
类似房地产中介形式的，这种渠道特点是：全面撒网，重点捕鱼！成功率较小。
营销学来讲，这种营销渠道针对性不大！

二、证券公司的客户经理怎样拉客户最有效？

用心做，把他们当自己

三、证券经纪人在银行驻点怎么和客户聊，如何切入

展开全部一般是你驻点的时候就玩股票，他们有人就会上来询问，你就用专业点的
知识给他讲解下，不一定要他马上转户，先和他套近乎 加QQ

四、股票经纪人有那些方法寻找客户？

首先就是找自己的熟人,以及熟人的熟人在人流量大的地方和时间在路边摆桌子,给
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中小投资者提供免费的咨询

五、做证券经纪人如何去跟客户介绍股票,如何让客户相信自己
？在申万实习

1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

六、证券交易所拉客户技巧，需要注意哪些？

我只给你一点建议：大盘在开始跌的前一两个交易日，你建议你的客户空仓等待大
盘暴跌，大盘涨的时候你推荐的股票都是涨的！
你能做到这点，你的客户将遍布全国！ 做不到这点，你只能慢慢的去熬！

七、证券经纪人怎么找客户？

找客户有多种方式，在这里班门弄斧了。
1、通过在银行设点，来银行办理业务的客户是一群不错的潜在力量2、在各大超市
（地方的超市，因为像沃尔玛、家乐福一般不做这种合作）设点，给光顾超市的顾
客做宣传3、在网上找客户，通过QQ等方式也是不错的选择。
但是证券公司原则上是不允许通过QQ联系客户的另外，现在很多客户非常看重佣
金的，你的方式可能有点问题。
如果你的佣金低，是一个不错的公司

八、本人应届的毕业生 现在要应聘证券经纪人
他问我怎么才能拉客户？速度啊、、、、、大哥大姐啊

我原来也做过这个！ 如果你做兼职可以做经纪人，专职就是客户经理。
我认为就是三个途径：1 你操盘技术一流，可以帮客户赚钱，
不过我认为如果你具备这个，也不用去打工了。
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2 你人脉很广，搞定一个，可以一传十，十传百。
客户慢慢就积累起来了！而且最好是比较大的散户！（他们的交易量很大）3
你个人的营销能力很强，可以让客户相信你！ 借助银行平台，也可以做的很好！

九、新证券经纪人怎么开发客户

证券从业人员不能利用网络招揽客户的
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