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给客户推荐股票是属于什么岗位职责，通过和顾客聊天推
荐股票这是什么职业-股识吧

一、做为一名证券公司的业务员，能够给客户提供什么价值。推
荐股票好像作用不大

其实，证券公司大部分客户都是做股票的啊，所以，业务员维护客户，主要是帮客
户看下持仓情况，推荐股票。
这个是客户最关注的问题，当然为了避免风险，不要把推荐的股票，如何操作说的
太死。
常常联系的话，客户对你比较有好感，认为公司是把客户放在心上的，对于需要交
流的客户也是很好的一种方式。
另外，你可以教客户资产配置，在以股票为主的同时，在行情不好的时候，加大债
券基金，货币基金配置，买新股的同时配合回购，可以帮客户控制风险。

二、如果证券公司客户经理推荐股票，而且遭成顾客损失，客户
经理负不负责任？负什么责任？

你好！推荐股票拉客户是骗局
这个是骗人的工作，做了就是骗子帮助对个人发展不利，也学不到东西
不能做仅代表个人观点，不喜勿喷，谢谢。

三、证券公司客户经理推荐股票给股民是违法的？

可以推荐股票 但是不能具体的告知客户买卖点和买卖时间。
这个算是违规吧。

四、通过和顾客聊天推荐股票这是什么职业
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聊天推荐股票一般是业务员还是就是中介

五、面试了一个网络销售，主要工作内容是帮客户挑选股票之类
的，客户是需要自己去找的，底薪3000，怎么样

你好！推荐股票拉客户是骗局
这个是骗人的工作，做了就是骗子帮助对个人发展不利，也学不到东西
不能做仅代表个人观点，不喜勿喷，谢谢。

六、从事股票工作 什么职业

证券行业呀，也叫操盘手 。
有证券公司，投资公司等。
证券公司基本上都属于国企，分为营业部和营销部门，营业部属于正式编制，福利
等都比较好，但比较难进，基本靠关系，尤其现在行请不好，难得招人。
营销部门主要以营销客户，服务客户为主，需要基本的股票知识，目前国内要求从
事证券工作的人要有从业资格，这个必须得考，不然待不长。
投资公司属于帮客户做投资分析的公司，要求有一定证券投资基础，这个可以先进
去，再慢慢学习相关知识。
你也可以先找一家大点的证券公司，去他们的营销部门，应该有专业培训之类的，
但可能初始的工资比较低，这个你自己考虑。

七、证券公司客户经理与客户签订协议，说是给客户推荐股票，
如果客户赚钱了，就把佣金提高，这样属于违法行为吗？

违规的

八、如果证券公司客户经理推荐股票，而且遭成顾客损失，客户
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经理负不负责任？负什么责任？

不负责任，推荐股票仅供参考，没有人强迫你买，你的亏损只能自己承担。
赚了你又不给人家分红。
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