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淘宝什么比较少搜索量多~淘宝上什么东西卖家少！买家
需求量大。适合新卖家。竞争力小的？-股识吧

一、怎样才能让自己的商品在淘宝上容易被搜索到

一、淘宝搜索排名规则
淘宝的排名规则对淘宝卖家提高产品销量起着至关重要的作用。
如何让自己的产品在淘宝的站内搜索排名靠前?怎么样让发布的产品能够在同类产
品的名靠前?怎么样让别人找到你的产品?针对这些问题我先来分析下淘宝的搜索排
名规则，具体如下：
1.在淘宝首页搜索”宝贝”的默认显示结果为“人气”搜索结果。
“人气搜索结果”是综合“卖家信用、好评率、累计本期售出量、30天售出量、宝
贝浏览量、收藏人气”等因素来竞排的。
依据多次搜索结果测试，“淘宝网人气宝贝排名”依次的重要性为： 成交量 &gt；
收藏人数 &gt；
卖家信誉 &gt；
好评率 &gt；
浏览量 &gt；
宝贝下架时间 2.在淘宝首页搜索“店铺”的默认显示结果为“信誉”搜索结果，即
以卖家信用等级从高到低排序。
3.在淘宝社区各板块的网页右上角搜索结果为“人气”搜索结果。
4.在淘宝首页左上角“我要买”的默认搜索结果，影响商品排名的关键因素有两个
，分别是“剩余时间”和“是否推荐商品”，与售出量、浏览量、价格、卖家好评
率、先行赔付、所在地、商品页面的排版布局和关键字频率、次数等因素基本无关
。
5.关键词搜索机制： 1) 第一关键词+第二关键词=第一关键词+特殊字符+第二关键
词即紧密排列规律，搜索时特殊字符将被忽略，搜索结果不含拆分(即搜索结果中
多个关键词按照顺序紧密相连)。
例如：标题一“〈自然风尚2008〉日韩百搭单品天然黑胆石珍珠项链”，标题二“
〈自然风尚2008〉日韩/百搭单品/天然黑胆石/珍珠项链”，我们搜索“珍珠项链”
的时候，两个标题都可以搜索到。
2)第一关键词+空格+第二关键词=第二关键词+空格+第一关键词，即顺序无关规律
，用空格分割两个关键词搜索的结果中含拆分(即搜索结果中既有多个关键词紧密
相连又有多个关键词不紧密相连的情况)，关键词出现顺序和搜索时的顺序无关。
例如：搜索“珍珠 项链”，那么标题为“〈自然风尚2008〉日韩百搭单品天然黑
胆石珍珠项链”和“〈自然风尚2008〉日韩百搭单品天然黑胆石珍珠
项链”这两种情况都将被搜索到。
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二、淘宝卖家应对的优化策略 搜索规则了解后，我们可以从“宝贝标题、上架时
间、橱窗推荐、浏览量、收藏人气、销售量”等几方面的优化来提升产品的搜索排
名。
几个方面来应对搜索机制，优化我们的宝贝： 1.等效搜索词规律告诉我们，在宝贝
有多种属性的时候，应该把联系最紧密的属性和宝贝的名称写在一起。
宝贝是否能够被搜索到，取决于宝贝的标题里是否含有关键字，以及关键字是否正
确组合。
紧密排列和关键字组合是门学问，它让你能够提高宝贝被搜索到的概率。
2.换位思考。
在给你的某一个宝贝起名字的时候，你不妨换位思考，假如你是买家，想买这个产
品，你会通过淘宝搜索什么样的词汇来找到她?你能想到的也是很多人都能想到的
，那么请把这个关键词用在你的标题上。
3.多用特价、促销等吸引消费者眼球的词汇 买东西，相信你也想在有活动的时候来
购买，那么请不要吝啬特价，促销，超值、上市促销价
新品上市等等词汇，这些词汇能大大提高你的成交率。
4.淘宝规定宝贝的标题最长不能超过60个字节，也就是30个汉字，在组合理想的情
况下，包含越多的关键字，被搜索到的概率就越大。

二、淘宝上什么东西卖家少！买家需求量大。适合新卖家。竞争
力小的？

竞争小的东西市场需求不高 有利就有弊 现在的淘宝店铺将就的是特色

三、如何提高淘宝自然搜索流量

1. 标题关键词优化；
2. 利用一些手段提高销量；
3. 其他，搜索流量和产品的收藏量，购物车，DSR评分，客服在线时间等等因素都
有关系

四、在淘宝上搜索宝贝，总是搜索出一大堆无关东西，怎么才能
精确搜索，就是搜什么就出来什么？
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精准搜索要求你在搜索商品时注意输入关键词，比如你想买本书，输入的商品信息
越准确，你就能更加精确的获取该商品，如：书-考研书-考研数学书-
考研李永乐数学书，后者一般优于前者更加准确的出现。

五、淘宝卖什么比较少

你天真了，如果淘宝上买的少，那就说明这个东西没有市场，或者市场占有额很小
，那你做了还有什么意思。
淘宝上最大的类目是女装，做女装的人也是最多的，可是都在挣钱嘛，何为竞争压
力小，你做起来了，做大了竞争压力就小。
不是你做了就你一家有的就竞争压力小！

六、淘宝店铺的搜索流量影响因素有哪些

店铺权重，单品权重产品标题类目匹配度等等，因素有很多其它单口权重包括了很
多

七、怎样在淘宝上搜索最低价

以”连衣裙“为例；
第一步：如下图第二步：点价格排序“从低到高”，如下图

八、怎样才能让自己的商品在淘宝上容易被搜索到
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