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股票机构怎么开发客户方法-如何开发客户-股识吧

一、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

二、如何开发客户

（一）、准客户的必备条件 1．对我们的产品有需求 2．有购买力 3．有购买决策权
（二）、谁是我的客户？ （三）、他们会在哪里出现？
（四）、我的客户什么时候会买？ （五）、为什么我的客户不买？ 1.客户不了解
2.客户不相信 （六）、谁跟我抢客户？ （七）、不良客户的七种特质：
．凡事持否定态度，负面太多 2．很难向他展示产品或服务的价值
3．即使做成了那也是一桩小生意 4．没有后续的销售机会
5.没有产品见证或推荐的价值 6.他生意做得很不好 7.客户离你地点太远

三、股票培训有哪些内容

这是人家业务上的问题，同样也是为了能减少理财客的担忧问题以及资金安全。

四、如何开发期货客户?

期货市场营销的主要手段是人员营销。
1通过市场细分发现潜在客户的特定需求。
2针对特定需求提供有价值的分析报告与投资方案。
3讲清楚本公司在满足潜在客户投资需求方面的优势。
4建立客户档案，通过持续的培训和服务不断满足客户的新需求。
-----潜在客户成为现实客户的关键环节是“让客户知道” 期货是什么？
期货对潜在客户的作用是什么？ 期货怎么做？ 投资期货应该注意哪些问题？
电话销售 会议（培训）销售 直接销售（人员拜访） 是现在期货主要的开发模式
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五、客户经理如何开发客户

证券公司对新人应该会有培训的过程，会告诉你怎么拉客户
一般都是先从自己的熟人开始，利用你的和你家人的社会关系
如果你对股票买卖操作的很好，也会有其他不认识的人主动找你 。
至于蹲点银行，这个是证券公司和银行协商，确认可以在银行蹲点，再派人过去蹲
点。
最好是驻点在银行，接触的人比较多

六、现在金融市场怎么加到客户

金融市场是资金融通市场，是指资金供应者和资金需求者双方通过信用工具进行交
易而融通资金的市场，广而言之，是实现货币借贷和资金融通、办理各种票据和有
价证券交易活动的市场。
比较完善的金融市场定义是：金融市场是交易金融资产并确定金融资产价格的一种
机制 。
金融市场又称为资金市场，包括货币市场和资本市场，是资金融通市场。
所谓资金融通，是指在经济运行过程中，资金供求双方运用各种金融工具调节资金
盈余的活动，是所有金融交易活动的总称。
在金融市场上交易的是各种金融工具，如股票、债券、储蓄存单等。
资金融通简称为融资，一般分为直接融资和间接融资两种。
直接融资是资金供求双方直接进行资金融通的活动，也就是资金需求者直接通过金
融市场向社会上有资金盈余的机构和个人筹资；
与此对应，间接融资则是指通过银行所进行的资金融通活动，也就是资金需求者采
取向银行等金融中介机构申请贷款的方式筹资。
金融市场对经济活动的各个方面都有着直接的深刻影响，如个人财富、企业的经营
、经济运行的效率，都直接取决于金融市场的活动。
金融市场的构成十分复杂，它是由许多不同的市场组成的一个庞大体系。
但是，一般根据金融市场上交易工具的期限，把金融市场分为货币市场和资本市场
两大类。
货币市场是融通短期(一年以内)资金的市场，资本市场是融通长期(一年以上)资金
的市场。
货币市场和资本市场又可以进一步分为若干不同的子市场。
货币市场包括金融同业拆借市场、回购协议市场、商业票据市场、银行承兑汇票市
场、短期政府债券市场、大面额可转让存单市场等。
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资本市场包括中长期信贷市场和证券市场。
中长期信贷市场是金融机构与工商企业之间的贷款市场；
证券市场是通过证券的发行与交易进行融资的市场，包括债券市场、股票市场、基
金市场、保险市场、融资租赁市场等。
和其他市场相比，金融市场具有自己独特的特征：
第一，金融市场是以资金为交易对象的市场。
第二，金融市场交易之间不是单纯的买卖关系，更主要的是借贷关系，体现了资金
所有权和使用权相分离的原则。
第三，金融市场可以是有形市场，也可以是无形市场。

七、金融现货网销开发客户流程

现货毕竟相对于股票而言，人们的认知度并不高，热情也不大。
可以尝试想我客户一样，线下群发信息邀人入群，继而授课，改变其观念，最终促
成合作

八、证券公司开发客户的问题

我是做证券客户开发的，方式跟渠道没有人给你固定的模式，营销就是要根据自身
情况采取不同的方式，一般现在都跟银行合作，证券营销员在银行驻点，给银行连
三方存管
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