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美国的股票经纪人是做什么的－美股交易员和顺驰-
股识吧

一、Auctiva这家美国公司是做什么的？

"Auctiva提供多种免费和付费陈列服务以及营销和管理工具，帮助小企业借助电子
商务平台在eBay等网站上销售产品。
据了解，Auctiva公司是由一支以工程师为核心完善的开发，运行和维护的技术团队
运作。
作为一家有十年左右经验的软件公司，其技术积累，成员技术配制与技术体系都比
较成熟。
Auctiva在商业和技术以及为AliExpress的发展提供新助推力等方面的价值，也是阿
里巴巴收购的重要因素。
Auctiva去年拓展了业务，推出一项服务帮助卖家建立独立于eBay的店面。
今年早些时候，Auctiva还推出一个平台，商家可以在上面打造自己的卖场。
阿里巴巴最近推出了批发电子商务平台——阿里巴巴出口通，收购Auctiva将对这一
平台构成支撑。
“出口通”是帮助中小企业拓展国际贸易的出口营销推广服务，它基于全球领先的
企业间电子商务网站阿里巴巴国际站贸易平台，通过向海外买家展示、推广供应商
的企业和产品，进而获得贸易商机和订单，是出口企业拓展国际贸易的首选网络平
台。
这也是阿里巴巴继收购VendioServices之后在美国的第二宗收购交易。
总部位于中国杭州的阿里巴巴现已拥有两家最大的第三方软件开发商，这些软件用
于帮助商户在eBay电子商务网站上销售商品。
阿里巴巴此前表示，他们正在推进“B2B2C”战略，以贯通中国供应商与美国及其
他市场的商户和消费者之间的连接渠道。
阿里巴巴首席执行长卫哲(DavidWei)在接受采访时说，阿里巴巴的全球电子商务供
应链将帮助eBay商户以更低的成本和更快的速度寻获商品来源，从而提高eBay卖家
的利润率。
卫哲称，阿里巴巴与一小部分Vendio用户进行了初步测试，结果显示“B2B2C”战
略能够使商户的利润率提高30%-40%。
但阿里巴巴收购Auctiva也引发另外一种猜测，即阿里巴巴的母公司阿里巴巴集团(
AlibabaGroup)可能最终绕过eBay，在美国成立一个类似于中国淘宝网(Taobao)的卖
场，与eBay形成竞争之势。
卫哲称，在先后收购Vendio与Auctiva之后，阿里巴巴已经与25万家商户建立直接联
系，这些商户在eBay*上的销售额约为70亿美元，接近eBay网站一口价商品销售额的
三分之一。
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不包括汽车销售在内，一口价商品销售额约占eBay去年484亿美元总销售额的一半
。
"

二、外汇marketiva

这都什么时代了还玩股票 我国国情受美国和西方的压迫我们的上市公司对内投资
环境恶化最外又遭汇率升值已经难以产生好的收益来回报股民。
推荐投资国际投资产品：外汇（全球投资人数高达2000万） 高收益
一天24小时都可以买卖 可以做空也可以做多 不像股票只可以做多
外汇一天不限制交易次数 如果发现亏损可以马上平仓
不像股票要等到第2天才能平仓，行情来了可以迅速进入 简单易学 易上手
暴力性是股票的几十倍 这是全球投资产品中最火爆的一个项目
每天我周围都有很多人上演着把本金翻几倍的神话 暴力性难以抗拒。
我是全球最大的外汇公司美国福汇集团的经纪人想开户的可以加
qq741724358详细了解（8点至23点在线）

三、美国AMI公司做什么的

展开全部你至少得给个行业范围吧，叫 AMI 的公司多了去了。
我是搞计算机的，我们行业里面最著名的 AMI 公司是做个人电脑的 BIOS 的。
它的公司名称为：American Megatrends Incorporated，翻译为美国趋势公司。
官方中文名称为“安迈公司”。
其他的 AMI 公司还有：American Media， Inc.（新闻和杂志出版）AMI
Semiconductor（半导体集成电路）希望能帮到你。
--------------------------如果说主营电脑部件，那么应该就是它了。
据我了解它不搞化妆品。
它的的公司主页是：*：//*ami*/这是它的产品列表：*：//*ami*/products/主要行业
是：Computer hardware 计算机硬件Diagnostic software 诊断软解Remote access
远程访问Motherboards 电脑主板Firmware 固件Storage systems
存储系统在江苏昆山有厂。
想了解的话也可以打电话过去问一下：0512-57360204，0512-57365180。
或发邮件至：adm@ami*.cn
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四、美股交易员和顺驰

我是美股交易员，从业两年，经历了两年没有收入的日子，上月拿到了第一个100
美金。
在07年北京的第一家公司，和我同来工作的同事，一年内全部选择了放弃，因为没
底薪，一直亏损，所以都受不了了。
我被迫睡在公司沙发上，每月给公司做饭赚300的生活费。
我认识的交易员里面，做得好的人月收入在1万左右，最好的在10万左右，但只有
一个人。
月收入在1万左右的，认识的大概有10个人左右吧。
在中国，这样的人已经很多了。
这是艰难的道路，顺迟带给你的是稳定的收入，但不会有太大突破；
交易员带给你的是几个月甚至几年的痛苦，换来的是一年赚到顺驰几年的钱，但也
可能你赚不来。
因为有人做了10几年也突破不了交易员的瓶颈。
湖泊还是大海，自己选择吧！

五、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着&nbsp；
想，为其利益提供帮助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在&nbsp；
信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司&nbsp；
开立帐户，以便获得各种必要资料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。
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六、经纪人是干什么的？具体作用是什么？

经纪人最基本的工作就是通过中介业务来促成交易。
那么他们是如何工作的呢？ 首先：对委托方的业务进行有效的、正确的评估。
通常委托方在出售一项业务时，对业务的定价都会有一定的情绪化，而不能真正的
反映出该项业务的实际价值和价格。
而经纪人都是某一行业的专家，他们能够理性的评估一项业务。
第二：与委托方签定经纪人合同，确立双方的权利和义务。
第三：根据委托方的具体要求，以及合同规定，为委托方寻找买家。
第四：促成双方交易的成功。
第五：获得佣金。

七、我要去国都证券当经纪人了。转正要求相当于别的公司来讲
小点。但是国都名气小啊。 以后会不会有问题。

只要你有能力没有任何问题！关键在于你自己有没有能力在证券这一行坚持下去！
我是中国银河证券南昌营业部的！
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