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为什么很多股票上市就是巅峰！求股权激励相关课程和讲
师的详细介绍-股识吧

一、继求 创业策划书

创业计划若只是铭记于心，难免会有遗漏而无法察觉，倘若白纸黑字地表述出来，
我们就能对创业的每个细节都了然于胸。
创业策划书可以让我们初入商场充分做到“知己知彼．百战不殆”。
1.创业策划书的框架 创业策划书的饿写作框架分为以下几个部分： （1）公司摘要 
概括介绍公司的主营产业、产品或服务的独特所在，以及公司的成立地点、时间、
所处阶段、竞争优势等基本情况。
（2）公司业务描述
这一部分介绍公司的宗旨和目标，以及公司的长远发展规划和经营策略。
（3）产品或服务 介绍本公司产品或服务的饿用途和优点，提供有关的专利、著作
权、政府批文、鉴定材料等。
（4）收入情况 总结公司的收入来源，预测一段时间内的收入增长情况。
（5）竞争情况 认真分析现有和潜在的竞争对手，他们的优势和劣势，以及与之相
对应的本公司的优势，研究战胜对手的方法和策略。
（6）市场营销 对目标市场及客户分类，并针对每个细分的目标市场，列出相应的
营销计划方案，以确定保持并提高本公司产品或服务的市场占有率。
（7）管理团队 对公司的领导阶层的重要人物进行详细介绍，包括他们的职务、工
作经验、能力、专长、受教育的程度等；
并简要列出本公司所有员工，包括兼职人员的人数，大体进行概况分类；
确定职务空缺。
（8）财务预测 介绍公司目前的营业收入、成本费用、现金流量等，预测5年之后
的财务报表情况，计划好投资退出模式，是公开...上市、股票收购、出售，还是兼
并或合并等。
（10）附录 支持上述信息的材料：管理层简历、销售手册、产品图纸等。
通过以上总结，不难看出，公司策划书是：产品（服务）的独特性、详尽的市场分
析和竞争分析、现实的财务预算、明确的投资回收方式、精干的管理队伍，只有以
上5个要点经营有方，公司才能朝着理想的方向走向辉煌的颠峰。

二、秒分网是传销吗？合法吗？大概能支撑多久？
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本人比较愚笨，就算了一笔帐。
按照秒分网的规则我投入600元，给朋友600叫他微信作个弊成为我的下线。
这里我投入共1200元，此后，我每天会有18元的分红，一年就是18*365=6570，等于
说我把它看成一款理财产品，一年约548%，每天利息1.5%，目前人民币存款一年
也才1.5%，如此高的收益简直秒杀当下各种跑路的P2P阿，屌丝们居然能在这里找
到了年化500%多的理财产品，那还炒什么股票，黄金，期货，回去直接多开几个
微信号就行了，要么组个团队专业搞这个，接下来就等着出任上市公司CEO，赢取
白富美，走上人生巅峰啊，呵呵~那有这么美的事？换一种方式算或许会更理性，
秒分网注册资金2000万，现在1个月不到已经有4万会员了，按秒分网的大咖说一年
发展会员约50万人，那每人600块会员费，这里他收入3个亿，减去眼镜成本大概5
千万，他还有2.5个亿，那这一年他要付给会员每人18*365*50W=约32个亿，这里还
不包括付给一级代理每天不止18块。
如果他是靠卖商品获得利润作为资金来源，那他至少一年净利润要30亿以上，这是
什么概念？上海电气集团2022年的净利润21个亿。
比亚迪2022年净利润28亿，像苏宁，老板电器这些公司一年也才10亿不到，所以如
果我是秒分网的CEO，与其要靠卖普通商品赚这不可能的30亿，还不如搞几个月发
展10几万会员，拿1个亿会员费早点跑路。
你说呢？其实他宣传的所谓躺着都能赚钱本身就是一个误导性的价值观，说实话几
百块钱对现在的人来讲并不多，或许还不够派出所立案，互联网变相传销就是抓住
了法律的漏洞和人们一劳永逸甚至不劳而获的心理。
面对诱惑的时候用脑子想一想，到底是馅饼还是陷阱？

三、什么是科士威

科士威是电子商务+连锁超市+直销。
天网+地网+人际网=无所不达 科士威中马巅峰团队创始人之一Q：799 230 332

四、求股权激励相关课程和讲师的详细介绍

《公司控制权与股权激励》总裁实操班2天系统学习【第一天上午】1、股权激励的
好处与雷区；
2、老员工、高管、副总、股东等如何进行股权激励；
3、老板要业绩、员工要薪酬如何解决；
4、公司内部股权8大激励方法；
5、公司外部通过股权整合上下游资源。
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【第一天下午】1、公司的控制权如何把控；
2、如何终身锁定创业者、把上下游变成股东；
3、进入资本市场的必要条件；
4、如何构建公司的股权顶层战略；
5、什么样的人适合一起合伙创业；
6、“D品股东”如何处理；
7、创业初期分错股权如何处理；
8、不同类型企业如何设计股权结构进行改革。
【第二天上午】1、股东之间闹矛盾，怎么办；
2、如何打造股东的责、权、利；
3、股权怎么分、什么时候分、分多少、分给谁；
4、股权激励的雷区与底线；
5、股东进入和退出条件是什么。
【第二天下午】1、如何通过股权进行低成本融资；
2、如何拆分公司、建立集团架构进行融资；
3、如何无中生有无需资金设计连锁扩张体系；
4、如何设计公司盈利模式，让利润超过营业额；
5、如何修改公司章程以及上市前规划。
如果你15正准12备在3企业81导6入股81权5激励机制，想要系统了解学习股权激励
方案设计，中间数字可以找到老师。
希望能帮助到你

五、巴菲特投资语录的媒体评论

巴菲特：只能做价值投资！ 来源 价值中国网 肖乐义沃伦�巴菲特是当代最成功的
投资大师，可以说是价值投资理论的活标本、活化石！这是一位出色的投资大量，
许多人都被他的投资理念所征服，但遗憾的是，没有多少人真正理解这些问题：他
为什么要做价值投资？他是否无法投机？⋯⋯
我们可以通过原汁原味的语言走进巴菲特的内心世界，了解他的投资理念。
他认为，投资一是要选对品种，二是要选对价格，三是要持得住，等到价值被体现
时，就卖出。
不会受任何影响。
他的投资理念风行全球，被许多机构视为圭臬，却始终无一能够完美复制，更没有
被超越，让他至今屹立在价值投资的巅峰。
但其实有谁知道，自从巴氏成名后，他想不做价值投资都不行。
我们看到大师的风光背后，也应该想到他们在后台工作的艰辛，巴氏绝不可能没有
研究过平常人们通用的一些技术分析方法。
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他只是超越了平常投资者的层次而已。
但是以他的情况，他无法去投机，因为除了他定期公布的基金投资报告外，一定有
N双眼睛盯着他的帐户，他的一举一动都倍受关注与议论。
你说他能做热门的投机吗？不能。
他的资金庞大，进去不易，他能做短线投机吗？也不能。
在这样的情况下，巴氏想投机也不成，他如果不做点笨拙事，守株待兔，搞所谓的
价值投资，他能赚到钱吗？所以，他只能在价值投资方面发展，首先找到有发展潜
力的上市公司，然后在市场低迷时买入，持有，待到股票热门时，就抛出。
投资中石油就是这样的典范。
吸取巴菲特投资理念的精华，为自己作参考，是绝对开卷有益的。
本书作者通过多年精心收集，整理出《巴菲特投资语录》，本书作为投资理财的参
考书适合于个人和金融投资者阅读。
但是，提醒投资者注意一点，价值投资不是想做就能做得到的，每个人都应该根据
自己的情况来选择适合自己的投资模式，盲目崇拜巴菲特，视其为偶像是不可取的
。
这是每一位投资者阅读本书时，应该注意的。
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