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与百度合作的上市公司有哪些－－百度公司哪一年上市的
？-股识吧

一、百度公司和哪个A股上市公司有合作意向?

雷柏科技：关于公司与百度达成战略合作的公告证券代码：002577
证券简称：雷柏科技 公告编号：2022-035 深圳雷柏科技股份有限公司 关于公司与
百度达成战略合作的公告司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完
整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。
深圳雷柏科技股份有限公司（以下简称“公司”或“雷柏”）与百度在线网络技术
（北京）有限公司于近日签署了《百度雷柏战略合作协议》，双方就品牌合作、产
品合作、IP 合作等事宜达成一致。
该协议自签订之日起生效，合同现已发生法律效力。
公司现将上述合同的有关情况公告如下： 一、协议对方介绍
公司名称：百度在线网络技术（北京）有限公司 法人代表：王湛 注册资本：4520
万美元......................本人是股海拾贝团员，微博现在有214人收听。
内容能够客观反映实时行情，近期持股东方证券，看东方证券能过50元，已经盈利
50%，昨日低位买入三精制药，当天买入当天收益属于普遍现象，荐股较为准确，
风险控制较为谨慎。
您可以私信联系我。
近期您可关注涪陵榨菜，本人关注已经有1个月了，大阴线开盘后横盘蓄势，昨日
小阳线已经开启了向上的行情。
而抚顺特钢近期将暴涨，本人已经关注2月有余，看明日表现。
希望您能采纳。

二、百度创始人

李彦宏，山西阳泉人

三、百度近日先后成立风头公司以及投资公司，那么目前百度与
腾讯和阿里巴巴相比，在投资领域的差距如何？
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四、深圳宝安区达内怎么样?课程是面授教学还是视频教学？

达内培训是it培训界的王牌企业，十年的经营让它愈加丰满。
在课程体系、师资、就业方面都是非常成功的，尤其在解决学生的学习费用方面达
内更是独创出达内传帮贷来彻底解决学生的后顾之忧。
课程体系，达内做了10年，全国36个中心目前，课程升级了5次，其他小机构没有
自己专门的课程升级团队的，更不会有出每周周考的老师。
达内课程有自己知识产权的，而且和企业最新的项目紧密结合，比如我们3G航空
的那个的项目，在2022年8月的最新项目。
就业平台，我们做了10年，有17000多家合作企业，什么叫合作企业？是长期和我
们合作，而且有订单，而且每月会来上门招聘的企业，不是说像其他机构，随便在
51，智联给你找个工作，也算就业。
那样的公司你自己也能找。
培训机构给你的合作企业，主要是让你在你的能力范围内，给你找到对你来说，最
好的公司。
比如百度来我们这招聘，你在其他机构，或者自己去面试，百度是不给你这样的面
试机会的，而且每月我们会来80-90家合作企业，超过20家是上市公司，1000人以上
大公司，或者国企，或者知名企业。
TTS5.0，教学品质保障体系，这是所有机构不具备的，达内教学部门分为：授课部
+研发部+保障部+监督部。
授课部，讲师，会按照标准内容授课。
研发部，我们有专门部门，其他机构在其他下班时间之后去写PPT。
而且他们之前也是授课老师，项目经验丰富的。
讲课的内容由他们研发保障部，项目经理，保障学员学会，针对性辅导监督部，集
团督导部，授理投诉的。
个人测试：2000多道针对所有知识点的在线测试，讲师，项目经理，自己都知道自
己的学习情况经典案例：每天有一个或2个经典案例。
相当于2年一线开发的积累，让在短时间内，接触到各种要解决的技术难点。
作业系统：200道课后作业描述文档，（有提示的，怕有的人不会），之后可以上
传作业，项目经理有评语在线笔记：记自己的理解。
用于日后复习。
在线考试：每周一次考试及1000道企业面试题。
全集团大排名，衡量项目经理和助教的指标。
资料共享：案例，文档，代码，分享给学员在线问答：在线提问，发布问题，解决
后可以评价，达到我们对老师的监控。
每天有专门的人就在那回答问题个人设置课程回访：当天视频，讲课视频录像，每
个中心都买了服务器，视频分布到各个中心的，所以不会大家一起看，卡。
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重点的课程回放，经典专家视频，不是课上面的实录。
是其他老师的。
选修课程，我们录制好，增加学生的含金量。
如果您还有其他的问题，都可以到我们的网站上进行咨询*：//*yctarena*

五、上海联创设计集团股份有限公司是不是上市公司，股票代码
多少？

百度一下：上海联创设计集团股份有限公司初创于初创于1996年，经过20年的发展
，已成为一家大型民营民用建筑设计企业。
旗下共有国内12家分（子）公司，全国员工2000余人，是国内名列前茅的大型建筑
设计企业，拥有国家住房和城乡建设部批准的建筑工程甲级资质、城市规划甲级资
质以及园林景观乙级资质，项目涵盖了居住建筑、规划设计、商业建筑、酒店建筑
、办公建筑、文教建筑、旅游度假、交通建筑、都市再生、室内设计、景观设计、
体育建筑、医疗养老等领域，核心技术拥有专利20余项，近三年缴税总额超过1亿
元，先后与诸多知名地产开发企业、跨国公司和政府部门建立了长期战略合作关系
，同时与10个国家，30家境外优秀设计公司成功合作，储备了丰富的信息资源和国
际经验。
目前上海联创设计集团有限公司还不是国内A股的上市公司，未来有没有上市计划
不可得知。

六、百度近日先后成立风头公司以及投资公司，那么目前百度与
腾讯和阿里巴巴相比，在投资领域的差距如何？

阿里的投资领域在上市前后有着很大的区别：上市之前的投资风格是各种买，阿里
巴巴动用了60亿�70亿美元，投资或并购了36家公司，平均下来，每家公司能从阿
里巴巴拿到10亿元人民币。
从范围上看，这36家公司的分布广阔到几无“章法”：新浪微博、陌陌、UC浏览
器、友盟、美团、穷游网、在路上、丁丁网、快的打车、高德地图，优酷土豆⋯⋯
几乎涵盖了互联网和移动互联网的各个领域；
上市之后，马云非常执念地把投资领域定位在文化传媒，阿里巴巴生态体系甚至已
经成为维系社会运转的基础，这样做的风险是，一旦整个生态系统超载而崩溃，其
带来的危害将不只是企业和企业家层面，甚至是整个社会，而除了金钱与枪炮，舆
论与思想，是把控风险的最好利器之一。
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相比阿里巴巴，腾讯的投资并购布局有两条明显的主线，一条是O2O(线上线下融
合业务)，另一条是游戏。
而两条主线背后，则是腾讯“大树”的两大主干——微信、手机QQ。
先看O2O，2022年，腾讯在O2O领域投资并购了超过10家相关的公司，而除了现金
，腾讯付出的还包括被不少人神化的微信入口。
对于腾讯而言，微信虽然不能直接产生价值，但生于移动互联网时代，微信离线下
生活场景更近的优势，让它成为一个连接线上与线下的最佳连接器。
最典型的是京东。
2022年，京东全年完成订单量达到6.89亿元，同比增长113%。
而腾讯注资，接入微信平台后，京东移动端的订单增长迅速，四季度移动订单同比
增幅达到惊人的372%，微信引入的流量贡献巨大。
所以，腾讯的投资，与其说是围绕微信布局，倒不如说是众多互联网公司追逐腾讯
，希望获得“微信入口”这一腾讯的“战略投资”。
另一条主线游戏，则与腾讯当下的业务收入有莫大(博客，微博)的关联。
2022年腾讯全年营收789.32亿元，其中网络游戏收入447.56亿元，超过半壁江山，以
此称腾讯是个游戏公司都不为过。
对于百度，用李彦宏自己的话说：百度要坚决做工具，不谋求控股，更偏重培养生
态而不是控股；
不划分阵营、不贴标签，大多数公司都是独立人格的公司，是平等、开放的合作关
系；
每个行业都有做的好的地方，百度是3600行的通用平台，要在未来更多地连接起36
00行中的佼佼者，不怕被洗掉用户。
这被一些业界人士解读为“李彦宏对过去百度全资或控股投资风格的矫正”。
在投资方面，过去一年多来，百度对国外的技术型创新公司情有独钟，分别投资过
来自以色列的视频捕捉技术开发商Pixellot、芬兰室内导航技术服务公司IndoorAtlas
。
这样使得百度看起来更像是规划清晰的互联网公司，但是相对的抵抗风险能力也相
对弱化。

七、百度公司哪一年上市的？

百度于1999年底成立于美国硅谷，它的创始人，百度公司总裁李彦宏是资深信息检
索技术专家、超链分析专利的唯一持有人。
百度创立初，公司选择了与其他专业搜索引擎略有区别的商业模式：即和门户网站
合作，百度按照搜索访问量分成，这种付费模式在当时颇受门户网站的欢迎，包括
新浪、网易在内的各大门户网站都采用了百度提供的服务。
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但这种模式很快显示了局限性。
门户网站数量的有限性决定了其需求的有限性。
2001年初，李彦宏借用了Overtu r e 的“付费排名”搜索引擎商业模式，客户通过购
买关键字并进行竞价，决定其在搜索结果中排名的先后，并通过上下文内容分析技
术，将广告同时投放于其他顶尖级搜索引擎，与这些合作伙伴共同分享利益。
2002至2003年，竞价排名迅速成为百度主要收入来源，2004年百度80％收入来自竞
价排名。
目前百度是浏览量中国第二、世界第六的网站。
数据显示，中国网络用户有48％的搜索请求是通过百度完成的，因此百度有全球最
大中文搜索引擎之称。
艾瑞咨询数据显示：2004年中国搜索引擎行业市场规模为12.5亿元，其中搜索引擎
运营商收入规模为6.35亿，渠道代理商收入为6.2亿元，而百度占据了中国搜索引擎
运营商收入市场份额的28％。
独特的商业模式的成功，使百度迅速成为中文搜索引擎的老大。
由于中文的复杂性，百度的搜索技术非常复杂，公司开发了特殊的语言处理技术来
处理相似搜索结果。
截至到目前，百度已经链接了6.9亿页网页，8000万张图片以及1000万个媒体文件。
它还包括新闻、贴吧和其他内容。
市盈率之忧对百度来说，首日上市的优异表现是良好的开端。
但“良好的开端是成功的一半”，海外资本市场并非坦途。
从新浪、网易等先行者身上可以发现，其股价表现并不乏大起大落之先例，以网易
为例，2001年一度到达0.51美元最低价。
资本的残酷逐利性决定了一家企业一旦未能达到华尔街的预期，股价出现暴跌极为
正常。
百度上市首日的优异表现，股价的迅速拔高，已经迅速使市盈率水平脱离了市场平
均水平。
这成为今后股价表现之隐忧，一旦公司成长性跟不上市场预期，即有可能导致股价
水平的迅速回落。
百度2004年的利润为1200万元，收入为1.11亿元，2003年则亏损890万元。
05年第一季度的盈利猛增了140％，达到250万元。
根据百度在招股说明书中公布的财务数据，百度股票发行价的市盈率达到540倍，
周五收盘价的市盈率达到2450.8倍，颇为惊人。
作为对比数据，Google 市盈率8月6日为85.66倍。
在纳斯达克上市的其他兄弟网络概念股的市盈率也基本在30－50倍之间。
即使百度仍然保持原200％以上的业绩增幅，其目前股价仍然有高估之嫌。
此外，百度在搜索领域并非无敌手，Google
对中国市场窥视已久，对百度的虎视眈眈也是路人皆知，Google 目前持有百度2.6
％的股份，其进入中国市场选择并购还是单独发展，后续事态发展将影响到百度的
市场表现。
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虽然中文搜索的复杂性以及本土文化的适应性，使国外资本想占领中国市场并非易
事，但其资本实力雄厚，加上品牌优势，仍不可小视。
而对于百度的重要利润来源“竞价排名”也已经有质疑之声出现，这种以出价高低
决定搜索排名的商业模式有损于搜索引擎保持公正客观。
信息干扰的出现，将使网民对搜索的依赖程度降低。
而百度目前的MP3、图片、电影搜索等服务也面临版权的法律纠纷，虽然不足以影
响百度大局，但对于百度其他商业模式的推广仍然带来一定障碍。

八、创维百度合作具体会合作哪方面呢？

主要合作内容目前主要是百度对创维旗下互联网电视运营品牌酷开战略投资10亿元
，百度对话式A I操作系统D u e rO S将与酷开系统实现全面对接。
人工智能可以实现人机互动，更重要的是创维与百度的合作将给我们带来一台懂人
心的电视。
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