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炒股失败的人有哪些痛点__求一篇作文，母亲为你做的令
你最感动的一件事急！！！！！！-股识吧

一、优秀交易员是怎样炼成的？

一个优秀交易员的成功，其背后肯定是一将功成万骨枯。
优秀交易员是什么样子的？长期持续稳定盈利。
很是羡慕，但成长为一个优秀交易员，其炼狱般的过程又有多少人可以忍受和接受
呢？那撕心裂肺的痛、痛彻心扉的难过、日夜煎熬的苦、提心吊胆的担忧??你又经
历了多少？可以肯定，成功的、优秀的交易员并不是一帆风顺地完成交易人生的，
而是在痛苦和煎熬中历练升华的。
没有被折磨、被摧残的交易员，一定不是优秀的交易员。
不信？可以去问问傅海棠、叶庆均、林广茂等等大咖，他们承受了怎样的痛楚？不
可否认，一定有交易天才，但我知道这样的天才一定是不可以复制的，大多数成功
交易员一定是靠后天的自学和反复摸索而成就的，而且成功率极低。
这与期货的投机本质息息相关，本质上说期货投机是失败者的游戏，之前的99%的
人被消灭了，之后的又飞蛾扑火，又是99%的被消灭，如此反复循环。
可见，期货投机的成功是难于上青天啊！因为，期货交易是反复试错的实践过程，
试错就意味金钱的消耗，请问我们有多少钱可以消耗呢？又有多少时间、精力可以
消耗？其二，投机市场一个最明显的特点是具有非常强的随机性，既然是一个随机
性的市场，我们就很难找到规律，即使大概率是这样的，但实际的结果往往是那样
的，经常出乎我们的预料，经常止损变成了常态，1次、2次、3次??不断的止损，
金钱被消耗了，心态变坏了，失败容易了，成功变难了。
其三，期货投机往往要求与人性背道而驰，实际中，大多数人的人性一定是急功近
利，对小利益非常在意，没有长远的眼光和境界、没有宽阔的胸怀、没有淡定的心
态等等，在这样的格局下，要形成独立成熟的交易思路和风格就会异常艰难。
难，一定是难，我们该怎么办？有什么好的办法吗？如果可以，我的建议是退出期
货投机市场。
如果不愿意退出，或许以下的内容会给你一些启发。
如果你不是天才交易员，要成为优秀交易员，唯一的途径是：进行科学系统的训练
和学习，让我们的交易形成一种良好的习惯，而后牢牢固定下来。
比如，你善于短线交易，就不要去考虑做长线；
你善于趋势交易，就不要去考虑波段交易等，你唯一要做的就是把自己善于的方法
、风格做专、做精，一辈子就把善于的这件事情做到极致。
再比如，你善于某个品种，这个品种让你收获多多，你就不要去考虑交易其他的品
种，就把这个品种做到极致。
因为，成功的方法一个足矣！因为，交易是一门手艺，既然是手艺，就有规矩，那
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我们就得按照规矩来，规矩让我们怎么做就怎么做，规矩让我们不做就一定是不做
，一定不要逾矩。
试想：在不逾矩的规矩下，一个动作我们反复练习了几万次，甚至是十几万次，结
果会是什么呢？这就是一招鲜吃遍天的逻辑与本质。
所以，一个属于你、适合你的交易体系一定不要轻易去改变，你只可以完善。
千万不要今天短线，明天中线；
今天趋势，明天波段，后天复合。
我们一定要知道，期货投机市场比我们聪明的人成千上万，不要去攀比，笨笨的做
好自己就可以了，笨不一定是笨，是大智若愚。
之后，技能训练随着实践次数的增加、交易时间的积累，技能就会升华到精神的层
面，有了精神的存在，你的交易就活起来了，有了生命，又何愁不能再市场中生存
下去呢？

二、如何撰写创业融资计划书

融资企业商业计划书的写作重点：1. 完整要全面披露与投资有关的信息。
因为按照证券法等相关法律，风险企业必须以书面形式披露与企业业务有关的全部
重要信息。
如果披露不完全，当投资失败时，风险投资人就有权收回其全部投资并起诉企业家
。
2.把握撰写原则&nbsp；
简明扼要；
条理清晰；
内容完整；
语言通畅易懂；
意思表述精确。
3.直入主题，开门见山&nbsp；
写作商业计划书的目的是为了获取风险投资者的投资而非为了与风险投资家闲聊，
因此，在开始写作商业计划书时，应该避免一些与主题无关的内容，要开门见山地
直接地切入主题，要知道风险投资者没有很多时间来阅读一些对他来说是没有意义
的东西。
这一点对于很多初次创业者来说，在其写作商业计划书时是应当格外注意的。
4.进行充分市场调研&nbsp；
要知道，当一个创意或者新的投资项目从你的大脑中萌发时，它并不是存在于真空
中的。
要把你的创意或者投资项目付诸实施并不是说干就干的想当然的事情。
因此，你在写作商业计划书以前，应该进行充分的市场调研，做到有备而作。
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&nbsp；
市场调研主要围绕以下内容进行：&nbsp；
你的投资项目中的产品或服务处于什么样的范畴?&nbsp；
是研发(R&amp；
D)性质、生产性质、分销性质或是服务性质? &nbsp；
该领域目前的情况如何?&nbsp；
你的产品或服务处于一个什么样的阶段?&nbsp；
它的市场前景如何?(务必不能遗漏任何可能的细节问题)你的竞争对手的情况如何?
&nbsp；
目前的市场状况怎样? 是繁盛或萧条?&nbsp；
5.评估你自己的商业计划&nbsp；
在写作商业计划书的全过程中，风险创业者应该站在风险投资者的角度(或立场)对
自己的商业计划进行一番评估，并努力审视以下六个问题。
&nbsp；
每个风险投资者都会问到关键问题是否在你的商业计划书中有明确的答案。
&nbsp；
口 我能获得多少回报?&nbsp；
我会损失什么?(可能遇到的风险，如所有的投资、贷款担保、法律诉讼，时间)
谁认为这个计划可行? (对商业计划各项内容的第三方验证)&nbsp；
交易当中还有谁发挥作用?(管理团队班子和投资群体以及他们在各自领域中的地位
) &nbsp；
口 这个市场有多大?&nbsp；
你的企业如何争取到潜在的顾客? (对市场开拓能力的验证) &nbsp；
口 我的投资何时和怎样撤出? (公开上市或购并的退出战略)&nbsp；
6.展示管理团队&nbsp；
在你的商业计划书中，风险投资者将会非常关注“人”的因素，即你的风险企业中
管理团队的情况，因此，商业计划书要能够详实地向风险投资者展示你管理团队的
风貌。
&nbsp；
关注点有如下几个方面：&nbsp；
创业者是否是一个领袖式的人物，具备应有的素质?这个管理团队的信念是否坚定
，目标是否一致?&nbsp；
是否具有强大的凝聚力从而始终努力地追求事业成功? &nbsp；
口 这个管理团队的市场战斗力如何?&nbsp；
是否非常熟悉市场和善于开发潜在的市场?

三、相识两年，相处有十个月，彼此都觉得很幸福，确不能永远
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在一起？？？

朋友离开他吧 离开他 他会获得他想要的 那才是幸福 你不要因为自己舍不得而耽误
他的一生你那是爱他吗？以后记得要好好努力加油生活 我知道你舍不得
但你坚持下去也没有好结果
你还是放开你女朋友吧我知道你死都舍不得我和你有过同样经历我能理解
但你别无选择 离开吧 你是为了他好

四、求一篇作文，母亲为你做的令你最感动的一件事急！！！！
！！

&nbsp；
在我刚上幼儿园的时候，妈妈总是无微不至地照顾我。
可我上了小学三年级后，妈妈再不像以前那么爱我了，被子让我自己叠，饭菜让我
自己炒，这个问题我一直不明白。
这天，我揉揉眼睛，穿上衣服后，便去打饭，打好饭，便往回走。
在上楼梯时，突然摔了一跤，饭全洒了，滚烫的浓汤流到了手上，我哭了。
哭声惊动了住在楼下的王奶奶，她上来一看：“啊呀，不得了！”他急忙下去拿药
，擦在我烫伤的手上，还说：“幸好今天穿得厚，不然非被烫个大伤疤！“我一听
，又哭了，妈妈看到了，后说：“没事，不就破了些皮吗？小谷是个勇敢的孩子，
赶快上来换套衣服，重新去打早饭。
”妈妈为什么不爱我呢？ 半夜，我被痛醒了。
我看见妈妈没在家里，就偷偷地下了床，忽然从王奶奶家传来妈妈的声音：”这个
孩子可不能宠坏了，他必须自己去面对一切考验，虽然残忍了点，可这是为了孩子
好呀！”之后又是很长的对话。
忽然外面传来了脚步声，我知道妈妈要进来了。
我立刻躺在床上装睡，妈妈推开门，看到“熟睡”的我，笑了，她帮我盖上被子，
摸摸我的头，然后走开了。
我睁开眼睛，啊，妈妈还爱着我，没有不爱我。
想着想着，一滴滴幸福的眼泪流过面颊。
妈妈，您真伟大！

五、我有项目，怎样才能推销出去，或找到投资人？

展开全部首先是简单的产品和清晰的商业模式。
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面对投资人，如果你5分钟内没能把产品和商业模式说清楚，那投资人很可能对你
产品没有什么兴趣了。
好的产品有以下几个要素：第一，一个好的产品要符合行业发展大趋势，并且有广
阔的市场。
第二，一个好产品要有独特的创意，能直击客户痛点，并帮助用户解决切实存在的
问题。
第三，一个好的产品应该是营销成本很低的，如果一个产品需要非常高的营销成本
那说明产品本身也许并没有那么受客户欢迎。
其次，稳定互补的团队组合很重要。
一个人单干的创业者并不受青睐，不如试着找几个靠谱的帮手，让团队看起来更加
多元。
。
最后创业者本身的性格禀赋，人格魅力和沟通能力也非常重要，最重要的是自信。
在面对投资人时缺乏自信和人格魅力肯定是不行的，这会让投资人怀疑你带团队的
能力。
在跟投资人聊天时，除了表现出了足够的自信和沟通能力外，你需要用数字给投资
人展示你的商业模式和前景，如果你的数字能打动投资人，那么恭喜你，你距离融
资更近了一步。
虽然这不是全部，但做到这几点，你离拿到投资也许就不远了。

六、
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