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洋河股份有限公司电话号码多少，南京洋河总代理在那里
？电话多少？-股识吧

一、今天接到洋河股份—苏酒实业面试通知不知道是真是假还要
跑到广州去面试? 基本工资+绩效奖金+补贴怎么算

最好打电话到上级单位核实一下。
苏酒在广州的点。
我一个同学就被骗过，说什么上市公司。
工资高待遇好，叫去广州那边的。
结果在网上一搜，人家根本没招。
现在骗子多、。

二、苏冠酒厂是洋河股份公司的分厂吗？

嘻嘻~俺就是厂家的！ 现在洋河酒和茅台酒的性质是一样的，洋河和茅台都是一个
镇的名字，现在都是在打擦边球。
真正的洋河酒厂是在上个月刚刚上市的企业，在包装上你可以看一下生产地址，江
苏省宿迁市洋河中大街118号，酒厂的名字是江苏洋河酒厂有限责任公司。
你刚才说的苏冠酒厂也是挂着洋河的名义，但是生产的不是江苏洋河酒厂的酒。
他们之间没有任何的联系。
要说联系的话只能说这两个酒厂是在一个镇而已！
如果在市场上害怕买到侵权、或者假冒产品可以先打电话咨询免费电话8008281589
看你准备要买的洋河酒是不是我们公司的产品。
或者你直接可以打电话在当地的厂家办事处处询问。

三、洋河蓝之蓝东北代理商是哪家公司
，公司地址，电话，邮箱 都是什么！

洋河蓝之蓝的代理商是沈阳圣雷诗商贸有限公司，地址是沈阳市和平区南三经街2
号一单元15楼2号，电话：024-6237199 62537155 传真：024-23253368 e-
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mail：sysls_hyw@126* 网址：*sysls.cn

四、洋河富贵春酒代理好做吗，送车是真的吗?有做过的吗。

经过实地考查，这就是一个骗子公司，送车是不可能的，厂方会千方百计的要求你
接受以货抵车款的条件，让你押一堆货回去，而且说是去现场考查会报销3000元费
用，如果没有签约那是一分钱都会给你销的，由此可以判断基本不靠谱，所以想去
考查的千万要小心。
以上，鉴定完毕。
送车就是一个骗局。
欲知详情，请跟我联系，一起来抵制这种无良骗子厂商。
所以特地写出来，以免更多的人上当受骗。
本人在南方一个五线小城市做批发配送小生意，在网上看到江苏洋河镇国御酒业股
份有限公司富贵春酒的招商广告，然后通过各种了解，网络、百度、客服微信沟通
、客服朋友圈浏览、官网等各方面渠道的综合信息来看，貌似还可以，经过仔细分
析期具体的招商政策，如果厂方真按照其所宣传的那样去投入做市场，还是有机会
可以做起来的，权衡之下，准备经销代理这个酒，决定亲自去工厂考察一番。
具体经过过讲一下吧，我先在网上跟客服确认好，首次打款订货5万，发5万的货，
送4万的货，再送五菱之光面包车一辆，这是厂家招商广告写的明明白白、清清楚
楚的，客服也确认过了，而且也明确了去工厂考查报销费用3000元。
所以我当机立断决定去考查一番。
当天的火车，7点半到，约定好厂家人员会来接站，居然说打电话打不通，我到了
火车站，打过去，人家说下班了，要去喝酒，叫我自己打车到酒厂，自己安排住下
，明天再说。
好，我忍了。
第二天，当着我的面演戏，一会说送的面包车在外省上不了牌，让我接受抵货款，
我不同意，我直接打我们老家车管所电话，放免提，车管所回复可以上牌。
然后他们又装模做样跟4S店联系，说4S店不卖外地人。
那我说工厂先买下来，再把车过户给我。
他们又有说法了，说现在实行国六标准了，他们的车是国五标准的，工厂买了也上
不了牌。
那我就说，这不是矛盾地了吗？国五车本地上不了牌，外地又不卖，那4S店的车还
卖不卖了，留着下蛋吗，怼的他们哑口无言。
然后他们就说下午再去4S店确认一下。
让我等下下午。
下午再跟我说，情况是4S店所有的车都是国六标准的车，价格高了五千，他们成本
核算通不过，只能让客户接受以货抵车款的条件。
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我说这样的话，我就不能接受，我就回去，那给我报销考查的费用3000吧，你们承
诺过了，但他们又说没签约不给报销，只能签约了才给报销。
以上，鉴定完毕。
送车就是一个骗局。

五、宿迁市洋河名河酒业有限公司200元以上的酒是

太矮了不行，合适就好

六、苏酒集团洋河酒厂待遇，本人应聘技术人员储备

车间技术员工资在两千至三千之间，住宿自己解决，无补贴。
车间三班倒，有夜班，有两天休息。
主要工作是测酒窖温度并记录，监督小组工作流程等。
以后能提做班长、主任助理。
有问题拨打洋河酒厂人事部电话找朱梦84935691

七、南京洋河总代理在那里？电话多少？

*：//*yanghe365*/forum.php论坛上了解一下，那里都是洋河的人

八、日照教之授生物工程有限公司的喝不醉膳食纤维食品真的很
好吗？

下面是我写的一点对喝不醉的认识，希望对能能有所帮助！我是江苏常州的一个专
业生产炊事机械的私营企业的老板，今年五一前的一天，一位推销喝不醉保健食品
的业务员来到我的办公室，向我推荐他代理的醒酒解酒的喝不醉食品，简单的介绍
后，放下十瓶喝不醉和一张名片他就走了，临走时说，用好了再付钱，用不好过几
天他来拿走。
作为一位私企老板，应酬时必不可少的，整天的酒场饭局是我最大的负担。
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在一次喝酒前，我抱着试试看的态度吃了3粒喝不醉膳食纤维，意想不到的是奇迹
出现了，本来我只有6两白酒的量，那天足足喝了一斤多蓝色洋河经典，没有感到
丝毫的酒意，硬是把来自东北铁岭市的客人喝趴下，客人喝得高兴，生意谈的相当
成功，从此，喝不醉成了我在酒桌上叱咤风云的法宝。
有一次市里主抓安全生产的领导来我们公司检查，在我的办公室无意发现我放在办
公桌上的喝不醉，顺手拿走了一瓶，真没有想到过了几天领导竟然打来电话，问还
有没有喝不醉，让我抓紧时间给搞点，领导高兴我们就高兴。
一瓶小小的喝不醉竟然能表达自己的对领导的关心和感情的加深，也是和领导增进
感情和交流的最好方式。
当今社会，关键是感情上的互动交流，至于礼物轻重，关键是表达出自己的心意最
为重要，就这样加深了我和职能部门领导的感情。
6月份的办公会上，我要求办公室直接在生产喝不醉的厂家山东日照教之授生物工
程有限公司邮购了十箱喝不醉膳食纤维，用其作为我公司对迎上往来的主要礼品，
每位主管经理的办公桌上都放上喝不醉，对来访的领导客人和朋友随手给上一瓶，
花钱不多，收到的效果却不是能用金钱来衡量的。
我现在正在让业务部门统计客户数量，好尽快的购进喝不醉作为今年的中秋节礼品
送给有关领导和客户。
江苏省常州市润德炊具有限公司总经理 袁春雨

九、宿迁市洋河名河酒业有限公司200元以上的酒是

海之蓝 天之蓝 梦之蓝 吉林省总代理 长春市免费送货 有兴趣给我打电话
电话号是我的用户名
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