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炒股破产怎么办去义乌_惠州淡水万国国际美食汇值得投
资吗？会不会是个骗局呢？-股识吧

一、请教关于安丰义乌小商品市场

建的个地方前不着安丰镇，后不着村的，人都没有。
还不晓得哪天倒闭了呢。

二、上海金山义乌小商品城有投资前景吗？

这个项目我也在做~总的来说这个项目算是我接过的项目中比较好的一个！风险算
最低的，投入又小！比较适合大众化投资，8年返祖和 3年回购政策都是降风险降
低最小的很好措施！个人感觉比较适合投畅护扳咎殖侥帮鞋爆猫资，我们同事也有
投这个的� �在给您份详细资料好了！有问题可以随时联系我，我们这里提供免
费班车的�也当帮我做个业绩吧，觉得好的话请采纳 ！ 一楼 世纪联华
超市（八年内定位） 二楼 世纪联华 超市（八年内定位） 三楼
服装、鞋帽、皮具箱包等 四楼 饰品、工艺品、文胸内衣等
三、四层义乌小商品市场正火爆进驻中， 不明白或还有什么疑问
您可电话资讯，好的项目您如果想买一定不能错过. 8年包租3年可回购：2022年元
旦就可以拿租金，而不是现在市场的其它项目了，包租几年，前几年的租金一次性
返还之类的，那都是在玩猫腻，我们这个现在已经成熟了，元旦开始给租金，真正
的租金. 价格一定会让您满意的： 一层均价：16800元/㎡；
二层均价：15800元/㎡；
三层均价：14800元/㎡；
四层均价：13800元/㎡；
基本总价25万-35万之间 8年包租呢租金保底收益是这样的：6% 7% 7% 8% 8% 9% 9%
10% 的没有什么一次性返还抵冲总房款的，并且呢！三年时间，您如果感觉商铺不
行开发商依合同价的110%回购，而不是8年后回购，是三年时间即可，为什么要三
年呢，首先开发商的信誉开发商的实力和这个项目存在的优势， 别担心时间长了
说是回购而不回购，现在为了保证咱们的利益，三年时间即可回购， 关于保底收
益和有回购政策的商铺，您一定要看好这个商铺的开发商的实力，和这个项目的商
业气氛， 一个好的项目因为开发商运营不好，那也会倒闭，一个好的地段的商铺
因为开发商管理和业态规划不好也会倒闭，现在商业地产投资透明化了，如果您真
的有想买商铺的意向，那您就可以向我们咨询了
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三、金融危机直接影响电子行业当中的pcb行业吗？

金融危机确实对很多行业都产生了巨大的影响，普遍的认为出口缩水，政策也不给
力。
我不太了解你这一行，但是外贸的话是影响较大的，现在义乌有很多工厂都濒临破
产，出来打工的人越来越少。
你所在的行业是电子行业肯定受影响比较大的，现在生意难做的。

四、人民币升值、通货膨胀的影响

人民币升值，出口量下降，进口量增多，国内的货卖不出去。
通货膨胀的关键还在于基本货币流通量的多少，国内前半年一直在加息，目的就是
回收资金，为什么回收资金，其实就是钱印的太多了。
只要不是出口型的企业，就不会受太大影响。

五、惠州淡水万国国际美食汇值得投资吗？会不会是个骗局呢？

那里的广告打的很响，但是据说那里是菜市场倒闭了改建的，没有地下停车厂，附
近很臭还都是农民房，我去看了一下那里的路也很小、我是感觉不怎么样，也有好
的地方可以带你去看一下

六、上海金山义乌小商品城有投资前景吗？

建的个地方前不着安丰镇，后不着村的，人都没有。
还不晓得哪天倒闭了呢。
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七、我是刚毕业的学生，想开家小饰品店或者衣服店，希望大家
能提供点经验，谢谢！

呵呵 下面是我复制过来，希望对你有所帮助！
说说我多年服装进货看货的经验，这些经验适合小服装店主。
1、不要好看，只要好赚。
好看的货，在欧洲，不在广州。
重点看估计能卖多少钱。
2、不要光挑自己喜欢的，要挑多数人都接受的。
不是自己穿，要有生意头脑。
自己赚了钱，大把好东西穿。
3、供应商好是好，但货不是最漂亮的 衣服最漂亮的是婚纱。
找个婚纱公司?? 4、我有品位。
这些货看起来不怎么样 除非你做国际名牌。
有品位的妹妹，你会死的很难看的。
有品位的妹妹，通常赔钱赚吆喝。
5、路费太贵，多拿点，摊平费用 什么年代了。
搞清楚编号，方便补货就好了。
电话电脑网络多用用。
6、我客源少，要天天新款 保持一定的风格很重要。
扩大客源是根本。
围着几个熟客转，你会货越压越多，客越来越少。
店里乱七八招，断码货比比皆是。
好销的款，争取多卖，这是市场肯定了的货，消费者买后满意度高，做熟客的机会
大增。
反而新货有新货的风险。
好卖的货。
我下手重通常会拿几十件。
时常检查码数是否需要补齐，要不要增加颜色。
7、我经常给电话，只补一两件，供应商会不会瞧不起?
放心，好的供应商会欣赏你的谨慎的。
至少，你不会给他带来大麻烦。
如果你致电要退货20件30件，他才烦。
8、供应商有些过分的要求，我能拒绝吗? 拒绝。
商人的特质，就是保障自己的利益。
你是商人吗? 我是一个批发商，我尊重有分量的对手。
以上是我做零售的经验。
我经过两次转型，才到今天。
第一次转型，由零售转为批零兼营。
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做好零售商店的同时，在批发市场拿了个批发档口。
开始了批发业务。
来源：网络

八、我是刚毕业的学生，想开家小饰品店或者衣服店，希望大家
能提供点经验，谢谢！

呵呵 下面是我复制过来，希望对你有所帮助！
说说我多年服装进货看货的经验，这些经验适合小服装店主。
1、不要好看，只要好赚。
好看的货，在欧洲，不在广州。
重点看估计能卖多少钱。
2、不要光挑自己喜欢的，要挑多数人都接受的。
不是自己穿，要有生意头脑。
自己赚了钱，大把好东西穿。
3、供应商好是好，但货不是最漂亮的 衣服最漂亮的是婚纱。
找个婚纱公司?? 4、我有品位。
这些货看起来不怎么样 除非你做国际名牌。
有品位的妹妹，你会死的很难看的。
有品位的妹妹，通常赔钱赚吆喝。
5、路费太贵，多拿点，摊平费用 什么年代了。
搞清楚编号，方便补货就好了。
电话电脑网络多用用。
6、我客源少，要天天新款 保持一定的风格很重要。
扩大客源是根本。
围着几个熟客转，你会货越压越多，客越来越少。
店里乱七八招，断码货比比皆是。
好销的款，争取多卖，这是市场肯定了的货，消费者买后满意度高，做熟客的机会
大增。
反而新货有新货的风险。
好卖的货。
我下手重通常会拿几十件。
时常检查码数是否需要补齐，要不要增加颜色。
7、我经常给电话，只补一两件，供应商会不会瞧不起?
放心，好的供应商会欣赏你的谨慎的。
至少，你不会给他带来大麻烦。
如果你致电要退货20件30件，他才烦。
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8、供应商有些过分的要求，我能拒绝吗? 拒绝。
商人的特质，就是保障自己的利益。
你是商人吗? 我是一个批发商，我尊重有分量的对手。
以上是我做零售的经验。
我经过两次转型，才到今天。
第一次转型，由零售转为批零兼营。
做好零售商店的同时，在批发市场拿了个批发档口。
开始了批发业务。
来源：网络
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