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一、服饰家居行业的上市公司有哪些?

苏州金螳螂是中国第一家装饰行业上市公司！

二、在我国直销的行业有哪些？

在中国有20家合法的， 1 雅芳(中国)有限公司 2 如新(中国)日用保健品有限公司 3
宁波三生日用品有限公司 4 宝健(中国)日用品有限公司 5
新时代健康产业（集团）有限公司 6 富迪健康科技有限公司 7
金士力佳友（天津）有限公司 8 南京中脉科技发展有限公司 9
安利（中国）日用品有限公司 10 欧瑞莲化妆品（中国）有限公司 11
广东康力医药有限公司 12 康宝莱(中国)保健品有限公司 13
完美（中国）日用品有限公司 14 南方李锦记有限公司 15
玫琳凯（中国）化妆品有限公司 16 北京罗麦药业有限公司 17
广东太阳神集团有限公司 18 上海美乐家保洁用品有限公司 19
天津尚赫保健用品有限公司 20 嘉康利(中国)日用品有限公司

三、在中国有那些直销公司？

只有25家，你搜索"获得直销经营许可证的公司"，就可以出结果了.图我发不过来.

四、2022做什么直销最好_现在直销好做吗_中国合法直销公司_
中国直销发展趋势

直销行业，大家经常说到一句口头禅：男怕干错行，女怕嫁错郎，说的是选择的事
。
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还有一句话，选择比努力更重要，大家都在这么说。
但我在生活当中发现，很多做直销的朋友在选择之前，缺少理智的东西——理念，
或者说没有清晰的标准。
我要说选择正确比选择喜欢更重要。
真正赚钱的都是在没有拿到直销牌照前的那批人不是吗？？？经过多年来的观察，
以下这样的公司请慎重选择： 1 公司实力不雄厚
全球运营时间少于10年的，只有1%能够维持到10年的运作。
2 产品针对的群体少，产品昂贵，顾客重复消费不起。
3 产品少于5样的公司或没有产品的公司，完全是按照加入的人数来决定奖金多少
的公司。
4 加盟费用超高，门槛太高，没有实体店铺的公司。
5，需要靠两条腿去跑市场推销产品的公司，有95%的人，不喜欢被别人推销。
一家直销公司是否长久运作，在于这个公司能不能一直长久赚钱，能不能盈利，然
而盈利的最大来源还是终端消费者，如果能留住95%消费者，重复去消费它的产品
这样的公司，就是21世纪最大的赢家。
普通人如何通过互联网，在家经营直销，实现财务自由，这是人人都在关注的，本
人有2年多的网络直销经营，相信可以帮到你，加我的回答名 &nbsp；
对直销发展趋势有兴趣的可以加我探讨.或你在选择直销公司不知如何选择一个合
适自己的。

五、我国上市公司有多少家参与风险投资
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