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庄家把股票涨多少能收回成本，请问一只股票买入后一般
涨百分之几可以脱离买卖的成本价？-股识吧

一、庄家拉升一只股票后，一般赚百分之多少才出货?

要看正规军和非正规军.正规军是行话 意思 就是说基金和国家允许的构构.他们是长
线投资者.他们的主要目的是主导是价值投资.主要是长期的资本回报.非正规军是游
资，私募他们就是所谓的庄家.他们目标订的不会高.要看行情的持续.基本是百分之
三十到四十之间就可以出货了

二、庄家要把股票涨幅做到多少才能获利

这个一般算不出来，看他持股的时间和均价的。
庄家一般持股时间比较长，中间波段做的多的话持股成本很低的。

三、庄家要把股票价格拉升到他成本的百分之几才卖，能赚百分
几？

成本价150%才能全身出货获利！十元的股就是要拉到十五元以上！

四、如果庄家把股票从3元买入，之后把股票拉升到5元，他能像
散户一样直接把股票卖掉吗？

我来详细解释一下吧。
1：如果散户不接盘，那他不能像散户一样，直接卖掉股票？无论在什么价格，要
买必须有人卖，要卖必须有人买。
所以，散户不接盘，那么他是不能直接卖掉股票的。
2：如果一个股票只是大量散户买入，这些散户将股价从3元抬升到5元，然后大家
都卖掉，这个时候如果没有其他散户或者资金在5元买入，那这些散户的股票会卖
不掉？同样，是不能卖掉的。
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接盘就是股票接到某些人的手上，让其承受未来的收益或者风险。
通常来说，未来是不可预测的，有人接盘，说明了有人相信未来股价还会涨。
好比，当估价从3元开始抬升，你怎么知道它就能到5块钱呢？它能到5块钱，就说
明有人在5块钱那里买了，这是必然相关的两件事。
因此这些人，就是充当接盘的人。
他们当然是相信估价会达到比5块钱更高的价钱，而不管未来是否这样，这也相当
于在4块钱接盘的人，也不知道是不是顶部，而事实，他到达5块钱，也就是说接盘
未必一定就是吃亏的人。
只是描述，现在股票已经转移到这些人手上，未来的收益或者风险将会由这些人承
担而已，是一个中性词。

五、请问一只股票买入后一般涨百分之几可以脱离买卖的成本价
？

嗯，看你的交易费是多少了，一般现在是万分之八的，那么涨1个点也都可以应付
交易及其它费用，并且还有点点盈余。
如果是千三的（指往返的）也一样。
总之：股票盈利一个点，这些费用都可以包掉了。

六、股市庄家开始吸筹以后。理论上来讲股价要拉升几%庄家才
能回本

16元买入，起码要拉16.3才回本，因为手续费也算到成本去了。

七、10元的股票庄家要拉高到多少钱卖才不会亏本

10元成本，庄家至少15元才会出手
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