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美容美发股东会主讲是什么—我和别人以股份形式投资开
了美容院 我是小股东 但是我是美容院的法人
我担心美容院有什么纠纷-股识吧

一、学习美容美发需要哪些知识、哪些条件？

美容 定义 美容（Facial make-up，art of）是让容貌变美丽的一种艺术。
19世纪80年代，西方开始出现了近代美容院。
在中国殷商时期，人们已用燕地红蓝花叶捣汁凝成脂来饰面。
根据记载，春秋时周郑之女，用白粉敷面，用青黑颜料画眉。
汉代以后，开始出现妆点、扮妆、妆饰等字词。
唐代出现了面膜美容 。
分类 美容起源于人类的祖先。
自从有了人类，就有了美容。
美容即是美化人们的容貌。
随着社会的发展与科技的提升，美容从内容到形式上都有着不断的变化和提升。
根据美容内涵的不同，现代美容可分为生活美容和医学美容两大部分。
1、生活美容是指专业人士使用专业的护肤化妆品和专业的美容仪器，运用专业的
护肤方法和按摩手法，对人体的肌肤进行全面的护理和保养。
生活美容可分为护理美容和修饰美容两大类。
2、医学美容是指运用一系列侵入皮肤内的医学手段，对人体的容貌与身体各部位
进行维护、修复和再塑。
发展历程
埃及古代时期，人们为了滋润皮肤和防止日晒，在皮肤涂抹各种药剂和油膏。
古埃及妇女喜欢用黑颜料来描眼的轮廓，孔雀石粉制成的绿颜料涂在眼皮上，用黑
灰色的锑粉把眉毛描得像柳叶一样细长，用乳白色的油脂抹在身上，使用红颜料涂
抹嘴唇和脸颊，甚至在手、脚的指甲上都要染上橘红色，非常惹人注目。
美容在欧洲中世纪非常流行，到了文艺复兴时期，美容艺术大大发展。
大家不惜花费大量的时间和金钱，涂脂抹粉、擦口红、卷发、染发、用东方进口的
麝香抹手和皮肤。
据记载 ，杨贵妃使用的面膜，是用名贵的中草药提炼而成，并用珍珠、白玉、人
参研磨成粉，以上等藕粉调和。
这种古老的美容面膜不但可祛除黄斑，能使皮肤白嫩，还能将毛孔深处的污垢、油
脂排除和清除。
现代社会妇女拥有更多、更先进的美容方法，她们通过自然美容、蒸汽美容等，使
自己青春常驻、容颜俊美。
美容专家预测，喷雾型和涂抹型化妆品的需求量将大幅度提高，这些化妆品使美容
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方法更加简单易行，大家可以在家里自行操作 ，这促使家庭美容更加普及。
美容在中国流行的相当早，如在闽南民间历史悠久的古法美容“挽脸”（又称挽面
、绞面）。
闽南民间，待字闺中的姑娘要出嫁的前夕，既要洗发、梳妆，而且还要“挽脸”。
闽南方言“挽”乃拔的意思，“挽脸”就是一种利用纱线拔除脸上汗毛的古老美容
方法。
闽南人习称没有出嫁的闺女为“查某根”，而经过“挽脸”后，就意味着“转正”
为大人了。
台湾学者林再复在《闽南人》一书中提到婚俗中的挽脸：“婚前数日，准新娘要请
福命妇人用红纱挽面，将脸上细毛拔除，谓‘换新脸’，也就是脱胎换骨变成新人
了。
” 重新风行海峡两岸，在纽约华埠亮相，立刻吸引了不少爱美且勇于尝试新事物
的洋顾客。
其中，又以结合西方美容SPA的创新挽面手法最为热门。
美发 概述 头发是人类装饰品。
亮泽纤柔的秀发是健康的象征，是美丽的点缀。
以下美丽秀发3重点，让你重塑美发佳人。
发型大计划 相信你以往改变发型的时间总是很随性的，给你的造型工程定个大方
案吧！我们给出的建议是：1～2月、5～6月和9～10月是给头发动干戈的最好时机
，因为这样的间隔能够令你的发型在最快的时间迎合潮流。
周日秀发营养日 为了你的秀发，星期天就别睡懒觉了。
早上起来以后，洗过头涂上焗油膏，再用热毛巾把头发包好，不用很长时间，半个
小时就够了，然后用清水洗净头发，担保在未来的一周里，你的头发都能有很好的
状态示人。
合理膳食 发丝是由细胞构成的，细胞的新陈代谢需要多种营养，所以，合理的膳
食是供给毛发营养的重要因素。
蛋白质、碳水化合物、脂肪、维生素、矿物质是毛发健康的营养资源。

二、请问开一间美容美发要具备什么条件？

一、环境条件
美容美发店的环境条件是很重要的，它要求干净、整齐、优雅、清新；
设备要现代、结实、齐全，摆放整齐；
通风要良好，光线要充足，给排水设备要完善，同时要有合理的功能区和适宜的空
间。
二、设备工具条件 (一)主要美容设备 根据美容院常设的美容项目，可选择皮肤侧
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试仪、奥桑喷雾机、高频率电疗仪、阴阳电离子仪、真空吸管电疗仪、磨刷帚，以
及多功能的综合美容仪等。
(二)美容辅助设备 1.供顾客躺卧、接受护理的美容床和与之配套的床罩、毛巾被、
一次性小毛巾和包头用的长毛巾、供美容师坐的美容凳及化妆镜台。
2.美容小车，用来放置操作时需用的护肤用品及有关用具。
(三)主要美发设备 美容厅必备的美发设备有吹风机(大风机)、烘发机、炯油机、小
型手持吹风机、剪子、削刀及各类梳子等。
(四)美发辅助设备 美发椅、美发镜台、美发工具车等。
(五)供水设备 安置冷、热水设备，以便顾客及时清洗及清洗护理用具。
还要备有蒸馏水，供奥桑蒸汽仪及调配护肤品时使用。
(六)清洗、消毒设备 因为毛巾、工具和器皿要经常清洗，及时消毒，因此，要配备
洗衣机、消毒燕汽箱及紫外光消毒柜。

三、美容美发协会的主管单位是哪里

属于中央组织部

四、美容美发属于什么行业 税率是多少

美容美发属于服务行业，应交纳营业税，税率5%。
美容美发企业应纳税收入，按照《营业税税目注释》规定，美容属于营业税-
服务业，应当依照5%税率计算缴纳营业税。
其他税费的缴纳与商业、工业企业是一致的（除不缴纳增值税外）。
服务行业的会计核算应该简单。
美容美发属于服务行业，交纳营业税，税率为5%。
但现在各地基本上对不能建账的个体户采取交纳定额税的征收方式收税。
即根据其营业收入、营业地点、营业面积、同行业比较等多方面因素核定每月应纳
税额，具体应以本地区的规定为准。
扩展资料：美容美发市场情况1、美容美发业已由单一的理发和简单的护肤服务演
变成涉及美容、美发、化妆品、美容器械、美容教育、美容媒体、美容会展和美容
营销等的朝阳产业，而且步入成长期。
2、各类美容美发机构主要集中在城市（包括乡镇），有近50%是在近五年内新开
业的；
以生活美容服务为主的占75.91%，以美发服务为主的占24.09%。
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3、美容美发机构的每店平均营业收入为11.63万元/年，中心城市的大型店收入较高
，年收入超过60万元人民币者达到43.84%，小店的年收入多在5万～10万元人民币
，行业员工月收入平均约为1100元人民币左右，全国美容美发机构中约52.6%为盈
利，38.5%为持平，8.9%为亏损。
4、美容美发机构管理模式以家族式管理占主导地位，经营方式正由单一走向综合
，形式也日趋多样化，品牌经营机构发展连锁方式，加盟经营占87.98%，美容美发
服务机构的形态表现为发廊型、沙龙型、治疗型、休闲型、享受型、专门型和会员
型。
参考资料来源： 百科-税率参考资料来源： 百科-美容美发

五、

六、理发店强制性股东退股

办法是修改公司章程，因为你们合伙出资组建公司，那么你们的公司章程同合同一
样 ，都是具有法律效用的，为了满足公司的发展需求，公司是可以按要求修改公
司章程的，比如不劳动，就没有分红，那么他当初投资的资金就没有用了，那么他
也自然会退股了。
PS：我觉得 既然三个人当初合伙出资，也就说当初你们三儿关系不错，没有必要
不要闹得太僵，有什么事情说出来大家解决。

七、当你成为美容院股东后你对股东怎么理解

除了你工资，再盈利了钱，你可以参加分红了。

八、美容院开业庆典上作为股东上台分享应说些什么？

感谢参会人员，估计员工，展望未来，再次感谢

                                                  页面 4 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

参考文档

下载：美容美发股东会主讲是什么.pdf
《买一公司股票多久才能分红》
《股票交易新股买来多久能买》
《股票要多久才能学会》
下载：美容美发股东会主讲是什么.doc
更多关于《美容美发股东会主讲是什么》的文档...

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：
https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/42623313.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 5 / 5

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/42623313.html&n=美容美发股东会主讲是什么.pdf
/article/7602.html
/store/8089.html
/subject/9621.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/42623313.html&n=美容美发股东会主讲是什么.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E7%BE%8E%E5%AE%B9%E7%BE%8E%E5%8F%91%E8%82%A1%E4%B8%9C%E4%BC%9A%E4%B8%BB%E8%AE%B2%E6%98%AF%E4%BB%80%E4%B9%88
https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/42623313.html
http://www.tcpdf.org

