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如何做股票软件的推广⋯如何做股票软件的推广-股识吧

一、您好，我是销售炒股软件的，现在行情低迷，该如何做好网
络营销呢？请给我点建议。谢谢

你有没有自己的平台（网站），如果有当人家在搜索引擎搜索炒股软件的时候可以
进入到你的网站、了解你的软件。
（方法：可以运用SEO或者进行付费推广）你可以通过邮件、博客、论坛等进行推
广，主动去到你目标客户常去的地方发布信息，主动找客户互联网里面是未来的一
个趋势，而且现在越来越多的企业也开始很注重这方面，网络营销懂的人可以花很
少的钱就达到想要的效果，不懂的烧了大把的钱可是都没有效果。
这里面有很多技巧和方法的，同时有很多陷进，建议你是可以去参加系统网络营销
课程的学习，这样你上手也比较快。
深圳营销协会海纳培训中心的网络营销培训对于初学者非常适合，老师上课会演示
步骤教你怎么去操作的，晚上也有实操课程，现场老师一对一指导，建议你可以去
了解了解

二、股票软件开发跟股票软件代理是怎么形成的？

从股票软件的发展历程上来看，我们也经历了朝阳企业的政策扶持，如今的股票软
件类产品数不胜数，但是，或许你对一些股票软件还存在的很多的很多的不解，作
为软件销售达人，这是你的必修课。
股票软件最早的出现是作为看盘工具，主要是很多的上班族以及部分的股票投资者
没有充足的时间盯盘，迎合这样的市场最早的软件公司研发了这样的产品，经过长
时间的产品升级，从一开始的看盘加上相应的决策指标加上一些技术分析功能，从
而达到了投资决策的作用，形成股票投资决策分析系统。
接着股票软件开发行业的出现。
因为软件的需求率越来越高，上至很多的证券公司需要的产品，下至一些小股民小
散户的决策参考，所以也是为了迎合这样的市场而出现了相应的行业。
如今，市场上的股票软件种类越来越多甚至于泛滥，面对这样的市场很多的人开始
掂量这个行业，究竟要不要去涉足，小编认为，在中国的金融市场，特别是股票这
个市场没有任何一款产品或者一个公司能够形成垄断的状态，这个行业对于所有的
公司都是公平的，关键是看你对于新的销售思路的探索，以及你的后续服务跟不跟
得上。
但如今很多有着创业梦想的年轻人，有着一肚子的好方法，但是苦于前期的投入成
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本太高而无法涉足这个行业，相关的公司便自行开发出产品供其代理，从中收取加
盟费用或者代理的拿货费用。
具体的优势如下：1、代理的投入成本小，适合创业初期的投资者。
2、推广也很方便，可用自己公司的名义去主打这一款产品。
相当于自己的品牌。
3、产品证件齐全，完全不用为产品的合法性担忧，投资者只负责销售，节约中间
申请证件的时间与费用，利润更大化。
4、操作更方便，拥有自己的代理商管理后台，更进一步能去了解管理客户，让您
的企业更加稳定。
5、拥有软件开发的技术实力，每一个代理商都不可能代理一辈子，因为代理前期
的投入成本是低的但是累计的成本就相对高了，随时都可以为代理商定制自己的产
品，让客户做自己的品牌。
股票软件无论是开发还是代理，选择专业稳定的合作商才是王道，软件市场新的销
售契机已经来临，投资达人们你们必须得制定好自己的销售流程，完成你们创业的
使命！

三、如何做股票软件的推广

股票软件目前转化率比较高的推广就是做信息流广告，其次是竞价都还可以。

四、股票行情类软件如何推广？

如下方法：1、搞免费股票培训，不要直接推销软件，以软件为例进行介绍；
2、建个群并在股吧推广，然后在群里用软件作分析，准确性高自然大家就乐意买
；
3、先在网站上免费给大家下载试用一个月时间，好用大家自然会购买；
4、直接到交易大厅推销（这个估计大家不会很欢迎的）。
最后说句：好软件肯定有需求，广告宣传很重要！

五、如何销售股票软件

如下方法：1、搞免费股票培训，不要直接推销软件，以软件为例进行介绍；
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2、建个群并在股吧推广，然后在群里用软件作分析，准确性高自然大家就乐意买
；
3、先在网站上免费给大家下载试用一个月时间，好用大家自然会购买；
4、直接到交易大厅推销（这个估计大家不会很欢迎的）。
最后说句：好软件肯定有需求，广告宣传很重要！

六、证券软件的销售技巧有哪些?

1．推销成功的同时，要使这客户成为你的朋友。
2．任何准客户都是有其一攻就垮的弱点。
3．对于积极奋斗的人而言，天下没有不可能的事。
4．越是难缠的准客户，他的购买力也就越强。
5．当你找不到路的时候，为什么不去开辟一条？
6．应该使准客户感到，认识你是非常荣幸的。
7．要不断去认识新朋友，这是成功的基石。
8．说话时，语气[1]要和缓，但态度一定要坚决。
9．对推销员而言，善于听比善于辩更重要。
10．成功者不但怀抱希望，而且拥有明确的目标。
11．只有不断寻找机会的人，才会及时把握机会。
12．不要躲避你所厌恶的人。
13．忘掉失败，不过要牢记从失败中得到的教训。
14．过分的谨慎不能成大业。
15．世事多变化，准客户的情况也是一样。
16．推销的成败，与事前准备的功夫成正比。
17．光明的未来都是从现在开始。
18．失败其实就是迈向成功所应缴的学费。
19．慢慢了解客户的消费心里，不要急于求成

七、怎么才能做好网络销售?
我是做网络推广的,主要是销售股票软件,怎么才能做好这一行啊?

你好，这里给你分享一个利用QQ群推广股票软件的案例，以供参考先是搜索股票
类QQ群，然后挨着一个个的加，一天加个一二十个，然后主动分享给群友你们软
件的免费版，如果有的话。
你可以以分享的口吻去分享，不过现在消费者对于广告都非常敏感，所以建议用几
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个QQ号同时加一个群，然后用其中一个QQ号提出问题，譬如：大家知道什么股
票软件最好用之类的。
然后用另一个QQ号给出回答。
这其中的话语一定不能带有任何销售的成分，之后一定会有人主动询问的。
网络推广工具可用的当然不止QQ群，但是在这里也不能一一分享，总之，你要灵
活运用才行。
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