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人流量大的档口开什么店铺比较好_人流量大的短期店铺
卖什么东西好-股识吧

一、我想开的小店 我的村里人流量挺大的 挺繁华一个村
谁能告诉我干点什么能赚钱 想干服装 可以么

干服装，要有新意，

二、人流量大的短期店铺卖什么东西好

生活用品，10元店什么的

三、一个人适合开什么店？个人开店好项目

本产品由天然橡胶制成，柔软且有弹性，在使用过程中，由于离心力的作用，圈体
与身体的接触面积更大，加强了对身体的按摩。
该产品可自32313133353236313431303231363533e59b9ee7ad9431333332636336由调节大
小，购买一个即可全家人使用，实际使用成本比普通呼啦圈还要低很多，容易为消
费者所接受。
另外，该产品储藏、携带方便，可自行调节重量、冬天带可以加入热水使用。
普通呼啦圈则不具备以上特性，市场上无同类产品竞争，因此市场前景看好。
一个人开什么店好?汽车饰品店 私家车拥有量激增导致汽车饰品不断升温。
乡镇干什么赚钱?许多驾车一族(尤其是女性车主)愿意花几百甚至数千元装点自己
的爱车。
自己开店创业做什么?该如何投资汽车饰品店呢?服务很关键，尽量给顾客营造温馨
的感觉，因为现今顾客对服务的要求都较高。
其次开店选址宜选在车流量比较大的路段，店面装修要个性时尚吸引顾客前来选购
。
投资方式：建议加盟一家品牌店更为明智，不仅解决了货品来源的忧虑，产品进价
绝对便宜，而且还免去了部分广告宣传。
一个人开什么店好?汽车养护店 据统计，汽车的销售利润在整个汽车利润的构成中
仅占20%，零部件供应的利润占20%，而50%到60%的利润是从汽车服务业中产生的
，尤其是在汽车养护业。
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自己开店创业做什么?在国内，全国私人汽车的保有量已占汽车总量的1/3以上，在
北京等大城市私人汽车拥有量还在大幅度地增加。
所以，汽车养护业作为我国的一种新兴行业发展势头日趋迅猛，而对于投资者来说
，投资这个行业也是一个不错的选择。
自己开店创业做什么?但是，值得注意的是，汽车养护用品目前还没有一个统一的
国家标准，市场上的产品鱼龙混杂，因此，投资者事先要对总部进行正确的评估和
挑选。
上面几个适合个人的开店好项目，大家都了解了吗?一个人开什么店好各位又决定
了吗?希望以上介绍对各位选项目开店有帮助！

四、一个人适合开什么店？个人开店好项目任你挑

首先 分析一下小区住户的类型：低中档
1，ip电话超市，稳赚，可以兼营（成本低）
2，水店，稳赚，可送可供，可以兼营（成本低） 3，日常百货
4，手机充值（成本低） 高档： 1，美容化妆品 2，宠物店 3，汽车相关服务
4，彩票，报刊 做什么生意不是想当然地决定。
比如在一家公司里，要投资一个项目，首先是包括市场调研在内的策划工作，之后
才能确定。
调研工作一定要做： 1、去看看其他类似的小区，别人都投资了什么项目，你们小
区哪些项目还没有的就是你可以着重考虑的。
除了你上面提到的，我知道还有美容、小区休闲茶楼，还可以与小区物管公司联合
办幼儿园、针对小孩的早期教育班、某项技能培训（如游泳、太极拳）、家政服务
。
2、用几天时间守在小区大门口，分析一下小区住户的类型。
也就是说，不同的消费人群有不同的消费需求。
比如高档小区，可考虑休闲一类的，中低档小区，可多考虑生活必要的需求项目。
3、不同的时间可有不同的投资选择。
新开的小区，入住率很低，但有大量装饰公司进场施工，就可考虑在装饰期内投资
短平快的项目，比如针对工人的快餐，这里面的利润比较高，到了装饰后期，工人
用餐的比例减少了，住户用餐的比例增多了，你也赚了一笔钱了，就可在餐厅档次
、菜品和饭菜种类上下点功夫，因为住户和工人对饭菜的需要是不一样的。
住户是有可能在你的餐厅里大请宾客，餐厅差了、菜品没特色，他会常来吗！
4、可以借用他人的力量。
如果你的条件允许，不急于搬进来住，可把房子租给一家装饰公司（这本身就有一
笔租房收入了），并要求装饰公司按你同意的、适合你以后居住的装饰方案装修这
套房子（你要监督好哟），公司离开时不得破坏已有的装饰。
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这样，这套房就成了装饰公司的办公室、样板房、你以后的住房了。
5、地理位置也很重要，要着重分析。
是人流必经之地吗？如果不是，什么项目才能酒香不怕巷子深呢？
最后就是抉择了。
这也是最困难的，不好说清楚，这里也说不太清楚：
1、在你熟悉的行业，做你熟悉的事。
否则，要想成功，你得付出十倍的努力。
2、量力而行，不好高骛远，投资规模要适当。
3、有需求才有市场，才能赚钱到。
4、善于与人合作。
你看很多大公司都在银行融资，他们是最会利用银行的力量的！你可以与人合伙做
，但要在书面上先明确各种法律关系。
最后说说儿童摄影和生日蛋糕店吧：如果仅仅靠小区内的业主，消费人群是很有限
的，你必须把小区外的消费人群都吸引过来。
所以，一般地说，这两个项目得看你房子的位置了，你的情况适合吗？

五、在人流量不是很多的地方开什么小店能赚钱

首先 分析一下小区住户的类型：低中档
1，ip电话超市，稳赚，可以兼营（成本低）
2，水店，稳赚，可送可供，可以兼营（成本低） 3，日常百货
4，手机充值（成本低） 高档： 1，美容化妆品 2，宠物店 3，汽车相关服务
4，彩票，报刊 做什么生意不是想当然地决定。
比如在一家公司里，要投资一个项目，首先是包括市场调研在内的策划工作，之后
才能确定。
调研工作一定要做： 1、去看看其他类似的小区，别人都投资了什么项目，你们小
区哪些项目还没有的就是你可以着重考虑的。
除了你上面提到的，我知道还有美容、小区休闲茶楼，还可以与小区物管公司联合
办幼儿园、针对小孩的早期教育班、某项技能培训（如游泳、太极拳）、家政服务
。
2、用几天时间守在小区大门口，分析一下小区住户的类型。
也就是说，不同的消费人群有不同的消费需求。
比如高档小区，可考虑休闲一类的，中低档小区，可多考虑生活必要的需求项目。
3、不同的时间可有不同的投资选择。
新开的小区，入住率很低，但有大量装饰公司进场施工，就可考虑在装饰期内投资
短平快的项目，比如针对工人的快餐，这里面的利润比较高，到了装饰后期，工人
用餐的比例减少了，住户用餐的比例增多了，你也赚了一笔钱了，就可在餐厅档次
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、菜品和饭菜种类上下点功夫，因为住户和工人对饭菜的需要是不一样的。
住户是有可能在你的餐厅里大请宾客，餐厅差了、菜品没特色，他会常来吗！
4、可以借用他人的力量。
如果你的条件允许，不急于搬进来住，可把房子租给一家装饰公司（这本身就有一
笔租房收入了），并要求装饰公司按你同意的、适合你以后居住的装饰方案装修这
套房子（你要监督好哟），公司离开时不得破坏已有的装饰。
这样，这套房就成了装饰公司的办公室、样板房、你以后的住房了。
5、地理位置也很重要，要着重分析。
是人流必经之地吗？如果不是，什么项目才能酒香不怕巷子深呢？
最后就是抉择了。
这也是最困难的，不好说清楚，这里也说不太清楚：
1、在你熟悉的行业，做你熟悉的事。
否则，要想成功，你得付出十倍的努力。
2、量力而行，不好高骛远，投资规模要适当。
3、有需求才有市场，才能赚钱到。
4、善于与人合作。
你看很多大公司都在银行融资，他们是最会利用银行的力量的！你可以与人合伙做
，但要在书面上先明确各种法律关系。
最后说说儿童摄影和生日蛋糕店吧：如果仅仅靠小区内的业主，消费人群是很有限
的，你必须把小区外的消费人群都吸引过来。
所以，一般地说，这两个项目得看你房子的位置了，你的情况适合吗？

参考文档

下载：人流量大的档口开什么店铺比较好.pdf
《股票填权后一般多久买》
《st股票摘帽最短多久》
《一个股票在手里最多能呆多久》
《股票抽签多久确定中签》
下载：人流量大的档口开什么店铺比较好.doc
更多关于《人流量大的档口开什么店铺比较好》的文档...

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：

                                                  页面 4 / 5

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/42344481.html&n=人流量大的档口开什么店铺比较好.pdf
/read/8328.html
/book/8669.html
/chapter/8854.html
/subject/9319.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/42344481.html&n=人流量大的档口开什么店铺比较好.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E4%BA%BA%E6%B5%81%E9%87%8F%E5%A4%A7%E7%9A%84%E6%A1%A3%E5%8F%A3%E5%BC%80%E4%BB%80%E4%B9%88%E5%BA%97%E9%93%BA%E6%AF%94%E8%BE%83%E5%A5%BD


股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/42344481.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 5 / 5

https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/42344481.html
http://www.tcpdf.org

