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上市公司采购出回扣怎么举报！同事向老板投诉采购收回
扣，该如何应辨？【采购供应问题】-股识吧

一、如何应对收回扣的采购呢？

1、这种采购的主管往往与采购蛇鼠一窝，甚至主管的主管也串通一伙。
因此这种采购就不理他。
2、如果你的东西确实价廉物美，无人相比，可以在对方使用一定时间后，以了解
用户的理由拜访对方企业的老板或高级主管，采购知道你已经打通上层或许会收手
，同时你又可以继续交易不会失去客户。
3、设法在给予回扣的时候留下证据，这样可以阻吓采购要回扣。

二、同事向老板投诉采购收回扣，该如何应辨？【采购供应问题
】

你好！这问题要看老板自己是否认可采购部门的日常工作。
采购部门确实为公司，为企业带来了一笔利润，回扣与否的问题，便不是问题了。

三、怎么解决采购人员“吃回扣”问题?

内容简介：“吃回扣”是企业采购管理的一大症结，怎么解决采购人员“吃回扣”
问题苦恼了众多管理者。
采购员是在帮助公司做事情还是在帮助供应商做事情同时为自己谋利益，老板都心
中有数。
那么怎么解决采购人员吃回扣的问题呢? 怎么解决采购人员吃回扣的问题?许多公司
采取的办法往往是事与愿违：一种办法老板一支笔审批。
就是有的公司规定每一笔采购申请都要经过老板亲自审批，这一招能不能保证采购
不舞弊呢?答案是否定的。
因为这样的制度使得采购员的观念马上就变了，他就不会想办法搞定供应商搞定产
品而是搞定老板就成了他的第一要务，不自觉地倒向了供应商那一边。
同时老板只能让自己忙死累死还得不偿失。
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另一种办法是货比三家，那么货比三家行不行呢?实际情况是货比三家也很尴尬。
货比三家的困境：某公司采购员在全国设6个传真机，分别从6个不同的地方给公司
发来报价单，实际上还是同一个供应商在报价，更何况现在网络更方便采购员做假
。
三招教你怎么解决采购人员吃回扣的问题
邓鸿老师给出三招彻底解决采购人员吃回扣的问题，供大家参考借鉴：
第一招要让供应商明白：给采购员回扣是在自取灭亡。
因为给采购员回扣一方面公司增加了成本负担，另一方面采购员拿了回扣对所采购
商品的质量问题会睁一只眼闭一只眼，使得公司的产品品质得不到保证，这样公司
不但增加了运营成本，还破坏了产品质量，久而久之公司的经营就会难以为继，公
司就只有破产或者老板逃跑，供应商的货款就拿不回去，最终损失最大的还是供应
商自己。
第二招把公司的供应商进行分类排队，挑出最重要的几家供应商，由老板把对方公
司老板请过来采取点对点亲自谈判。
谈判前先做好准备工作，把相关产品的市场价格了解清楚，如果供应商报价存在明
显偏高，就请他说明原因，为什么?是品质高还是工艺先进，还是有其他优势?如果
不是这些正常因素那就要考虑是否与我方采购人员有内幕交易。
注意：点对点谈判事先不通知采购人员；
并且向采购人员宣布，对其他供应商将随机采取该办法谈判，让采购员明白：公司
是按照制度、模式、程序来管理的，大家要按照流程来做事情，不能搞人管人的人
治办法来管理。
第三招要把公司的诚信问题当做公司利润的重要来源来经营。
诚信问题是你的一项成本还是你的利润，就看你怎么经营它！你把它当做你的利润
来源经营它就是利润，否则就是你的一项重要成本，有可能是你越来越重的成本负
担。
比如你对你的供应商经常开期票又延期不付，不但要被人民银行罚款，还会在供应
商面前损失信誉，你的该项成本就会越来越大。
所以公司的老板要明白企业利润不是简单地按照《利润=营业额-成本》这个公式去
算的，而是企业利润=营业额/成本，不是在做减法而是要做除法，尤其是在计算诚
信成本的时候更是如此。
成本不但包括场地、人工、材料、折旧摊销等有形耗费，还包括时间、返工损失、
不良品损耗、公司诚信度等无形损失，如果一个产品的不良品率由2%下降到0.2%
，你的材料成本能够减多少?采购成本又要减少多少，要能够准确算出来；
供应商的按时交货率也是重要的成本因素。
所以要养成按时付款的良好习惯，不能把拖欠供应商的货款当成你的资金来源。
否则当你的拖欠伤害到你的诚信时就是你的成本增加之时，这个度一定要把握好。
同时你的良好付款习惯也会让供应商明白，他们只要按时保质保量交货，付款是没
有问题的，他们也就不会采取给采购人员回扣等办法来争取付款。
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四、遇到主动要回扣的采购怎么办

那他在别家采购的时候肯定也要回扣的，找到证据消灭他。
要不就跟他说提高价格，利润大了赚的多了，大家都多拿点

五、我是一个日子企业的项目经理，负责新项目的开发和询价然
后给采购，可是采购暗地里拿回扣，我该怎么制止！

1、这种采购的主管往往与采购蛇鼠一窝，甚至主管的主管也串通一伙。
因此这种采购就不理他。
2、如果你的东西确实价廉物美，无人相比，可以在对方使用一定时间后，以了解
用户的理由拜访对方企业的老板或高级主管，采购知道你已经打通上层或许会收手
，同时你又可以继续交易不会失去客户。
3、设法在给予回扣的时候留下证据，这样可以阻吓采购要回扣。

参考文档

#!NwL!#下载：上市公司采购出回扣怎么举报.pdf
《创业板股票转账要多久》
《股票能提前多久下单》
《股票卖的钱多久到》
《股票账户重置密码多久生效》
《混合性股票提现要多久到账》
下载：上市公司采购出回扣怎么举报.doc
更多关于《上市公司采购出回扣怎么举报》的文档...

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：
https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/36755716.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 3 / 3

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/36755716.html&n=上市公司采购出回扣怎么举报.pdf
/author/8740.html
/subject/8792.html
/subject/9402.html
/read/9421.html
/book/9692.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/chapter/36755716.html&n=上市公司采购出回扣怎么举报.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E4%B8%8A%E5%B8%82%E5%85%AC%E5%8F%B8%E9%87%87%E8%B4%AD%E5%87%BA%E5%9B%9E%E6%89%A3%E6%80%8E%E4%B9%88%E4%B8%BE%E6%8A%A5
https://www.gupiaozhishiba.com/chapter/36755716.html
http://www.tcpdf.org

