
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

股票顾问如何找客户__证券公司证券业务员是如何找客户
的，是公司让你去谈还是自己去大街上找啊？我正在考相
关从业资格-股识吧

一、怎样寻找证券客户？？

到问问里找呀

二、理财顾问都是怎么找客户的啊。

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

三、投资顾问怎样找客户

1、投资顾问要去找客户的方法有很多，寻找潜在客户是销售循环的第一步，在确
定市场区域后，就得找到潜在客户在哪里并同其取得联系。
在寻找潜在客户的过程中，可以参考以下“MAN”原则： M：
MONEY，代表“金钱”。
所选择的对象必须有一定的购买能力。
A： AUTHORITY，代表购买“决定权”。
该对象对购买行为有决定、建议或反对的权力。
N： NEED，代表“需求”。
该对象有这方面（产品、服务）的需求。
2、投资顾问是指专门从事于提供投资建议而获薪酬的人士，它是专户理财服务中
非常重要的角色。
客户在接受专项理财服务的过程中，第一个遇到的服务者就是投资顾问，并且投资
顾问与客户的沟通与交流将贯穿服务的始终。
投资顾问的任务是帮助客户达成财务目标，为此他需要始终与客户保持全面深入的
交流。
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四、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

五、证券理财顾问怎样拉客户？

应研究当地的市场结构及其特点，然后确定自己的目标市场，制定市场开发计划，
并有重点、有步骤地实施计划。
寻找潜在客户是建立客户关系资料库的必要步骤。
(I)建立潜在客户资料库。
根据证券投资需要、证券投资能力等因素分析寻找潜在的客户，客户可以是机构客
户也可以是个人客户。
建立资料可需要长时间的积累和联络。
(2)收集相关资料建立客户档案库。
这是了解客户的必要步骤，可在建立客户资料库时同时搜集。
主要内容应该包括：姓名、年龄、住址、电话、学历、工作单位、月收入、兴趣爱
好等基本信息，但是由于涉及到隐私故搜集起来较困难，还应做好保密工作。
(3)对资料进行分类整理，制定开发计划。
对收集到的资料进行系统整理，建立分类档案，确定潜在客户，对潜在客户制定开
发计划。
客户开发计划应主要包括以F内容： ①目标设定。
要设定市场开发的短期目标和长期目标。
②选定对象。
选择具体的客户对象实施计划。
③行程安排。
行程的安排要有详尽的计划，根据需要确定详尽程度。
④计划的检讨与修订。
依据开发客户的实际情况对原计划进行修改。
(4)取得联系，建立信任，建立直接接触关系。
只有建立正常的联系并且取得客户的信任，才有可能深入接触。
这时要注意经纪人自身形象的传递，既要有道德还要有真才实学。
(5)筛选客户。
去除那些不适合发展的对象，可以根据基本资料进行初步判断，也可经过一定的接
触后根据对象的态度和实际情况决定是否开发该客户。
筛选客户可以采用评级机制，对评级后的客户进行计算机化管理。
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六、理财顾问都是怎么找客户的啊。

你好先弄清楚自己直接的爱好和特长！然后参加社团或者组织，一定要多结识人，
名片随身带着，平时着装要有派头，既不要过于妖艳，也不要过于呆板。
多关心时事，让自己成为杂家！汽车，金融，女人，政治逮到任何一个话题都能轻
松切入，但不要侃侃而谈，要引导！很重要的一点！要多学习！无论是业务还是其
他知识！未接触客户之前你可能把事情想的很复杂，但是真正和客户接触了你会发
现，客户信赖的往往是你的人，而对公司，平台之类的不那么关心⋯⋯

七、证券公司证券业务员是如何找客户的，是公司让你去谈还是
自己去大街上找啊？我正在考相关从业资格

先挖掘自己身边的资源混几天如果你资源足够多
那就好好服务你已经挖掘来的客户如果没有什么资源的话 那没办法
去银行蹲点挖掘银行内部员工 附近写字楼等等人等你的托管资产量可以让你吃饱
的时候就专心服务好你现有的客户之后就等着转介绍就够了

八、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
砍柴工！祝你顺利

九、怎样寻找证券客户？？

到问问里找呀
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