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怎样跟客户沟通股票及证券--怎么能和客户勾通-股识吧

一、谁能告诉我怎样才能让客户都做买股票呢?

第一，起码你要有专业的投资理财与专业的投资理念去说服客户．
第二，你要根据客户的要求采取选股与操作方式．
第三，时刻要提防警告客户在股票投资要有风险的投资意识． 第四，在某情况做
出某些操作决定，最主要是要介绍的股票准确率高，把风险降低到最小化．
这样我相信在低风险的情况很多客户都喜欢进来买股票．

二、遇到推荐给客户的股票跌了该怎么与对方交谈

把项目说清楚，你不需要和客户建立关系，只要详细地介绍项目，投资以及回报的
过程，还有风险项。
商业上不存在情谊，只有利益。
项目赚钱了，即使你说话怎么得罪客户，回头他还会客气地找你，项目赔钱了或者
回报不理想，你再怎么低三下四地奉承，人家还要数落你。

三、怎么能和客户勾通

首先看客户需要什么.你能帮他解决什么.你又能为他做些什么.做你力所能及的.你不
能做到的也可说明你的原因.与客户沟通一样需要坦成.应该不难.

四、想让客户投资股票，应该用什么办法说通他

可以告诉这位客户现在股票行情很好，如果您现在投资股票，按照我们给您的操作
建议来，是肯定能赚钱的。
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五、遇到推荐给客户的股票跌了该怎么与对方交谈

推荐给客户的股票跌了一般都是关机。

六、作为投资工作者，怎么和客户更好的沟通？

把项目说清楚，你不需要和客户建立关系，只要详细地介绍项目，投资以及回报的
过程，还有风险项。
商业上不存在情谊，只有利益。
项目赚钱了，即使你说话怎么得罪客户，回头他还会客气地找你，项目赔钱了或者
回报不理想，你再怎么低三下四地奉承，人家还要数落你。

七、证券营销员怎么跟客户沟通

和卖其他产品是一样的。
营销营销，把你自己卖出去了，产品自然有人上门找你。
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