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怎样和客户介绍股票讲解大师！针对新入手炒股人员，如
何对炒股客户交谈指导？-股识吧

一、证券经纪人怎么向客户讲解股票

1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

二、刚学股票要怎么像顾客介绍

就从大环境去介绍 刚接触股票 技术上面你自己肯定不懂
只能从消息面上去给客户沟通 多看看新闻就行了

三、怎么跟买股票的客户介绍买黄金，该怎么解释最后?有什么
方案?

你可以针对当前的市场形势，给顾客做一下分析投资股票与黄金的利弊，比如说对
于股市来说，现在是熊市，熊市不言底，如果买股票被套的话是一个漫长的等待过
程，而且市值也将面临不断缩水的可能，股市的风险在于受国家政策、大庄家等多
方面影响，这些影响个人无法预测，会引起相当的风险。
而黄金市场属于全球性的投资市场，不受人为操纵，没有庄家，相对公平可靠。
股票只能买涨，而黄金可以买涨买跌，买对了都可以有利润。
股票是国内市场，交易时间受限制，价格波动连续性不强，而黄金价格是24小时连
续波动，没有系统涨停或跌停板，随时都可以进行交易操作，没有时间限制。
股市里有许多股票品种，投资股票要花费很多的时间精力来选择与分析不同的股票
，而黄金只有一个品种，不需要选择品种，信息面也相对没那么杂乱

四、做证券经纪人如何去跟客户介绍股票，如何让客户相信自己
？在申万实习
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1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

五、第一通打电话给客户谈股票说什么

先自我介绍，再关心他本人的理财情况，股票做的怎么样之类。
从中找出可以介入的机会，推出你想介绍的理由。

六、针对新入手炒股人员，如何对炒股客户交谈指导？

&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
既然有客户想入市，先抓住他的“心”你就有了70％以上的胜率！ 抓住客户的心
理，进去股市的人都是想赚钱，你就要在交谈当中试探出他是打算做短线还是长线
， 资金多还是少，从种种方面下手。
买股票的人，看股和买股的方法都不一样。
所谓，一样米养百样人。
在谈话过程当中，熟知他是以什么样的看股方法以其交流，比如：看K线的
看日线的，看利好的，看业绩的 ，看筹码的，看主力动向的等等。
找到正题就从当中切入，他会跟你聊的津津有味。
（到这里你就已经为自己赢得了50％的筹码了）
其二，在你眼中他还是一个新股民，有些股票知识肯定没有你来的专业。
在他说错的时候，不要直接的反驳，你要做到的是跟他打太极拳，慢慢扭转他的思
想！ 第三，用你足够专业的知识，给他推荐个股票，让他相信你的能力！(这点可
有可无）

七、怎么样和客户聊股票和原油？

做到比客户更专业，对于客户在投资上的问题能够进行正确的指导。
从而真正的帮助客户。
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八、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。

九、hi！
怎样给客户介绍现货黄金与股票，能让客户直观简单的明白？

现货黄金跟期货似的 可以买多卖空双向T+0交易，保证金杠杆机制
没有交割日的风险 一般人都知道期货 股票就是只能买涨而且是T+1交易
再就是股票是采取撮合制的成交机制
现货黄金是做市商制不用担心买卖不成交的问题 基本就这些吧
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更多关于《怎样和客户介绍股票讲解大师》的文档...
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