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上市公司销售好干嘛-在企业做销售人员好吗？前景和待
遇怎么样？怎样能做得最好？-股识吧

一、干企业培训销售的转行可以干什么呢（女孩）？

你是准备不做销售了吗？如果不做销售了你可以考虑转做培训助理，或者别的你感
兴趣的工作

二、在企业做销售人员好吗？前景和待遇怎么样？怎样能做得最
好？

在你进入销售行业之前，你先要明白销售人员这只是一个谋生的差事。
有的人做得好，有的人做的差，不能一概而论。
当然也不能抱有暴富的想法。
无所谓好坏，只看是否适合你了。
前景一片光明但每天都有人在此倒下。
机遇多压力大。
年轻人能出来闯闯最好了。
要做的好，你要选对行业，选对产品，选对公司和老板，最后就是用脑袋努力工作
了。

三、公司马上就要上市了 进这样公司做销售好嘛

上市公司？天下没有难做的销售，在于你个人，有能力的人不管在哪做销售都是尖
子，梳子都能够卖给和尚，能力平庸或自信心、方法、勤快度不够的人不管在哪做
都觉得不好混！你愿意做前者还是后者？请记住，平台虽重要，但最终的还是要看
个人能力！

四、上市公司对于代理商有什么好处？
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品牌效应更强了公司资金流好了，对于代理商有积极的意义，公司资金成本下降了
，可能会降低商品价格，使代理商在销售商品时更具有价格优势

五、销售在企业中起到什么至关重要的地位，专业人士回答

可以用一座城池交换，不确定性，想尽一切办法得到你想要得结果，等等，就是人
跟人打交道，不管你销售什么，先自己推销出去，你会去揣摩对方的心思，有意思
，本人08年到现在一直从事销售，我对销售得理解是，都会一直相信，那种征服感
，销售干好了，那么相当于人身体的血液，你就是免检产品！销售是个非常好的职
业，从陌生到得手，思维。
我太喜欢销售了，过程有点像泡妹妹一样，不管在哪方面都会游刃有余得，交际。
可以比喻成古代打仗时的将军，前提是确实能给别人带去价值，先有销售才有盈利
，只要人家相信你的为人了，全军易得一将难求啊，核心就在盈利，达到什么高度
企业能否生存下去，干久了就是半个心理专家

六、现在股票证券公司好做吗，新手进去是做销售吗，销售做些
什么呢，还有无责底薪是多少呢

你好，一般来说的话，进去都是从事客户开发工作，主要就是为证券公司开发客户
。
无责底薪的话，具体还是要和公司谈过才知道，每个公司都不相同。
当然，如果你是特殊人才，应聘的是研究员之类的就另说了。

七、在百度公司搞销售主要是做什么啊.好做吗

百度公司做电话销售主要的工作情况如下：1、在网上或者多个平台收集潜在客户
信息，并通过电话跟客户进行沟通，每天可能要拨打100-300通的电话左右；
2、主要是跟百度潜在客户介绍百度产品，让潜在客户了解百度产品，对百度产品
产生兴趣，从而成为百度的推广客户；
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八、本人今年毕业，现在入职一家上市公司的分公司做销售，因
分公司刚刚成

果断明天跳，因公司老板看来是个小气且抠门的人，你就算做的再好，也做不长，
很可能找理由扣钱，在一个企业里一是看：到手工资，二是看个人福利，三是看职
场升迁，叵是三样都搭不上，何必做长久！建议你是刚毕业的，年轻快换家吧，最
好不要做销售，要做也等以后阅历长了再做，销售虽然做得好的来钱快且多，但是
毕竟是少数，正年轻快去学个技术，找个大公司待遇少也没关系，学好技术阅历上
来了，可能到时比跟你一起出校做销售的同学混得还好，再不行再时可以再做销售
，做差了还有本钱

九、销售在企业中起到什么至关重要的地位，专业人士回答
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