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股票经纪人怎么引流客户~股票经纪人怎么拉客户-股识吧

一、证券经纪人是通过什么途径拉客户的？

*：//*zqjjr*/ 这网站不错，证券经纪人大都在这里交流
我个人认为途径主要就是银行驻点、周围亲朋、公司小区⋯⋯

二、股票经纪人如何开发客户

发传单可以。
驻点银行或小区也行。

三、证券经纪人该怎么找客源

第一个月还是从你的亲戚朋友下手吧 有网点的话自己跑勤快点 多给银行办办事
搞好关系 平时不要老坐在电脑前看盘 没什么看头 主动去发折页 跟他们大堂。
卖保险的搞好关系 他们忙不过来时 要去充当大堂的角色

四、证券经纪人要怎样才能拉倒客户

让投资者 相信你 这很关键。

五、股票经纪人怎么拉客户

其实拉客一词是不对的，因该是以热诚的态度对待你的工作，研究顾客的心理特征
。
介绍你所在公司的特点，费率、佣金、股票基础培训等方面的信息。
感动顾客。
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千万记住顾客是上帝，没有了顾客你就一无所有。
以真诚的心换取顾客的信任。
建议：学习营销心理学。

六、证券经纪人如何拉客户？

哈哈，兄弟您可以找一些在财经公司、股票软件公司的中层管理去谈的，你给他点
油水，然后叫他拉他们公司的人去你那开户啊。
。
一般在那上班的大多 都做股票。
。
兄弟一定要采纳我哦，我就是这么做的。
。
哈哈

七、谁能告诉我证券公司经纪人应该如何做营销做客户啊。。。
。。

其一：自身专业水平较硬，能帮人解决疑惑，难题。
其二：佣金，一个不变的话题。
其三：能说会道，能与客户交朋友。
其四：每逢节假日打电话问候下，过节礼品不可少。
做到这四点就差不多了。

八、证券经纪人怎么开发客户？

证券经纪人怎么开发客户?这个问题一定是所有证券经纪人以及销售性质的朋友都
会思考的问题。
其实，做个有业绩的经纪人，无非是搞定两个核心问题：找到客户和转化客户。
首先我们说说如何找到客户。
最古老传统的渠道就是，从开发身边熟人圈子开始如同事、朋友和亲戚，再通过他
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们转介绍，延伸获取更多的客户资源。
而陌生群体的开发，对于身处互联网时代的经纪人，真的有挺多机会的，你可以加
入一些股友的QQ群、微信群，以及股友活跃的网站社区，如股吧、百度贴吧等等
。
有了客户渠道，那么我们如何取得他们的信任，转化为我们的客户?我总结了几点
。
第一，良好的服务形象和沟通技巧。
经纪人是一份需经常和客户见面和交流的工作，因此端庄正式的服饰形象很重要，
第一眼让客户视觉舒服和感觉靠谱，人家才愿继续跟你聊。
而沟通技巧就是懂得说重点，也容易悟到别人的意思，大家的时间都挺宝贵的。
第二，要有社交的习惯。
平时多参与同学、同乡聚会，以及高端些内研讨会等，扩展自己的圈子和人脉，身
边的人都是我们的潜在资源。
第三，尤其关键，就是专业知识要过关，对市场趋势要足够敏觉，能给客户带来实
际帮助。
所以，经纪人一定要不断的积累和学习。
有些证券公司在业务培训、营销支持这块还是很到位的，像一创的经纪人学习和从
业平台终极理财师APP，定期有客户管理、技能培训、学习交流等在线课程，内容
都挺实用的。
当你拥有了过人的专业本领，那就是客户主动找上门的时候了。
很多经纪人都有这样的想法，觉得给出低佣金就是拓客的根本，然而这样的想法显
然太短视了。
提供良好的财富增值环境，为客户的资产负责，服务用心专业，才是经纪人走得远
的资本。

九、证券经纪人怎么样拉客户

我曾经也在重庆证券公司做过，还是有一点经验：你要想做好，第一要有实力，就
是精通证券操作方面的知识；
第二要有交际能力，能够融入上流社会的圈子，只有这样，你才能拥有大户，超大
户；
第三要维护好老客户，口碑很重要。
最后，最关键的一点就是要坚持，只要你能坚持，坚持，再坚持，一直坚持，你必
然会有收获！ 祝你成功！
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