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上海肯特仪表股份有限公司销售怎么样上海肯特公司怎么
样？-股识吧

一、大家给我参考一下做电子检测仪器销售行业怎么样

还好吧，到各大科研所，高校，科技公司去推销吧，但也是有很多苦要吃的，这个
行业也不是很好做的。
我们经常和销售电子仪器的人打交道，感觉做这行的，不是很好混。
你要是很有门路那最好了

二、请问现在目前仪器仪表(温度、压力、流量)行业的销售好不
好做?帮我具体分析一下 谢谢！

兄弟看样子，你刚入仪表这个行业嘛，我会仔细的给你分析你目前的局面，首先你
想做仪器仪表的销售的话，首先得看你是在什么样的位置做销售，是在生产厂家做
，还是在经销商或者代理商下面做，如果是在厂家作还要看是国内品牌的厂家还是
国外品牌的厂家，通常自动化仪表行业国外品牌的厂家销售的待遇都会很好的，而
且前途比较大，例如 西门子，魏德米勒， 施耐德 欧姆龙 罗克韦尔 霍尼韦尔 横河 
艾默生等等，因为仪器仪表属于高科技的行业，产品的应用领域也相对比较广泛，
也是培养一个好的销售员能力很好的行业，仪器仪表的市场前景很敞亮，特别是自
动化仪表，因为中国的自动化普及面远远低于国外的高端生产线以及设备，所以本
人还是看好仪器仪表前景的，但是可悲的是国内的仪表厂家所生产的无论从技术优
势上，还是从产品精度的稳定性上，以及耐久度都基本上不如国外厂家生产的好，
所以国产的厂家通常的做法就是打价格战缺乏技术创新的研发能力，但是如果遇到
业主需要工况要求较严的时候一般都不会选国产的。
所以如果你要做自动化仪表的销售的话前期建议可以进外资品牌的厂家做，因为厂
家的资源比较多，可以很快的锻炼你的个人能力，不赞成在经销商或者代理商下面
做，因为待遇相对不是很好，其次就是资源匮乏，需要自己苦苦的开发或许有需求
了还要和其他的经销商打价格战最终导致利润很低拿不到什么提成，还有就是培训
的机会少，这样对产品的技术掌握的可能就不是很好，会影响你的销售工作。
！所以要做仪器仪表销售最好进外资品牌的厂家做，但是这类厂家通常对销售员的
能力要求都会很高！具体就看楼主的定夺了。
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三、传统行业中的仪器仪表传感器方面的销售好做不?卖这个发
得了财不?

不知道你说的那一类的传感器.传感器里种类很多，看科技含量了.物以希为贵.还有
就是你们公司是搞生产开发传感器呢?还是只搞代理销售? 搞开发的公司不错，代理
销售的公司一般.另外在仪器仪表行业里，利润最高的公司肯定是做传感器的，余
下是做各种IC件芯片组等元件的，其次就是应用以上2类做成仪器仪表的.

四、上海肯特公司怎么样？

公司管理紊乱 福利待遇难以兑现 时常要求加班却无加班费

五、仪器仪表销售员收入如何？

只要是销售做好了都行，因为销售是一个没有成本但收入无极限的一个行业。
。
。
。

六、上海肯特仪表股份有限公司怎么样?

还可以 国内专做流量仪表的
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