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股票假聊怎么回复－－我是做股票销售的，如何与客户聊
天的开场白怎么说？-股识吧

一、客户说；做股票让我心寒了，不想在折腾了，该怎么回答客
户

是你的客户你心理上肯定想留下客户，跟他讲恰恰是很多人心寒的时候就是操作良
机，事实也是如此

二、网上认识 天天聊天近四个月
交谈中提到有消息可以买一定赚钱的股票 结果真的进场
隔天就大跌

他给你消息买股票，赚了，下次你还想要消息是不是得跟他分成.人家也不能总白
给你消息啊.这逻辑没问题吧.股票下跌赔钱了，赔钱的是你的钱，又不是他，行情
好他又不用出资就跟你分钱，行情不好，赔钱的是你又不是他.所以他根本不需要
有什么消息.乱编都可以.这是一种稳赚不赔的方法，老套路了.

三、问股票聊天他发了财经时评要怎么回

该网站有互动的功能吗？如果有直接针对对方说了，提前关键词进行互动聊天；
如果没有，那就没办法了。
或者取得对方的联系方式，或者到炎黄财经直播室等大型站点互动！

四、股票论坛的回复看不懂~~~专业术语太多了

他给你消息买股票，赚了，下次你还想要消息是不是得跟他分成.人家也不能总白
给你消息啊.这逻辑没问题吧.股票下跌赔钱了，赔钱的是你的钱，又不是他，行情
好他又不用出资就跟你分钱，行情不好，赔钱的是你又不是他.所以他根本不需要
有什么消息.乱编都可以.这是一种稳赚不赔的方法，老套路了.
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五、淘宝假聊一般怎么聊？

很多可以聊的。
1. 问产品细节问题2. 讨价还价3. 多少钱包邮4. 发什么快递5. 发货时间6.
送小礼物等等这些问题都可以问，就和你平时真的买东西一样，总有想问的问题

六、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
*s：//yunpan.cn/ckyvtM4gPxmXR 访问密码 14cf

七、要是别人跟你讲不做股票你该怎么回答

股市亘古不变的规律，七赔两平一赚，不做股票的人还是比较理性的

八、股票论坛的回复看不懂~~~专业术语太多了

冰冻三尺非一日之寒，去买本证券基础知识先看看了解下。
知识点太多，可能我用一句话解释了一个意思，但这句话中又引出一个或几个新的
专业术语，你还是不懂。
所以，你得先去学习基础的专业名词解释，结合案例可以加深记忆。
只要你感兴趣，你一定很出色！
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