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瑞幸为什么去美股上市国内公司为什么都要去美股上市-
股识吧

一、国内公司为什么都要去美股上市

我还是觉得美股比国内的股票要成熟一些，你要是想玩的话，可以去老虎证券上面
开个户，他们还是比较有实力的，佣金也要低一些。

二、请问瑞幸咖啡股票代码是多少，怎么认购？

瑞幸咖啡暂时还未上市。
今年4月22日瑞幸咖啡递交赴美上市招股书，将登陆纳斯达克，股票代码“LK”，
计划在5月16日定价，5月17日挂牌上市，现在可以在富途证券注册港美股账户，开
通Futu Inc. 同名账户，参与瑞幸咖啡新股认购。

三、上市为什么要去美国

那里上市门槛低，但以后监管严，但是募集的资金一般比中国要多，比如这次阿里
巴巴想到美国纽交所上市，现在还没有开市，价格已经炒到60多美元一股，也就是
300多元人民币啦。

四、为什么选择到美国上市

怎么上市？ 股份有限公司上市条件：
根据我国《公司法》的规定，股份有限公司申请其股票上市必须符合下列条件：
1、股票经国务院证券管理部门批准已向社会公开发行；
2、公司股本总额不少于人民币5000万元；
3、开业时间在三年以上，最近三年连续盈利；
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原国有企业依法改建而设立的，其主要发起人为国有大中型企业的，可连续计算；
4、持有股票面值达人民币1000元以上的股东人数不少于1000人，向社会公开发行
的股份达公司股份总数的25%以上；
公司股本总额超过人民币4亿元的，其向社会公开发行股份的比例为15%以上；
5、公司在最近三年内无重大违法行为，财务会计报告无虚假记载；
6、国务院规定的其他条件。
满足上述条件可向国务院证券管理审核部门及交易所申请上市。
选择在美国上市的原因也很简单，以百度为例吧按照中国的《证券法》，企业上市
，首先要满足三年连续盈利的记录，但是，百度在2003年才宣布盈利，如今盈利的
记录不过只有2年而已。
到今年3月，百度的一季度净利润才只有30万美元，相当于240万元人民币，如果简
单按照四个季度推算，全年利润不过1000万元，在中国，这绝对属于微型公司，根
本就没有资格上市。
同样，中国证券法要求股本总量5000万股，百度的股本不过3230万元（尽管是美元
），同样没有上市资格。
中国的上市公司必须有正的净资产，而百度到2004年度，其股东权益为负40万美元
，也没有上市资格。
即使到2005年一季度末，其试算的净资产也不过64.6万美元，相当于523万元人民币
，更加不可能在中国上市。

五、为什么都去美国上市

你应该是看了最近的什么京东商城啊 阿里巴巴啊
聚美优品啊等国外上市的新闻，发的感慨吧，他们都是互联网公司： 1）国内许多
互联企业在上市前都经历好几轮融资，其中都有海外风投机构的身影，为让其能顺
利推出，国内公司普遍会采取离岸注册，股权结构都是外资；
2）与国内市场审核制不同，美国资本市场采取注册制，对于拟上市公司不设盈利
门槛。
只要你的公司业务高速增长，占据很大市场份额，即便亏损也能上市。
例如优酷在国内就上不了，因为根本无法满足盈利条件；
3）从总体融资环境看，美国对于互联网公司、高科技公司普遍看好，并会给予高
估值，优酷、360那么高的市盈率就是例子。
而且在美国再融资比较方便，优酷的二轮融资就是例证。
除了上面三个主要原因，在美国上市时间短，不用排队，也不用支出各类“关系费
‘’。
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六、中国的bat为什么都在海外上市

1. 国外的投资环境好2.
已形成规模效应，成本不比国内上市高，所带来的名声也不是在国内上市所比的。
3. 受到了相关法规的限制，不得已选择。

七、互联网金融多家平台扎堆赴美上市，到底是为了啥

为什么要去美国上市?早先，P2P平台想在国内A股上市，不过国内监管环境下P2P
平台上市渺茫，而且还有一大波传统企业排队上市，于是现在有上市之心的公司都
把目光转向了海外。
目前来看，已经上市的三家平台都选择了从纽交所挂牌。
纽交所和纳斯达克，就相当于美国的主板和二板。
上市了有什么好处?最大的好处就是品牌效应，小冯妮儿认为这甚至能比获得融资
更有价值。
平台在美国上市这事本身听起来就觉得高大上，前几家公司更是成为媒体关注的焦
点，流量和品牌效应自带而来，后续平台可以以此给用户讲故事，「美国上市」成
了最好的品牌背书。
上市前后平台标的收益率会怎样?纽交所对上市公司的要求很高，一般是成熟的大
公司才有资格。
能否上市的关键条件之一是美国证监会SEC对企业的审核结果，而SEC相当关注财
务数据和风险披露的真实性、准确性。
按照这个逻辑，能够去纽交所上市的企业实力也比较雄厚，而且在准备上市期间平
台对财务数据会非常看重，会有一系列动作提高利润，其中就可能包括用加息等方
式招揽用户，这个时候用户可以放心入手投资。
上市以后，大概率事件是平台会保证项目收益率的与市场一致，额外的活动会减少
。
不过，最近传出的要去美国上市的平台都是以现金贷业务为最大盈利点，去招揽更
多优质借款用户才是业务发力重点，而资金端的动作只能是配合。
现金贷业务多赚钱?闷声发大财的平台不在少数，像拍拍贷上半年放贷额17亿，大
赚利润10亿。
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八、瑞幸咖啡上市后二季度亏损6.8亿，上市亏损为何要上市？

虽然瑞幸咖啡一直在请明星代言而且在推广方面投入非常得大，而且对于用户的优
惠也非常的大，就是想要获得更多的消费者，获得更多瑞幸的客户，这也就造成了
第二季财经报表出来的时候，显示着瑞幸咖啡亏损了6.8亿，非常不令人乐观，但
是我觉得上市是因为瑞幸咖啡有一定的潜在价值的。
归根到底，瑞幸咖啡做的是规模经济，瑞幸已经发展成为中国最大的咖啡连锁品牌
，不管是门店数量还是售出杯量，都远远击败星巴克。
要知道，星巴克在中国发展了20年，而瑞幸从出生到现在还不到2年。
瑞幸咖啡董事陆正耀还表示：“这一仗打得漂亮，星巴克市值已经缩水100亿美元
，如果星巴克给我们100亿美元的股票，我们就不打了”。
至目前，瑞幸已经拿下40城的业务实力，所到之处，都是连开几家，形成协同作战
的效应。
我们理一理瑞幸现在的数据，线下门店4500家，覆盖国内40座城市，共卖出2600万
杯，总估值超10亿美元，仅凭这些数据和影响力，美国证券交易所能不让瑞幸上市
吗？美国投资者从来不看现在是否盈利，他们只看未来，因为通过一买一抛，有人
接盘就能获利，谁在乎公司的死活？这些数据和潜力无疑不在震撼和吸引着美国投
资者和市场。
所以瑞幸咖啡即使在亏损状态还要上市的原因就是自己的潜在价值高，而且对于上
市之后还能够更好的融资，对于瑞幸咖啡进一步扩大更加的有利。
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