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美容院怎样把顾客变成股东.美容院店长入股-股识吧

一、美容院不干了把顾客转给别人怎么转！怎么收费，谁给谁费
用？

转出方把客户没做完的产品一起给到接收方，继续后面的服务，接收方无偿做完余
下项目护理。
接收方象征性发个红包就好，收尾的工作没必要计较太多利益的东西。
主要是服务好客户，维护美容院诚信的形象

二、美容院如何融资

1，卡项融资卡，会员融资。
2，顾客入股，做投资者3，美容院股份拆分，再做价入股。
4，美容师入股。
5，上游，甚至上上游入股，6，银行借贷，风险投资
7，多方面融资，8，多渠道融资。
9.直销方式嫁接。
10，并购其他店

三、美容院怎么利用微信小程序拓展客户资源呢？

1. 小程序有附近的小程序功能。
2. 可以通过附近的小程序曝光你。

四、美容院怎么拓客呢？

&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
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&nbsp；
纵观美容行业的诸多美容院，都存在两个方面的问题。
其一：一个店的员工之间业绩相差很大，能力强的每月能做几万，能力差点的只能
做几千；
其二：美容院每个月的业绩得不到保障，有促销就多一些，没促销业绩就少的可怜
。
究其根本还是因为美容院缺乏一个标准而全面的营销系统，完全依靠员工的个人能
力或促销活动来支撑一个店的业绩。
试问这样的营销怎么能长久呢？28Days加盟店的销售，实现了完全的标准化和统一
化，我们提倡的是通过视觉、听觉、味觉、触觉、感觉的全面引导和冲击，从而达
到整店营销，而不是依赖某个人的能力进行销售。
避免因加盟店销售人员能力的强弱而造成业绩的差别。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
美容院拓展新客源四大招数&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
招数1：美容院要经营受顾客欢迎和喜爱的美容院&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
在行业竞争日益激烈的今天，消费者的口味被吊得越来越高，因此，现在的美容院
要想为顾客提供完善周到的服务，不但需要过硬功夫的专业技术，还必须配合热情
而富有特色的服务以满足顾客的需求，让顾客感到心情舒畅与心理满足&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
总之，拓展客源一方面要想办法吸引顾客上门，另一方面则要积极、主动地为顾客
提供优质周到的美容服务，这两方面对于美容院拓展客源而言，是相辅相成的，缺
一不可&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
招数2：美容院经常以独具特色的营销活动拓展客源&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
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&nbsp；
现代社会，人们获取资讯的渠道十分广泛，因此“酒好还要卖吆喝”。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
美容院经常开展特色营销活动，以赢得顾客良好的口碑，这也是现代美容院拓展客
源的一个必要途径。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
招数3：美容院对顾客群的实行组织化、团体化管理&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
现在大多数美容院都是以区域内的顾客为主要对象进行经营，所以确保顾客来店的
稳定性很重要。
美容院为了确保固定客源的长期保持，实行顾客会员制度，以谋求固定的组织化。
美容院老板组织顾客的方法有：一般会员制度；
入场券会员制度；
友情卡会员制度；
美容讲座会员制度等。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
招数4：美容院采用免费体验卡或友情卡拓展客源&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
美容院拓展客源的另一种有效方法，就是充分利用免费体验卡或友情卡，它的主要
好处就是美容院可以采取积极、主动的方式拓展新客源。
其具体操作方式为：将事先制作好的免费体验卡派发给目标消费群，让顾客通过对
美容院服务、技术、产品的体验，加深对美容院的了解和认识，使她们从一次消费
的客人逐渐成为忠实消费者。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
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&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
美容院除了派送免费体验卡，还会可根据自己的实际情况，制作友情卡，把友情卡
散发给来店做美容的所有顾客，并向顾客承诺，如果她为美容院介绍了5名以上的
客人，她就能从美容院得到一定数额的美容疗程奖励或一套价值不菲的名牌护肤保
养品。
扩展阅读 *：//*dayuan168*/html/college/new/781.html

五、我想入股一个美容院，对方场地设备、技术及客源等作价30
万，请问如果我想入伙比例50%的话，应该投资多少

1，卡项融资卡，会员融资。
2，顾客入股，做投资者3，美容院股份拆分，再做价入股。
4，美容师入股。
5，上游，甚至上上游入股，6，银行借贷，风险投资
7，多方面融资，8，多渠道融资。
9.直销方式嫁接。
10，并购其他店

六、当你成为美容院股东后你对股东怎么理解

除了你工资，再盈利了钱，你可以参加分红了。

七、美容院店长入股

签五年的 如果你想自立门户 但条件不大好啊 我们也是美容院只有一家
有300多客人了 而且将来的计划让店长入股也是技术进股为什么要给钱呢
你觉得店里生意很好 老板不是投机者 的话 可以考虑
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