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去股票证券公司需要什么学历最低.我想找工作，进入证
券公司，网络公司，个需要什么条件？-股识吧

一、从事证券业需要什么学历？

第一、证券行业绝对是一个非常光明的行业，如果你能进入证券公司总部，那恭喜
你进入金领时代，未来证券行业的创新业务的发展，未来的机遇是非常多的！你能
在这个行业有所专研的话，有一定时间的积累，可能5年也可能10年，有一天会出
人头地。
就看你自己了！
第二、现在的证券营销有点乱，银行渠道，小区，商超，还有其他一些联合营销。
在每个证券营业部，真正懂得理论和实战的技术水平的寥寥无几。
证券营销的未来是投顾方向，就是客户的资产增值与理财的不同需求。
第三、许多新人进这行，有几个目标，1、投资顾问，2、营业部老总，3，证券公
司总部资产管理或者投行，基金公司等。
首先谈谈投资顾问，所谓营业部分析师，这些人进入这行都具有硕士学历，而作为
客户经理绝大部分是本科，自然你知道自己差在哪里？绝大部分券商，作为分析师
是不从基层客户经理中去选拔的，而是校园招聘或者总部派遣。
这个作为新人想进分析行业，一定要问清楚，是否有这个机会，有许多券商都会骗
你的！一定要注意。
这个比较难！ 其次，营业部老总，我认为作为客户经理这个目标比较现实一些，
只要你有较大的客户资源，许多证券公司会主动联系你的，或者新开设的营业部的
老总，都是有机会的。
最后，总行投行，或者基金公司。
这个非常不现实，可能也有人，但毕竟少之又少。
总行都在招聘985的硕士，基本基层的员工是比较困难的，更何况客户经理了！
通过上面的分析，你知道自己的定位了。
说说如何实现它！ 首先，要定位好，然后就去实现。
但这个行业比你想象的艰难。
你真的需要拼命的努力才能生存下来，才能不被淘汰，才能赢着通吃的局面。
对于证券分析，要去研究，这个需要时间的。
一开始每天晚上低于1点，睡觉的都不是好同志，你也不会成为千万富翁，或者将
来的亿万富翁。
每天看一点盘面，每天看一下报纸和研究报告，就想在股市中掘金，那我劝你，别
指望自己在股市中赚钱，那你就指望客户的佣金吧！在这个券商主导的市场，靠客
户是靠不住的，券商随时都可以吃掉你的客户，所以要靠自己，只有自己强了，明
天才不敢动你。
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在这个市场，你必须要成为强者，否则就是OUT！

二、我想找工作，进入证券公司，网络公司，个需要什么条件？

展开全部一般来说要有本科学历，专业必须是金融或者说是计算机专业的，计算机
操作熟练.在英语要求上必须通过大学四级，有的地方可能要求六级。

三、从事证券业需要什么学历？

可以的~现在进入这个行业具备从业资格证就可以的~把五门都考了对于入职更加
有利~~

四、应届大学毕业生去证券公司就业，需要什么？还有，进去之
后会具体从事什么工作，工作形式是怎样的

证券公司是指依照《公司法》和《证券法》的规定设立的并经国务院证券监督管理
机构审查批准而成立的专门经营证券业务，具有独立法人地位的有限责任公司或者
股份有限公司。
最基本的条件是通过证券从业考试证券基础以及专业科目中的任何一科，取得证券
从业资格证，这是这个行业的最低门槛。
然后就是学历条件。
一般来说本科学历最好，现在证券公司招聘基本上都要本科。
专科只能去做一些基层的销售岗位，一些研究类的岗位则需要研究所的学历。
之后还和所学专业有关。
如果学校技术学的是金融类专业在这一行是有很大优势的。
毕竟熟悉工作，尤其是做投研类的工作。
其他的如果再有证劵相关的工作经验。

五、到证券公司工作的要求？
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首先是需要什么学历？高中以上然后我记得好像要先考两科得到一个成绩单以后才
能去公司工作，公司以公司名义才能换成执业证是吗？是的顺便问问一般考那两科
大约要花多少时间（难吗）？2科140元，好好看书的话蛮简单的是不是先考了以后
自己去公司找工作就行了？是的。

六、要进入证券公司上班要有哪些要求？
有没有懂证券的人帮忙多多解释一下，关于证券的
不要百度文库的

证券公司招两类人：客户百经理和非客户经理一、首先这两类都需要证券从业资格
，也就是证券从业考试的五门：证券基础，证券交易，证券投资基金，证券投资分
析，证券发行与承销，只要通过证券基础这门以及其他四门中的任意一门，度就获
得了证券从业资格。
二、客户经理的门槛低，一般公司要求回大专毕业即可，有的公司对学历无要求，
也就是只要通过上面所说的从业考试就可以。
而非客户经理的门槛就高多了，首先必须有职位空缺，其实还要有关系，所以对于
答非客户经理职位的，可以去新设营业部碰碰运气。

七、进证券公司一般都需要怎么样的学历，高中文凭可以进吗？

要看你做什么职位啊，高中应该是很低了，不学金融系的很难进去

八、证券公司就业条件？

第一、证券行业绝对是一个非常光明的行业，如果你能进入证券公司总部，那恭喜
你进入金领时代，未来证券行业的创新业务的发展，未来的机遇是非常多的！你能
在这个行业有所专研的话，有一定时间的积累，可能5年也可能10年，有一天会出
人头地。
就看你自己了！
第二、现在的证券营销有点乱，银行渠道，小区，商超，还有其他一些联合营销。
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在每个证券营业部，真正懂得理论和实战的技术水平的寥寥无几。
证券营销的未来是投顾方向，就是客户的资产增值与理财的不同需求。
第三、许多新人进这行，有几个目标，1、投资顾问，2、营业部老总，3，证券公
司总部资产管理或者投行，基金公司等。
首先谈谈投资顾问，所谓营业部分析师，这些人进入这行都具有硕士学历，而作为
客户经理绝大部分是本科，自然你知道自己差在哪里？绝大部分券商，作为分析师
是不从基层客户经理中去选拔的，而是校园招聘或者总部派遣。
这个作为新人想进分析行业，一定要问清楚，是否有这个机会，有许多券商都会骗
你的！一定要注意。
这个比较难！ 其次，营业部老总，我认为作为客户经理这个目标比较现实一些，
只要你有较大的客户资源，许多证券公司会主动联系你的，或者新开设的营业部的
老总，都是有机会的。
最后，总行投行，或者基金公司。
这个非常不现实，可能也有人，但毕竟少之又少。
总行都在招聘985的硕士，基本基层的员工是比较困难的，更何况客户经理了！
通过上面的分析，你知道自己的定位了。
说说如何实现它！ 首先，要定位好，然后就去实现。
但这个行业比你想象的艰难。
你真的需要拼命的努力才能生存下来，才能不被淘汰，才能赢着通吃的局面。
对于证券分析，要去研究，这个需要时间的。
一开始每天晚上低于1点，睡觉的都不是好同志，你也不会成为千万富翁，或者将
来的亿万富翁。
每天看一点盘面，每天看一下报纸和研究报告，就想在股市中掘金，那我劝你，别
指望自己在股市中赚钱，那你就指望客户的佣金吧！在这个券商主导的市场，靠客
户是靠不住的，券商随时都可以吃掉你的客户，所以要靠自己，只有自己强了，明
天才不敢动你。
在这个市场，你必须要成为强者，否则就是OUT！

九、请问去证券公司工作需要什么条件？

首要条件就是考取证券从业资格证，其它的如果你有客户资源就相当有优势了，就
是说你能把大客户带去！
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