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怎么做股票销售工作-我是一名刚进股票炒股软件销售的
业务员，请问做这个有前途吗？-股识吧

一、做投资理财销售工作，想知道各位前辈们，你们曾经每天是
怎样给自己规划的？

每天进步一小步，不要虚度就行了。

二、如何卖股票

把握卖出股票的以下几个关键时机：
(一)大盘行情形成大头部时，坚决清仓全部卖出。
上证指数或深综合指数大幅上扬后，形成中期大头部时，是卖出股票的关键时刻。
不少市场评论认为抛开指数炒个股，这种提法不科学。
只关注个股走势是只见树木不见森林。
根据历史统计资料显示：大盘形成大头部下跌，竟有90%～95%以上的个股形成大
头部下跌。
大盘形成大底部时，有80%—90%以上的个股形成大底部。
大盘与个股的联动性相当强，少数个股在主力介入操控下逆市上扬，这仅仅是少数
、个别现象。
要逮到这种逆市上扬的“庄股”概率极低，因此，大盘一旦形成大头部区，是果断
分批卖出股票的关键时刻。
(二)大幅上升后，成交量大幅放大，是卖出股票的关键。
当股价大幅上扬之后，持股者普遍获利，一旦某天该股大幅上扬过程中出现卖单很
大、很多，特别是主动性抛盘很大，反映主力、大户纷纷抛售，这是卖出的强烈信
号。
尽管此时买入的投资者仍多，买入仍踊跃，这很容易迷惑看盘经验差的投资者，有
时甚至做出换庄的误判，其实主力是把筹码集中抛出，没有大主力愿在高价区来收
集筹码，来实现少数投资者期盼的“换庄”目的。
成交量创下近数个月甚至数年的最大值，是主力卖出的有力信号，是持股者卖出的
关键，没有主力拉抬的股票难以上扬，仅靠广大中小散户很难推高股价的。
上扬末期成交量创下天量，90%以上形成大头部区。
(三)上升较大空间后，日K线出现十字星或长上影线的倒锤形阳线或阴线时，是卖
出股票的关键。
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上升一段时间后，日K线出现十字星，反映买方与卖方力量相当，局面将由买方市
场转为卖方市场，高位出现十字星犹如开车遇到十字路口的红灯，反映市场将发生
转折。
股价大幅上升后，出现带长影线的倒锤形阴线，反映当日抛售者多，若当日成交量
很大，更是见顶信号。
许多个股形成高位十字星或倒锤形长上影阴线时，80～90%的机会形成大头部，是
果断卖出关键。
(四)股价大幅上扬后公布市场早已预期的利好消息是卖出的关键。
(五)股价大幅上扬后，除权日前后是卖股票的关键时机。
上市公司年终或中期实施送配方案，股价大幅上扬后，股权登记日前后或除权日前
后，往往形成冲高出货的行情，一旦该日抛售股票连续出现十几万股的市况，应果
断卖出，反映主力出货，不宜久持该股。
(六)该股票周K线上6周RSI值进入80以上时逢高分批卖出是关键。
买入某只股票，若该股票周K线6周RSI值进入80以上时，几乎90%构成大头部区，
可逢高分批卖出，规避下跌风险为上策。
只要牢牢把握以上六大卖出关键，何时卖出难的问题便可迎刃而解。

三、我是一名刚进股票炒股软件销售的业务员，请问做这个有前
途吗？

我开始也做过这行，做销售竞争蛮大的，不管有没前途，至少可以锻炼下自己~

四、证券公司如何做市场营销工作

我来告诉你吧，首先你做市场之前要恶补专业知识和实际工作经验，然后，可以去
陌生拜访，比如一整个商务裙楼，你不用担心开口，先做好传单，直接发给她们即
可。
这是你目前最关键也是最基础的一部了。

五、如何有效开展证券经纪业务
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请输入你的答案...好的销售比做研究员还要有挑战性，虽然都是在给客户提供投资
建议，但Sales更像基金经理的思维模式，需要对多个行业的股票以及市场投资策略
都要有所了解，虽然不用做基础研究，但你每天看上百篇研究报告也是够劲的（我
以前的销售搭档比我们还辛苦，但收入平均水平也高），而这只是占你工作时间的
1/3，在了解每天的市场资讯，为客户做出观点摘要等书面工作后，更多时间还要
用在了解客户，维系客户关系上。
我想你在基层的销售部门同样可以用这种工作模式，不仅要推销各种理财投资产品
，更重要的是让你的客户信赖你，依赖你，方法就是提供更多的额外服务，比如每
天给它们发一些你自己做的或收集到的市场资讯和研究观点，每天发到他们的邮箱
里（没有的帮他们申请一个），有重大资讯电话短信通知他们，让他们感觉到你的
存在和作用，目前阶段更重要的服务内容还有对投资理财观念方法上的讲解，让他
们懂，才会更信你，也有利于以后的沟通效果。
这样做下来，虽然累些（各行各业要想做的出彩都得这样啦），但有两个好处，一
是你的业绩会脱颖而出，会比那些只作表明工作的销售人员赢得更多客户，二是为
你的职业生涯赢得了更多的选择，可以继续做销售做到头儿，干累了也可以去做公
募或私幕的基金经理，因为你已经像基金经理那样思考了多年，对市场和各种股票
及其他投资工具都已熟悉，直接做投资就变得水到渠成，或许你多年培育的那些大
客户们也会把钱财交给你打理，这一切都是建立在你已练就一身好功夫上。
想到哪儿写到哪儿，总之，为别人，其实就是在为自己。

六、做股票业务员好难压力好大啊，引导不了客户，哎！

现在的都是存量资金客户，资金量一般都在百万千万级别比较多的老股民，10万以
下的很少很少，对老股民有自己的一套成熟技术，你要引导他们可以，你的技术水
平必须比他们还要高，最关键的是你必须实际买卖过程中你让他们相信你的方法能
让他们赚钱，如果只是理论劝你不要多想了，老股民技术理论都很成熟了，你引导
他们除非你的实战技术经验足以说服老股民的技术理论，等你坐庄几年你就能驾驭
老股民了。
希望你好运吧，给分吧，给分教你更好方法

七、在股票软件销售公司做业务员干些什么？

股票软件销售公司的业务员要重点做两项工作，一是寻找初涉股海，急于求成的客
户，向他们宣传软件的作用，威力，使他们心动，自愿掏腰包买你的软件。
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二是掌握软件安装，调试技术，做好售后服务，记住一个道理，一个队软件使用满
意的客户胜过一千个广告
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