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股票投资顾问是怎么找客户的-
如何更快的寻找股票客户？-股识吧

一、请大家支支招，如何才能有效的找到投资客户？

若试得通你就有信心对其他不熟的人promotion啦！不过说句实话从熟识你，这行
业不靠谱⋯看多了⋯最终还是公司收了⋯一堆投资人被亏、也信任你的周边亲朋好
友先试

二、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

三、有谁可以告诉我，投资顾问的工作（主要是股票，证卷一类
的），具体要做什么？待遇好吗？

告诉你，不好做。
其实就是拉客户投资股票证券。
让人掏钱的工作，肯定不好做啊。
当然如果你非常专业，能够帮客户更好地理财，得到客户认可，你的收入也是非常
可观的。
做这一行要看你有没有天赋，不是人人都能做的。
如果你比较善于与人打交道，外向开朗又办事沉稳，责任心强，那么值得一试。

四、证券投资顾问具体工作流程

其实就是客户和公司的两重理财顾问了，能帮客户分析证券行情，规避风险，使其
利润最大化，对公司而言就是帮公司服务好客户，留住他的同时把佣金提上去。

                                                  页面 1 / 3



如何更快的寻找股票客户？    www.gupiaozhishiba.com
 

五、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
砍柴工！祝你顺利

六、证券投资顾问压力大吗，要是把客户都弄赔了，客户跑了怎
么办。 现在有个机会在做投资顾问，求指点

钻研业务，精心服务。
着眼长远，不要计较一城一地得失

七、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

八、请问股票操盘手怎样寻找客户？

那你去考个证吧！比如自考之类的！为了长期的发展！或者你通过一些网上营销找
客户，先给客户赚到钱，赢得客户的信任。
真正的能力才是实的，你可以找找那个企业需要操盘手，用实力跟他们说话。
不要去证券公司和基金的，去那些个人和企业。

九、请问投资顾问具体需要是做什么的？

估计就是要拉客户了，接电话其实就是要客户接受你公司的服务并付钱，甚至有可
能给你电话号码主动去做电话营销，就没有见过不做业务的投资顾问
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