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怎么样快速打开市场做一个新项目怎么能快速打开市场？
-股识吧

一、怎么才能打开市场销路

尊敬的“%洛城千秋&amp；
”：您好，你的问题很实际，我乐意为你解答！大市场，前景行业，无非是能源、
通信、金融行业。
小市场，比较有前景的，是大众所需，消费忠识度比较高的行业，比如饮食，零售
、生产。
无论是工作，还是创业！你需要选择自己兴趣，找准自己的优势，发现你的特长.1
：考虑你的兴趣，做你最喜欢做的，只有让工作成为乐趣。
你才能更好的在这个行业发展。
2：分析你拥有经验，做你最擅长的。
内行的身份，会让你在很多事情上得心应手。
3：这里强调一下关系渠道，这个靠社会生活中的积累。
多一个渠道等于多一个机会。
往往发财靠关系。
这话也不是没有道理的。
.我的看法和我的做法是：1、复利挣钱。
也就是本生利，利滚利。
相当于把钱放高利，拿到了利就去当本。
2、复式挣钱。
一个人有三头六臂，也挣不多，要做到许多人为你工作，许多条路为你挣钱，许多
地方为你生钱。
3、利用别人为你挣钱，解放自己，自己人才有时间去学习如何快速挣钱。
4、会运用资本的力量。
5、会运用人脉的力量。
6、会运用杆杠的力量：比如借用他人的力量，借用资本的力量⋯合作伙伴，共同
创业⋯7、开源节流！8、寄生法，也就是借用大企业，也可以是合股！9、付出比
别人更多的努力！

二、怎样可以把自己的产品打出市场

当你在介绍产品的时候，必须具备四个条件： 第一，要引起顾客的注意力。
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陈安之以前在推广课程的时候，陈安之都是讲：“你希不希望你公司的营业额在未
来的一年当中提升20%到30%？”假如谈的是业务经理或公司老板，他通常不会说
：“哦！对不起，我不需要增加业务。
”所以一开始我就引起他的注意。
第二，我必须证明给顾客看，我所讲的都是对的。
第三，你一定要让顾客产生强烈的欲望来购买你的产品。
当你引起了他的好奇心，使他对你的产品产生强烈的兴趣时，你便有机会可以表现
你的产品，整个销售拜访的过程才算完整地结束。
当然在推销的时候，一定会遇到顾客提出价钱的问题。
记住，价钱永远在最后谈。
假如顾客不断地提到价钱的问题，表示你没有把产品真正的价值告诉顾客，因此他
一直记住价钱。
记住，一定要不断教育顾客为什么你的产品物超所值。
1、我怎样引起注意？ 2、我怎样证明有效？ 3、我怎样让顾客产生购买欲望？
4、我怎样表现产品？
永远热爱你的商品，永远热爱销售，随时推销，跟每一个顾客要求转介绍的名单。
永远记住，在推销当中，没有任何东西比你真正诚恳地想要帮助
顾客得到他所要的来得重要

三、一个新产品应该怎么打开销售市场！

新产品刚出来时，外界对它的了解很少。
要想尽快为外界所接受，需要做好以下几项工作。
（1）适度宣传在宣传上，用词要准确，要客观地将新产品的优点告诉消费者，不
能够夸大其词，更不能漫无边际的乱吹。
因为在消费者群体中不乏很多内行，这些人都是有一定影响力的知识分子。
如果乱吹，很容易被识破，那么，这些内行只要稍稍一点破，就足以将胡乱宣传的
效应抵消得无影无踪。
另外，过分夸大的宣传还会给消费者一个不好的印象，那就是生产企业的诚信度受
到怀疑。
如果成了这样，该企业的宣传就成了一个公知的假话，再也没有人相信了。
新产品生产出来后，也可以组织一些产品推介活动。
将一些新产品推介给消费者，让消费者实际接触到新产品。
“耳闻不如眼见”。
消费者亲眼所见所产生的效果要远远大于“传闻”。
也可以将一些新产品送给一些比较有影响的人士试用，扩大其产品的影响。
（2）保证产品质量新产品生产出来之后，人们对其会有一定的新奇观念。
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如果该新产品能够一直坚持保证优秀的质量，就会一直以比较好的势头扩大影响，
占领市场。
这也是企业所希望的。
如果新产品的质量并不稳定，一阵子好，一阵子差，则消费者就会对该新产品产生
较差的印象。
有时候，很长时间优秀产品所带来的印象会被短时间的次品所带来的负面影响所抵
消。
“一粒老鼠屎坏一锅汤”，其结果，对企业整个产品的销售是很不利的。
为了保证企业的生产质量，可以在社会上聘请一些有影响的人作为企业的质量监督
员，利用这些企业监督员来促进企业质量提高，保证企业质量的优秀。
（3）合理的价位在给新产品定价时，需要考虑生产与管理成本，加上合理的利润
。
不能以新产品为由无限提高价格，那样很容易走向短期行为。
民间有“三分利吃饱饭，对半利饿死人”的说法，就是这个道理。
（4）不断增加新产品的内涵新产品长久占领市场是企业的希望。
为了达到这样的效果，可以在不改变新产品名称的前提下，在一段时间内将新技术
添加到原产品中。
通过新的技术内涵的补充，不断增强原产品的市场竞争力，扩大市场占有量。

四、做一个新项目怎么能快速打开市场？

1.首先，要考虑到这个新项目的市场可行性。
2.其次要考虑到这个项目是否可以顺利进行，其中包括要做这个项目的资金是否充
足，手续是否齐全，人员是否到位。
3.再然后要考虑的是这个新的项目是否有长远的市场前景，还有就是这个新项目能
带给个人或者是公司多大的利润。
并且要从消费者或大众的角度去看这个新的项目是不是能很快被人们接受，或者是
有多少人可以接受。
等等问题，做一个项目前要考虑的越周全越好。

五、怎样才能打开市场

(一)点、线、面三点进入法
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这一策略是德国福斯(Volkdwagen)汽车公司有名的市场开拓方法。
假设某企业选定某一目标市场，并确定其为最后攻占的目标区域，具体的进入方法
是：首先，实行点的占据；
其次，在第一个点的营销活动取得相当成功后，再在目标区域附近另选第二个点；
再次，线形成后，再选一个第三点，此点应能与第一、第二点形成对目标区域包围
圈，这样营销面积便告形成。
在面积形成后，还要设立第四点，此点应放在目标区域的中央，这是一个非常重要
的点。
(二)寻找市场机会进入法 美国菲利普、考特勒等三人合著《新的竞争》一书，对日
本在国际营销中成功经验作了详细研究，从而提出寻找机会进入市场的五种具体方
法。
1.寻找现成的机会。
在选择好要打进去的目标市场时，要先找那些“被人遗忘”的细分市场，在这些市
场站稳脚跟后，再进一步扩大市常2.创造新机会。
这是指不是“依样画葫芦”地模仿别人的产品，而是要通过自己的研制和创新，以
创新姿态出现在目标市场上，给消费者新奇的感受，刺激求新的心理需求。
3.实行创造性的推销。
任何产品都有技术性突破，进入一个新市场也不是以全新产品为唯一因素，有时也
可以对某些产品加以部分改进，就能提高市场营销能力。
4.适应和改变顾客的爱好。
进入市场不仅要知道这个市场的消费者需要什么，爱好什么，也可以创造顾客，通
过广告宣传来改变顾客的爱好，或树立新的消费观念。
5.了解竞争者和向竞争者学习。
日本一家公司把竞争对手产生的自动洗碟机搬进自己的实验室，对这台洗碟机的性
能、零件的数量、成本结构等一一加以评估，并对每一零件进行测定，确定其设计
上的优点，了解竞争对手的技术能力、生产设备和销售系统。
在了解与掌握对方具体情况的基础上，设计出性能更好的产品，这就为进入市场创
造了良好条件。
总的来说，要拓展市场就要寻找进入市场的机会，而寻找机会则要求企业家具有观
察力、综合分析力和想象力，“坐失良机”固然使人遗憾，“守株待兔”不去创造
机会，也不会有大的成功。
(三)一点集中进入法这是游击战中常用方法，也是适合市场营销进入策略的运用。
在有多个目标市场的情况下，先选择其中一个，将所有销售能力集中起来，在短期
内提高营销实绩，这有利于提高企业内部的信心和企业的影响力。
一点集中法的关键在于如何选点，选点错了，造成人力、物力、财力、时间的损失
，甚至可能造成“出师未捷身先死”的局面，使产品夭折在刚铺开的新点上。
(四)市场领袖进入法这是一种利用市场领袖的影响力而进入市场的方法。
现代市场商品种类繁多，新产品日新月异，广告宣传花样翻新，消费者对产品的质
量、效能要求难以判断，只能寻求专业人员、学者或具有权威性的机关、团体的协
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助，听取他们的意见。
这种在消费者心目中具有重要影响力的个人或单位，我们称之为市场领袖。

六、新产品怎样快速打开市场？

了解市场，了解人心里，灵感的创意， 1、怎样引起注意？ 2、怎样证明有效？
3、怎样让顾客产生购买欲望？ 4、怎样表现产品？
永远热爱你的商品，永远热爱销售，热爱自己的公司。
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