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航天电子做什么的－讲讲航空电子设备维修的就业前途？
-股识吧

一、电子信息工程是学什么的？

电子信息工程学高等数学、线性代数、概率与统计、大学物理、信号与系统、大学
英语、专业英语、电路分析、电子技术基础、C语言、高频电子技术、电子测量技
术、通信技术等。
电子信息工程主要课程有高等数学、线性代数、概率与统计、大学物理、信号与系
统、大学英语、专业英语、电路分析、电子技术基础、C语言、高频电子技术、电
子测量技术、通信技术、自动检测技术、网络与办公自动化技术、多媒体技术、单
片机技术、电子系统设计工艺、电子设计自动化（EDA）技术、数字信号处理（D
SP）技术、模拟电路、数字电路、微机原理、单片机原理及应用、ARM嵌入式系
统、自动控制、传感器原理与应用、电子电工实习以及电子工艺训练等实验课程。
一提到电子，很多人首先就会想到电路、自旋电子、电磁兼容、微电子、微波技术
、光电等。
在这里，电子这一部分是偏向于硬件的。
其课程也主要集中在模拟电路、数字电路、高频电路、微波技术、信号与系统等方
面。
信息，这个是偏软件的，通信工程、图像处理、导航定位、卫星雷达、信息安全、
视频编码等都在这个范围内。
与之相对应的，学生要学习很多编程语言，如C/C++、Phthon、Java、Verilog
HDL、malab等。
电子信息工程是一个软硬结合、学科交叉的专业，在实际应用中，这种交叉优势就
体现出来了。
比如电子信息工程与电气工程及其自动化相结合于人工智能、人机交互、芯片开发
等领域；
与计算机结合于深度学习、计算机视觉、软件开发等方向。

二、电商具体是做什么工作的？

l2003年9月21日公司正式成立，隶属航天科工集团二院，南京长峰航天电子科技有
限公司拥有一群有志于国防科技事业的科研人员，一批专注于电子产品软硬件研发
的高级技术人员，技术水平国内绝对领先。
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公司拥有先进的管理体制和以人为本的经营理念，是航天系统内效益最好的单位之
一。

三、电子信息专业 将来的就业方向是什么？

有很多种职业供求，关键是在大学学习中对哪方面比较感兴趣，比如你对硬件感兴
趣可以从事电路设计的工作；
对软件感兴趣可以专门学习编程，可以做软件工程师；
对电子通信技术感兴趣，可以从事电信行业，如网优、基站检修等等。
总之，有关于电子信息类的工作，只要认真去掌握那方面知识，完全可以胜任工作
的。

四、东莞航天电子有限公司待遇怎么样，

还可以

五、讲讲航空电子设备维修的就业前途？

你可以到沈阳和成都的飞机制造厂看看，或者到各个机场，民航电子维修厂看看，
反正这个职业在部队很吃香，你可以想办法到部队去，待遇也很不错

六、电商具体是做什么工作的？

电子商务的主要工作内容有几个方面；
一方面的电子商务需要借助互联网技术通过网络平台进行贸易和交易。
这种电子商务的交易模式成本较低，不需要通过直接的交易，而是借助网上交易平
台就可以进行贸易往来。
另一方面的电子商务领域需要借助很多第三方平台，需要通过对网页的美工编辑和
设计进行网站的开发，然后通过这样的平台再进行商务工作。
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电子商务，简称电商，是指在互联网（Internet）、内部网（Intranet）和增值网（V
AN，Value Added Network）上以电子交易方式进行交易活动和相关服务活动，使
传统商业活动各环节的电子化、网络化。
这种电子商务的交易模式成本较低，不需要通过直接的交易，而是借助网上交易平
台就可以进行贸易往来。
另一方面的电子商务领域需要借助很多第三方平台，需要通过对网页的美工编辑和
设计进行网站的开发，然后通过这样的平台再进行商务工作。
因此电子商务领域对技术的要求较高。
电子商务包括电子货币交换、供应链管理、电子交易市场、网络营销、在线事务处
理、电子数据交换（EDI）、存货管理和自动数据收集系统。
在此过程中，利用到的信息技术包括：互联网、外联网、电子邮件、数据库、电子
目录和移动电话。
电子商务可提供网上交易和管理等全过程的服务，因此它具有广告宣传、咨询洽谈
、网上订购、网上支付、电子帐户、服务传递、意见征询、交易管理等各项功能。
广告宣传：电子商务可凭借企业的Web服务器和客户的浏览，在Internet上发播各类
商业信息。
客户可借助网上的检索工具（Search）迅速地找到所需商品信息，而商家可利用网
上主页(HomePage)和电子邮件(E-mail)在全球范围内作广告宣传。
与以往的各类广告相比，网上的广告成本最为低廉，而给顾客的信息量却最为丰富
。
咨询洽谈：电子商务可借助非实时的电子邮件(E-mail)，新闻组（NewsGroup）和
实时的讨论组(chat)来了解市场和商品信息、洽谈交易事务，如有进一步的需求，
还可用网上的白板会议(WhiteboardConference)来交流即时的图形信息。
网上的咨询和洽谈能超越人们面对面洽谈的限制、提供多种方便的异地交谈形式。
网上订购：电子商务可借助Web中的邮件交互传送实现网上的订购。
网上的订购通常都是在产品介绍的页面上提供十分友好的订购提示信息和订购交互
格式框。
当客户填完订购单后，通常系统会回复确认信息单来保证订购信息的收悉。
订购信息也可采用加密的方式使客户和商家的商业信息不会泄漏。
网上支付：电子商务要成为一个完整的过程。
网上支付是重要的环节。
客户和商家之间可采用信用卡帐号进行支付。
在网上直接采用电子支付手段将可省略交易中很多人员的开销。
网上支付将需要更为可靠的信息传输安全性控制以防止欺骗、窃听、冒用等非法行
为。
电子帐户：网上的支付必需要有电子金融来支持，即银行或信用卡公司及保险公司
等金融单位要为金融服务提供网上操作的服务。
而电子帐户管理是其基本的组成部分。
服务传递：对于已付了款的客户应将其订购的货物尽快地传递到他们的手中。
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而有些货物在本地，有些货物在异地，电子邮件将能在网络中进行物流的调配。
而最适合在网上直接传递的货物是信息产品。
意见征询：电子商务能十分方便地采用网页上的“选择”、“填空”等格式文件来
收集用户对销售服务的反馈意见。
这样使企业的市场运营能形成一个封闭的回路。
客户的反馈意见不仅能提高售后服务的水平，更使企业获得改进产品、发现市场的
商业机会。
交易管理：整个交易的管理将涉及到人、财、物多个方面，企业和企业、企业和客
户及企业内部等各方面的协调和管理。
因此，交易管理是涉及商务活动全过程的管理。

七、郑州航天电子技术有限公司(693厂)怎么样，想去应聘

楼主你好，为了能让你提问能够更好的解决，我已经将你的提问河南的二级分类转
移到郑州的三级分类，希望下次提问时能更好的选择分类，让网友能更好的帮助你
，让我们一起百度知道。
----百度知道河南地区分类管理员。

八、600879航天电子今后的走势如何？能不能跟进？

LOVE 600879航天电子 该股这波反弹越拉仓位越低。
如果后市该股能够有效突破14.1的压制区域站稳，那该股还有惯性看高15.5 的机会
，但是，如果该股后市资金继续流出导致根本无法收复14.1就再次弱势下行了，个
人建议暂时回避
不碰，后市除非把长期抛售的筹码吃回，否则不更改对该股的评价，
以上纯属个人观点请谨慎采纳朋友。

九、600879航天电子后期走势如何是否可以进仓

该票近日高点在11附近，短期可以继续持有。
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未来价格会调整后进一步攀升，但是由于中期都只是调整，所以，调整上去也要调
下来。
那调整到上方的重要参考位置是13.1。
可以离场观望。
看你准备做什么周期的投资。
个人建议要做就做中期，那么现在可以半仓进入。
问题不大。
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