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如何投资互联网行业__互联网
时代，你认为企业有哪些可用的筹资方式？-股识吧

一、应该怎样利用互联网创业

1. 熟人搭伙好开饭
很多创业者在选择“合伙人”时，总喜欢在熟悉的“圈子”里找。
由于彼此熟悉了解，因此在创业初期常凭感情做事，对于企业中出现的经营方向、
用人问题、财务问题等也大都以忍让、和解的方式处理，而忽视了必备的契约签定
和严格的约束制度。
于是，随着企业的成长，这种工作关系引发的矛盾和问题会逐渐显露，不仅不利于
企业的快速发展，有时甚至导致企业步入破产境地。
[专家支招]：避免熟人搭伙，可以从明确职权、股权等方面入手，但这并不意味着
不能通过朋友合作的方式创业。
2. 哪儿热闹奔哪儿 有些创业者在确定经营方向时爱盲目跟风，哪行赚钱就做哪行
，总觉得这样能减少投资风险，而且少走弯路。
然而，市场运作有其自然周期，当市场过于饱和时，利润空间就会缩小，“一窝蜂
”热潮有时正意味着“恶性竞争”即将来临。
任何投资都是有风险的，一旦跟错了，就会掉进投资的陷阱。
因此，创业前周密的市场调查和理性的分析尤为重要。
这如同股票投资一样，风险与利益共存，哪种股票适合做长线，哪种适合做短线，
何时跟进，何时退出，都需要冷静对待。
&nbsp；
[专家支招]：股市、证券、基金，已经成为泡沫下的热点，极易因为泡沫破裂带来
倾家荡产式风险，所以中国教育网络家教项目创业支持总监张先生指出：个人创业
者可以在确定经营方向时，将主营方向定位在风险和收益相对成正比，且风险相对
较低的领域，可以适当追逐热点，但决不能孤注一掷。
3. 短视老板短命店 因为中国曾经缺乏创业的环境，所以我们的企业家就像个被带
进烧饼店的饿鬼，抓到什么吃什么，哪还顾得上去隔壁味道更美的饺子店尝尝。
很多企业家彼此的区别就是有的被带进了烧饼店，有的被带进了饺子店，不远处全
聚德的招牌却没人看见。
没有长远战略规划的企业是短命的，富不过一代，更不要说三代了。
&nbsp；
[专家支招]：创业者的目光必须远大，不能因为眼前的经济利益影响整体发展。
否则，这样的创业者不能叫创业，而是小打小闹了。
4. 贪大求全死得快 企业在创建以后，成长是一个必经的过程。
如果过分追求成长的速度，无异于拔苗助长。
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其实，企业经营好比一场马拉松比赛，不是看谁现在跑得快，而是看谁能在关键时
刻跑到别人前面去。
在创业过程中，当企业效益逐渐凸现后，创业者不能一味地扩大营运规模，而应关
注并妥善处理资金预算、市场预测，以及材料、人员相关要素的协调等管理问题。
如果对这些问题没做好充分准备，那么高速的增长只能带来巨大的风险。
舒马赫1973年就说“小即是美”，虽然这个提法被认为太理想主义，但企业大了难
免官僚、迟钝，“小”所代表的灵活与敏锐的确令许多大老板心向往之。
中国这个市场没有谁能一口吃下去，饭菜可以免费，肚子可是自己的。
不但可以和你所处的产业的上、下游厂商联手，适当的时候和竞争对手联手也未尝
不可，只要记住自己的目的就行了。

二、怎样入股互联网才是正确

一：看背景。
不少金融诈骗案的发生都是网站进行融资之后跑路，将用户的钱一卷而空。
所以在选择网站时，最好能考察下背景，那种有实体金融公司的网站显然要比仅仅
一个网站的安全的多，毕竟“留得青山在不怕没柴烧”。
2二、看收益率。
尽管在投资时收益率是投资人最看重的项目之一，但是同样过高的收益率也能成为
风险的“诱饵”。
现今互联网金融的年化收益率一般在8-20%之间，如果网站所宣传的收益率过高，
那您就得仔细考虑下了。
3三、看网站。
俗话说“细节决定一切”。
网站的细节和权重同样能给理财人很好的借鉴，毕竟自己的网站细节都没有处理好
、各种bug⋯⋯又有什么能力能保管用户几百甚至上千万的资金呢？比如下面那个
网站，字体大小、格式都非常的不规整，显然细节明显不够。
而且这个网站没有PR（权重），只有两种可能，一种为被百度惩罚、另一种为刚
刚上线，所以上面的用户量、成交金额等等明显不实。

三、怎样做网络生意？

网络贸易也就是通过网络找到客户做成生意，网络要找到进口商很容易，可以找到
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很多对口的买家信息，这些信息又分为收费信息和免费信息，要靠一些网络技术去
寻找。
虽然有很多信息却很难做成生意。
以现在连参加广交会都难以在现场接到几个单来对比，要想靠网络这种低成本手段
迅速找到客户做成生意是不现实的，不过起码可以起到对企业及产品宣传推广的作
用。
网络业务员的网络技术和如何做网络推广：1．网络业务员的网络技术和头脑可以
在网上做很多事情，聊天开发工厂，对比别人的产品和自己的产品，询问工厂价格
，学习产品知识和贸易知识，交朋结友（同行业的朋友进行生意上的交流分享），
搜索跟业务有关的资料，搜索买家资料，联系客户。
了解产品动向、新产品开发、设计等。
所以网络业务员要熟练地掌握电脑，电脑能够做与贸易有关的事情都可以做。
同时在网下他也要下工厂了解产品、工厂，象其他一样，也不一定一天都在电脑旁
。
2．网络推广很重要，首先要有自己的网站，然后再推广，现在的B2B网站多如牛
毛，越来越多的网站要求收费，要收费自然有它的价值，没有亲身感受，没有亲自
去网络上开拓业务经验的不懂得如何去推广，去投资。
大家都知道要投资ALIBABA，但是投资下去谁知道会不会有订单，能不能收回投资
，只有自己知道，自己亲身经历，才知道要以什么样的心态去操作，否则即使投了
钱，有一些询盘，不重视和不懂得重视不懂得挑选询盘也谈不出生意。
以我的经验，要根据每个公司的实际情况，产品情况，实力，和懂的电子商务操作
的人去选择网站做推广，然后由他去操作，持之以恒，自然会有结果。

四、怎样做互联网生意

利用互联网做生意，未必就必须有网站的了，具体如下：1.网站营销型：做个网站
，开个网店，多做宣传，卖产品，卖服务，都行；
2.阿里巴巴会员：注册阿里巴巴会员，宣传你的企业，没准就能收到老外的大额订
单，那你可赚着了；
3.QQ营销：开通你QQ空间，放上你的产品或者服务，然后广交天下好友，自然会
有人找你做生意的；
4.邮件群发：将你的业务和产品通过邮件广泛群发，基本上500个人里面就会有一
个是你的客户，不过这招很讨厌，建议别给我发。
5.最后，你要想在网上发财，那么，你采纳我的答案，并赠送我点积分吧，这样你
的好运值会升高的。
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五、如何开互联网公司

你有二种选择，即注册为工作室性质，和注册公司性质。
注册为工作室或公司，均不影响业务种类，都可以从事你所说的提供网络服务。
规模小的话，可以先注册为工作室，规模大的话可以注册为公司，公司的形象更好
一些，利于业务的开展。
工作室的成本低、管理费用少、管理简单，公司注册手续麻烦，成本高、管理费用
高、管理麻烦。
工作室一般属于个体户或个人独资企业，不是公司形式，名称形式可以是“重庆市
渝中区XX网络工作室”，名称中不能有“公司”字样。
个体户不是企业，个人独资企业虽然是企业，但要承担无限责任，也就是说的生意
，不仅要用工作室的投资承担责任，还要用你的全部个人财产来承担。
网络公司则属于“有限责任公司”形式，名称中有“有限公司”或“有限责任公司
”字样，例如“重庆二零零八科技有限公司”。
公司承担有限责任，以投资人的出资额承担有限责任，例如投资只有10万元，就以
这10万元承担有限责任。
个体户、个人独资企业没有注册资金的限制，公司要求最低注册资金3万元，要求2
个或2个以上股东，如果只有1个股东，则要求最低注册资金10万元。
对网络公司而言，如果开展网页制作、网络信息服务，则需要办理ICP经营许可证
，办理此证的一个前提条件是公司的注册资本在100万元上。
因此，你办理网络公司，注册资金最少要100万元。
如果你没有那么多注册资金，可以请专门的工商代理公司帮你注册，他们可以出资
帮你垫作注册资金，这不是弄虚做假，而一种借贷关系，相当于是借钱给你做为注
册资金。
100万元的公司，请代理公司注册下来全部费用大概在5000-1万元。

六、互联网 时代，你认为企业有哪些可用的筹资方式？

主要是VC和PEVC：广义的风险投资泛指一切具有高风险、高潜在收益的投资；
狭义的风险投资是指以高新技术为基础，生产与经营技术密集型产品的投资。
VC一般是对初创互联网公司的投资方式，针对的是一些项目刚刚建立，有一定的
规模的中小规模的初创公司。
国内比较知名的风险投资机构就有
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七、如何利用互联网创业

展开全部 互联网创业是一个投入低，受众面广，所以很多非互联网行业的人士，
近几年陆陆续续进入创业，而创业真正成功的个人企业，实在是少了又少！
这其中的原因自然很多，今天针对互联网平台方面的因素我做个分析，抛砖引玉！
既然是互联网创业，我们自然在创业初期需要打造一个互联网平台，作为基础，就
如开商场，我们需要先建设上次一样！ 很多人认为互联网平台就是建设一个网站
就行了，然后随便找个公司或者个人，几百块钱，几千块钱做一个小网站，然后雇
佣一个网管、一个编辑，再在百度投入点钱，开始推广运营，结果做了半年、一年
，甚至两年，效果不明显，成的客户少之又少，最后不得已可能就此结束了本次互
联网创业，不但浪费了资金，自己的经历也白白折腾进去了。
这其中最大的问题之一就是创业者往往错在把互联网当做普通媒体来看了，而没有
把互联网当做有生产力来看。
所以经营互联网的方式方法自然使用的是传统行业的经营模式以及思路！ 这样能
成功，自然是奇迹了，反过来想想，如果互联网如此容易经营，每个做互联网的人
都挣钱了，而不至于互联网上大部分网站都是每年白白投资。
回过头来分析如何在互联网上创业，首先和其他行业相同的是，我们需要有个好的
创业的点子，做好项目计划后，开始打造互联网平台。
打造平台就是建设网站，通过详细的需求分析后，策划网站，然后进行项目的开发
，包含网站的页面设计、程序开发、程序测试、上线、运营。
很多个人、公司在做网站的前期，往往缺乏网站的策划步骤，上来就是进行网站设
计、开发、测试、上线，结果发现网站上线后很同行其他网站没什么区别。
你想想，如果你的网站和别人的网站都一样，那么你如何提供给个性化的服务，你
的竞争优势又在哪里? 再说详细一点，没有良好策划的网站无论在网站的内容还是
用户体验上，就没有好的设计，这样的网站做出来，大部分情况下就是互联网上多
一个垃圾网站(此话有点难听，但却是事实)。

八、如何在互联网上创业

对计算机行业要有一个明确的了解，对现在流行的技术要掌握好，不管是应用还是
开发，只要你能将这些资源和技术整合起来在加上资金就差不多可以在现在互联网
的市场上找到一快土地的，比如说现在的云计算技术 4G技术 分布式技术技术
，移动互联网技术 ，物联网技术等
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九、如何开互联网公司

1. 熟人搭伙好开饭
很多创业者在选择“合伙人”时，总喜欢在熟悉的“圈子”里找。
由于彼此熟悉了解，因此在创业初期常凭感情做事，对于企业中出现的经营方向、
用人问题、财务问题等也大都以忍让、和解的方式处理，而忽视了必备的契约签定
和严格的约束制度。
于是，随着企业的成长，这种工作关系引发的矛盾和问题会逐渐显露，不仅不利于
企业的快速发展，有时甚至导致企业步入破产境地。
[专家支招]：避免熟人搭伙，可以从明确职权、股权等方面入手，但这并不意味着
不能通过朋友合作的方式创业。
2. 哪儿热闹奔哪儿 有些创业者在确定经营方向时爱盲目跟风，哪行赚钱就做哪行
，总觉得这样能减少投资风险，而且少走弯路。
然而，市场运作有其自然周期，当市场过于饱和时，利润空间就会缩小，“一窝蜂
”热潮有时正意味着“恶性竞争”即将来临。
任何投资都是有风险的，一旦跟错了，就会掉进投资的陷阱。
因此，创业前周密的市场调查和理性的分析尤为重要。
这如同股票投资一样，风险与利益共存，哪种股票适合做长线，哪种适合做短线，
何时跟进，何时退出，都需要冷静对待。
&nbsp；
[专家支招]：股市、证券、基金，已经成为泡沫下的热点，极易因为泡沫破裂带来
倾家荡产式风险，所以中国教育网络家教项目创业支持总监张先生指出：个人创业
者可以在确定经营方向时，将主营方向定位在风险和收益相对成正比，且风险相对
较低的领域，可以适当追逐热点，但决不能孤注一掷。
3. 短视老板短命店 因为中国曾经缺乏创业的环境，所以我们的企业家就像个被带
进烧饼店的饿鬼，抓到什么吃什么，哪还顾得上去隔壁味道更美的饺子店尝尝。
很多企业家彼此的区别就是有的被带进了烧饼店，有的被带进了饺子店，不远处全
聚德的招牌却没人看见。
没有长远战略规划的企业是短命的，富不过一代，更不要说三代了。
&nbsp；
[专家支招]：创业者的目光必须远大，不能因为眼前的经济利益影响整体发展。
否则，这样的创业者不能叫创业，而是小打小闹了。
4. 贪大求全死得快 企业在创建以后，成长是一个必经的过程。
如果过分追求成长的速度，无异于拔苗助长。
其实，企业经营好比一场马拉松比赛，不是看谁现在跑得快，而是看谁能在关键时
刻跑到别人前面去。
在创业过程中，当企业效益逐渐凸现后，创业者不能一味地扩大营运规模，而应关
注并妥善处理资金预算、市场预测，以及材料、人员相关要素的协调等管理问题。
如果对这些问题没做好充分准备，那么高速的增长只能带来巨大的风险。
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舒马赫1973年就说“小即是美”，虽然这个提法被认为太理想主义，但企业大了难
免官僚、迟钝，“小”所代表的灵活与敏锐的确令许多大老板心向往之。
中国这个市场没有谁能一口吃下去，饭菜可以免费，肚子可是自己的。
不但可以和你所处的产业的上、下游厂商联手，适当的时候和竞争对手联手也未尝
不可，只要记住自己的目的就行了。
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