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证券公司开发客户的渠道有哪些.如何开发股票客户？哪
种方法最好最有效，怎样找到大客户-股识吧

一、现在的证券公司都有哪些营销渠道

一是自营业务，就是券商炒股，一是托管业务，就是营业部发展客户，赚客户的佣
金，再有就是其他的代理业务，比如卖国债、基金甚至软件等等，然后再向发行人
收取一定的费用。

二、如何开发股票客户？哪种方法最好最有效，怎样找到大客户

股票拉业务最好是去那些厂里。
找那些财务室。
找投资。
期货拉业务最好句是去证券公司。
相对比较容易接受。
最好不要找亲戚朋友搞投资，投资有风险。
把亲戚、朋友卖给证券公司赚点手续费。
赔了怎么办？

三、

四、证券客户经理：我是如何开发客户的

以下内容均为引用，而且我也不记得是那位前辈写的了，在此感谢前辈的无私。
拿下银行的理财经理或大堂经理 小城市，竞争不大的话，其实可以试试我们以前
一个成功的案例：你不开发客户，直接开发银行的理财经理或大堂经理，找他们合
作转户或者介绍新户给你，因为他们才是掌握客户资源的大头！ 你可以跟他们协
议，介绍给你的客户，资金打进来后，小户可以直接给点介绍费，根据资金量给50

                                                  页面 1 / 3



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

－100的；
中、大户根据公司给你的佣金抽比例给他。
你想想，你把开发客户的精力集中去开发银行的资源，即使1个月跑30家银行，只
有3家跟考虑跟你合作，那绝对比你发30天资料额度效果好N多.

五、开发新客户的途径有哪些？

1.开发新客户的途径；
1）为什么要开发新客户？ 首先，开发新客户是业务开拓，业绩增长的需要. 现有
客户的需求可能不会在短时间之内快速增长，需要不断进行新客户的开发和培养。
要扩大业务量，两个条件一个也不能少： 第一，老客户稳定增长 – 立足点
第二，积极发展新客户 – 希望所在 其次，规避市场风险的需要.
客户过于集中在一个市场会有很大的风险 2）开发新客户的具体途径
网络推广，展会，专业期刊，黄页等等。
其中网络推广包括两种模式，六种途径
两种模式：A.在网上发布信息，等着买家找上门。
B.通过搜索关键词或分类目录查找买家资料，主动联系买家。
六种途径：商业网站 行业协会网站 商会网站 专业网站 区域网站 展会网站
2.吸引新客户的要点；
您的回复 是否体现企业的优势和实力。
是否体现产品的特点，优势，定位，档次，主要市场。
是否针对客户所在市场，质量要求，数量进行报价，价格是否由竞争力
是否对客户的专业问题进行答复

六、证券客户经理是怎样开发客户的？

证券客户经理又叫证券经纪人，通常刚从业证券经纪人的途径无非就是两种，一种
是自己的社会关系，另一种是公司给提供的展业位置（银行、社区等），刚开始从
业主要是这两个办法，后期慢慢发展主要靠客户之间的介绍，自己开发当地网页宣
传，QQ群等等。
服务好，证券公司推荐的证券赚钱。
自然客户就多，维护好客户，就不愁客户来源。
这才是唯一的好办法。
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七、做证券公司客户经理如何开发客户

除了银行驻点之外，可以在营业部电话营销。
或者去社区，美容院，4s店等高档场所高外销，但是得要公司和对方洽谈的，费用
挺高的。
现阶段客户开发真的很难，也没什么前途。
如果可以的话，尽量不用做这个职业，可以考考咨询，有工作经验两年的话直接去
做投资顾问好了。

八、证券公司客户经理 有哪些渠道去开展

第三方当然是找行长了，还有理财经理也行，网络上主要是用私募那套，
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