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股票经纪人拉客户技巧是什么~证券公司的客户经理怎样
拉客户最有效？-股识吧

一、证券经纪人要怎样才能拉倒客户

让投资者 相信你 这很关键。

二、证券公司的客户经理怎样拉客户最有效？

用心做，把他们当自己

三、股票经纪人的具体工作

股票经纪人可以分为三种，即场内经纪人、专家经纪人、个体经纪人。
场内经纪人是券商派驻交易所的专门人员，接受公司指令，直接进行股票交易，也
称之为交易员。
后两种经纪人就是提供股票交易服务，接受交易委托，接受交易咨询，开展一系列
与股票交易相关的经营性活动。

四、证券客户经理怎样给客户打电话 说什么才能拉到客户呀
跪求

证券行业是金融服务领域的高端，具有非常强的技术性，不要用拉这种字眼，和客
户是合作关系，即你给客户提供投资理财的专业建议，客户付出相应的报酬。
给客户打电话首先要了解客户的投资需求。
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五、做证券经纪人如何去跟客户介绍股票，如何让客户相信自己
？在申万实习

1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

六、新证券经纪人怎么开发客户

证券从业人员不能利用网络招揽客户的

七、我想做证券经纪人 请问我拉客户时可以教股票技术吗
我的炒股技术一流 除了不保证股票赢损 还能说什么

不要说太多 心里经常想着客户就行 无论大小 一视同仁

八、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。
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