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怎么才抓住股票转原油的客户心理⋯求销售人员指导，如
何把股票客户转化为做原油？-股识吧

一、在投资中如何把握投资心态？目前我正在操作原油，希望有
人能指点一下。

以下个人心得，愿每位投资者静下来，品一品心灵鸡汤。
在刚刚进入原油市场还是生手的时候也经常遗憾、后悔。
经常会遗憾，不是遗憾做错了交易，就是遗憾错过了交易机会，也经常听到埋怨。
比如：本来是想做多（做空）的，但不知怎么回事就做了空（多），又亏了！或者
本来是想做的，已经把单都下好了，但不知怎么了又把单子给撤了或者是等待了好
长时间的大行情错过了这波行情，嗨，后悔死了！为什么会有这样的情况发生呢？
相信很多的投资朋友都有一样的经历吧！这里的原因非常的简单就是因为这些投资
者和刚刚进入原油市场一样，在做交易之前是对后市、对行情的判断上是没有足够
的信心，在做交易的时候，脑子里充满了各种各样的判断和想法，既有看多的，又
有看空的；
既想做，又害怕，非常的矛盾，脑子里经常同时存在完全不同的判断，因此经常是
在犹豫、怀疑当中做了交易或观望。
但行情一发展之后，一旦发现做错或者错过，大脑里会把当初做出这个决定的行情
判断的依据完全忘记，只过于在乎市场中反对我判断的声音而忘记或者抛弃了自己
对市场的认识和判断。
在每个人的大脑有一种潜意识，过于在乎对自己不利的记忆和判断，如果是这样的
投资者或者是同样犯这种错误的投资者朋友就要注意了！而事实上在做决定是否进
行交易或是怎么进行交易的时候，投资者的大脑里有许许多多的判断，而最终做出
的决定是当时投资者从许许多多的判断中做出最可靠的决定，因此投资者要为自己
的当初决定负责。
那么如何改变这种情况，减少后悔呢？希望看到这个段文字的时候要好好考虑一下
自己的错误，是不是能改变一下过去的你呢？是否能适当的多采纳和多保留一下自
己正确的判断的建议或者是回忆一下自己判断正确或者错误时候的情景呢？好好总
结一下正确的时候、没有后悔的时候的做单经验，同时也总结一下后悔的时候，特
别是后面一种情况。
正确的情况总结完之后坚持好，错误的情况总结之后必须要改进。
投资者可在做决定的时候，把做出决定的依据真实地写下来，记录成交易笔记或者
是金市日记，那么当行情发展的时候，无论对错都会对当初的决定有个总结，特别
是错了以后，对当初的判断也有一个反思，不会一味的后悔、遗憾和推卸责任。
现在我们要看如何改变遗憾！改变遗憾的第一要领就是：就是改变自己的心态。
首先，要明白的是世界上没有后悔药可以吃。
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其次，就是了解错过行情的原因，是因为自己对技术分析不精通存在的问题还是心
态造成的自身的恐惧。
最后，就是要客观的评价自己做单的方法。
其实在很多时候我们都能知道很多行情可以判断的到但是做不到。
这个是为什么呢？因为很多时候不符合我们资金控制或者是风险控制的大原则，如
果是这样我们就不要后悔了。
在原油市场中只有改变不遗憾的心态才有可能做好黄金。
千里之行，始于足下只要在每个环节你都处理好，就请你少一些遗憾，多一份信心
。

二、求销售人员指导，如何把股票客户转化为做原油？

主要看你怎么忽悠别人，首先需要内部人员，说你做的好，然后你可以PS赚钱的单
子，这样太多次，有人看了就会上当，望采纳

三、在投资中如何把握投资心态？目前我正在操作原油，希望有
人能指点一下。

首先现货原油大多数是不正规平台，都是地方小交易所，没有监管，资金很不安全
，新闻也很多播出了现货平台出事的报道，很多平台把客户的资金卷钱跑路了.其
次现货原油大多数是手续费超高.一般是7到8个点左右才回本.做交易的成本相当高
，大部分是人都是给代理商打工，代理商们赚了你们很多的手续费收入.再次国内
目前正规的投资主要是股票和期货.其中商品期货也有白银和黄金，还有其它农产
品，化工品等品种交易，交易规则和现货是一样的.期货的交易成本很低，一般1个
点左右就可以回本了.期货和股票都家证监会监管，绝对是正规合法安全的..
网上开户，可以问我

四、股票营销，做为一个业务员，怎么抓住客服心理

别股票营销了，全是骗人的东东，这个做不长的，工资也不高，前途也没有，生活
上也比较紧，心理上受挫折更大，还是转换个行业吧，营销是整体的，如果前提策
划的好，营销只是一个执行体就行了，水到渠成，比如说可口可乐，他不要你动什
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么脑筋，每一步都给你编好了，你只要把他执行好就行了，根本没有销售跟工资挂
钩之类的，全是分解成一些软性管理指标，你只要把这些做好了，想不卖都难，而
你说的这个全是靠心理去骗人的，时间长了，对心理难免起一定的影响，不利于以
后的发展，及早抽身！！！！

五、怎么样和客户聊股票和原油？

做到比客户更专业，对于客户在投资上的问题能够进行正确的指导。
从而真正的帮助客户。

六、如何搞定没做过投资但有意向做石油的客户

石油？？ 如果是实业投资的话，一个加油站起码要上千万的喔！
你应该是做虚拟的金融交易吧？
有意向的话，那么他就缺信心，给多点在这面成功的事例他看！

七、我是做原油投资的，有些客户股票被套还死守着，怎样才能
让他们做原油投资啊？

近期由于全球经济的问题，导致所以的金融理财产品全部出现大幅下跌。
首当其冲的就是股票，不管是中国股票，美国股票以及全球的股票都出现大幅的下
跌，所以你现在出卖掉股票的选择是非常准确的。
再说原油，现货原油近期的走势也是一路下跌，价格从3000点一路下跌至目前的18
80点，跌幅达到1120点，不过和股票不同的是，现货原油可以买跌赚钱，现在所有
人都知道金融产品要跌，那么选择可以买跌的现货原油是非常正确的选择。

八、小弟刚进一家原油投资公司。求解这么发掘客户！！！

首先有几个问题要问问你，你在的这家公司是什么平台？你们做的客户是全国的，
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还是除了你们当地其他的地方你们都做？那边的办公设备怎么样齐全吗？网络销售
首先要找准客户，原油投资的客户大多在35岁以上55岁以下，所以在寻找客户的时
候就可以针对这群人来找，这个说的是QQ，找到后看你怎么建立信任，怎么甄别
是不是你的准客户。
这个网上有教程，没事的时候可以搜来看看。
还有就是找一些群，比如：股票群、车友群、羽毛球交流群。
。
。
。
要找一些高端的。
这个就需要巧妙的聊天，一彼此的兴趣为切入点，适当让别人知道你是投资这个的
，而不是你是做销售的，一这种方式让他产生兴趣。
最终成为客户，QQ至少要两个。
还有就是电话号码加微信，然后就是碰运气，看看有多少人愿意和你聊，而且是和
你聊原油。
网络上面的论坛没事也可以看看，最好能参与进去。
。
。
。
。
。
第一笔其实往往来的很突然，这个没有什么经验可谈。
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