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股票分析师为什么不炒股呢，证券分析师和股票分析师有
什么不同？-股识吧

一、为什么我的老师教我们炒股，自己不炒

因为他们可以从你手里赚到钱。
为啥还要去冒险，炒股并不轻松，让别人去炒又不需要有什么负担，很多人可能是
都亏过，知道厉害，但是他们学一些知识然后去跟别人说就能赚钱不是更轻松，更
多时候炒股是对心理的锻炼，很多人是受不了的，其实他们的心理承受很脆弱。
即使跟你们讲的那些不应验遭遇股灾的话，他们也可以玩消失然后在另一种形式继
续存在，毕竟钱还是很好赚。

二、股票分析师

这个问题涉及到很多方面，我就个人观点给你一一作答：但在回答问题之前，首先
请回顾一下自己的业绩获得情况，虽然5年平均增长20%，自己觉得是价值投资者
，但这些股票是如何选择出来的？有些人就是天生运气好，买啥啥涨，如果你是这
类人的话，最好是放弃这个想法，而如果你的股票都是通过自己对公司的基本面研
究甚至是亲身调查得出结论的话，说明你对股票分析有一套自己的理论，是比较适
合做这一行工作的；
然后就是学历，如果你没有本科或以上学历的话，即使进入了证券公司也只能做销
售的工作，就像你自己说的您不是销售的料所以也只能放弃了，虽然有些部门对拥
有长时间从业经验的人员来说可以放宽条件，但是你的投资时间并不足以让你得到
这种优惠，当然现在获得本科的渠道有很多，你可以根据自己的情况做一个选择；
最后是从业资格，在符合以上两个条件的情况下，需要考取证券从业资格才能在证
券公司或者投资公司工作，个人经验从业资格证难度不大现在回答问题：1、根据
你擅长的领域，可以选择做投资顾问，从基础客服做起，相信如果实力过硬的话晋
升空间还是很大的，如果你的学历够高比如硕士或者至少是金融专业的学士的话，
就可以去考取一些高等级的分析师证，有了这些证就可以去更高的地方比如研究所
，或者投资公司里的投资助理甚至是投资经理；
2、经纪人的主要工作还是销售，根据你自己的判断你是不适合做这一行的，不过
经纪人对营销业绩并没有太大要求，所以不必为自己一开始的业绩担心，时间长了
也可能会有不少人因为你的投资成绩成为你的顾客——这一点我不确定因为每家公
司对经纪人的要求并不一样，一般来说经纪人是没有底薪所以也没有业绩要求的
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三、证券分析师可以炒股吗

你好，你所说的证券分析师是指什么，如果是证券公司的从业人员，是不允许炒股
的，如果是民间组织，或者是某些基金公司的分析人员，是可以炒股的。

四、为什么好多操盘手自己不做股票

1可能是公司有规定2你想啊，用别人的钱赚钱多爽啊，自己没有风险3他不看好股
票以下是网络转载，望采纳 操盘手自己一般不可以炒股。
操盘手就是为别人炒股的人。
操盘手主要是为大户（投资机构）服务的，他们往往是交易员出身，对盘面把握得
很好，能够根据客户的要求掌握开仓平仓的时机，熟练把握建立和抛出筹码的技巧
，利用资金优势来在一定程度上控制盘面的发展，他们能发现盘面上每个细微的变
化，从而减少风险的发生。
操盘手是个新词，它是随着股市的开启而走进中国人生活的。
它的诞生标志着中国经济的变化。
操盘手不是炒手，他们是不炒单的，因为主力资金不需要炒单，他们做的是趋势，
他们的目的是控制盘面而不是靠微小的点差来积累盈利。
从一名普通的期货投资者到一名优秀的操盘手，就好像从士兵到将军一样，除了经
受时间考验之外，其基本前提有两个：
第一，以此为业，栽过跟头，但仍痴心不改，喜欢交易，屡败屡战。
操盘手是职业交易员，不是票友。
专业和业余不可同日而语。
在任何一个行业中要取得成功，喜欢此行业并全身心地投入是必不可少的条件。
第二，认错不服输，虚心学习，认真总结反思。
这是优秀操盘手的特质。
有信心但不自高自大，精神自由但又遵守纪律，对市场充满了敬畏之心，随时随地
听从市场的召唤，绝不会对市场说三道四，幻想着市场会听从自己的意愿。
建仓，吸筹，拔高，回档，出货，清仓———是一个操盘手的日常工作。
操盘手泛指金融证券期货市场中受计划指定买卖品种的人（封闭基金）。
由于动辄就要操纵上亿元的资金，一直以来，外界总有一种误解：成功的操盘手都
是那些拥有高学位的名牌大学高材生，交易者必须绞尽脑汁才能获利。
其实，操盘绝不是学术研究。
跟一般人想象的不同，操盘手每天的生活既不紧张也不神秘，更多的是需要细心，
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然后剩下的就是枯燥了，因为操作时整天都要盯着走势图。
当然压力也很大，因为委托方不仅要求达到每个项目的成本最小化，还要求做到每
个阶段利润的最大化。

五、股票分析师真的能带领新股民挣钱吗?

在和广大投资者接触的过程中，不止一次听到投资者如此说法：我知道那是一只好
股票，就是拿不住。
更有的投资者说，几乎所有翻倍的股票都曾经买过，就是涨一点就卖了。
这个问题实际上是长期投资者面临的真正困难，是长期投资者真正的挑战，也是关
系长期投资者成败的硬功夫。

六、股票分析师为什么会免费推荐股票

你好，中国证监会明确规定，有股票证券从业人员的都不能推荐股票，推荐股票就
是违法的，所以不要轻信一个违法人员说的话第二就是证券分析师推荐股票，其实
他就是想让你频繁操作，然后他们赚取佣金这30他们有可能和某些基金合作，推荐
这个股票，然后让你买入之后，他们可以抛售离场，这就是所谓葛韭菜

七、新浪唱聊室的股票分析师是不是托

请不要相信网上的股票分析师，真真假假，还是要有自己的操作思路。

八、证券分析师和股票分析师有什么不同？

证券分析师在中国又称为股评师，他们是依法取得证券投资咨询业务资格和执业资
格，就证券市场、证券品种走势及投资证券的可行性，以口头、书面、网络或其他
形式向社会公众或投资机构提供分析、预测或建议等信息咨询服务的专家。
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股票分析师是证券公司的员工，具体工作就是分析大盘，预测股市行情，服务好客
户，让更多的客户来自己的证券公司开户、理财等等。
年满18周岁，并高中毕业.就请登陆中国证监会证券行业协会网站，自行报考即可
，最基本的要报考《证券基础知识》和《证券分析》2课就能获得证券从业资格了
。
考试专业科目：证券交易、证券发行与承销、证券投资分析、证券投资基金。
考过5课，每课成绩及格，理论上，就是一名证券分析师了。

九、求教一个问题，论坛的股市，为什么买不了股票呢?

近十年，中国的证券分析师不容易做，什么时候中国金融市场足够成熟了，证券分
析师才会是吃香的职业，当然那是对分析师的要求也会提升很多。
如果你能进基金公司或大的证券公司做行业研究员，恭喜你，发达了，但是真的很
难进的， 再说证券行业的分析师，二级市场，全行业营销，分析师也有任务的，
不过形式不同。
首先说怎么成为分析师，对于宏观经济的分析，对于短线技术的研究，上市公司的
研究，这些是最基本的。
分析师是需要面对客户的，所以在和客户交流时能不能让客户信服很重要，
1：年龄要高一些吧，起码说明阅历高 2：长相气质要好吧，能使人信服。
3：说话要沉稳，沟通技巧要好，
尤其是第三项，非常重要，这个也需要长期与客户沟通中，才能锻炼出来的。
真的会形成气场的。
再说成为分析师之后，怎么开展工作，分析师不能在大街发单子，拉客户吧。
只能在营业部坐镇，等客户经理把客户拉回来，你来给他们讲课。
巧妇难为无米之炊，如果客户经理拉不来客户，你会感觉，想工作也使不上劲。
分析师是要讲求包装的，多上电视，广播。
这些都需要门路和资质。
总之，不好做的。
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