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股票期货如何把业务做起来.怎样做好期货业务-股识吧

一、期货做空如何操作。新手。请通俗易懂的说说。

1、如图，输入品种编号，买卖处选定卖出，开平处选开仓，输入价格和手数（如
：10手）这样你就拥有10手大豆的空单了。
上边是金仕达交易软件的截图。
2、假如几天后跌到4300你看着赚钱了，可以选把买入平仓就可以了。
3、如果你被套了，要看你的活动资金有多少，如：你交易A1010合约，那么在你的
穿仓的情况下，你最多只能守到2010年10月15日，因为在那天这个合约的大豆就要
交割了，如果你不想交割的话在那个时候还没有穿仓的话你只能割肉了。
不过对于新手来说我有个建议就是不要拖到被套牢才想办法，错了不拖砍了反做，
不要把点位拖的那么大，200个点位你就几乎陪了50%左右了，注意点儿自己的资
金啊，大豆可是1：10的比例。

二、作为一个股票业务员怎么开展业务

职责：1、证券行开发股票客户、维护客户；
2、公司业务宣传推广、股票代客理财，项目投资，资金配资等；
3、为客户提供股票咨询服务。
岗位要求：1、从事金融行业相关销售岗位或对金融产品销售非常感兴趣；
2、拥有个人资源，完成个人业绩目标；
3、具备带领团队完成公司定下的业绩目标；
4、有很好的沟通能力、抗压能力、协调能力、开拓市场能力。

三、作为一个股票业务员怎么开展业务

职责：1、证券行开发股票客户、维护客户；
2、公司业务宣传推广、股票代客理财，项目投资，资金配资等；
3、为客户提供股票咨询服务。
岗位要求：1、从事金融行业相关销售岗位或对金融产品销售非常感兴趣；
2、拥有个人资源，完成个人业绩目标；
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3、具备带领团队完成公司定下的业绩目标；
4、有很好的沟通能力、抗压能力、协调能力、开拓市场能力。

四、怎样做好期货业务

做好期货业务一般两种途径：一、有较广的社会关系，能跑能搞关系，公关能力强
。
二、你技术出众，能长期稳定盈利，在客户群中有较好的声望，客户获利后介绍客
户。
我偏重于第二种方式

五、期货业务员怎么样做才能比较容易的拉到客户

1：网络营销，大量地发广告，发到你的手机或者qq一搜就上千条（这办法已经越
来越不好使了啊！）
2：电话营销：有没有电话资料或者是你的朋友有其他行业的高端客户群体电话。
3：创建一个博客或者网站，如果你专业知识水平过硬的话，好好把这个点击率养
起来，经常有准客户会找你。
4：去银行网点，大型高档社区，繁华地段做宣传台（公司出钱好啊，自己出钱你
就想想效果，再做） 5：在报纸上登广告，好一点的报纸，或者门户网站，当然，
越是知名度高的网站，广告费用就越高。
6：在这里回答关于你期货的问题，看见旁边那分类达人榜了吗？什么时候你在那
上面，你也就偶尔能接到准户了。
7：你当地有什么关于金融，股票，期货，房地产，这类型的展会，一定要去，带
着你的宣传单。
当然这建立在你所在的平台口碑不错的条件下，如果你平台不成，不受人信赖，那
也没办法。
随着股市走下坡路，一部分客户转战到期货市场，但是，毕竟期货是需要更加高超
的技术分析，和更加深刻地宏观感知能力，还存在着巨大风险和暴利并存的事实，
你要真诚地把风险跟客户说明白，这些公司培训里面都会有的。
放心去开拓，在一个好平台基础上，这个行业潜力是无限的！ 祝你多多开户！
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六、期货做空如何操作。新手。请通俗易懂的说说。

1、如图，输入品种编号，买卖处选定卖出，开平处选开仓，输入价格和手数（如
：10手）这样你就拥有10手大豆的空单了。
上边是金仕达交易软件的截图。
2、假如几天后跌到4300你看着赚钱了，可以选把买入平仓就可以了。
3、如果你被套了，要看你的活动资金有多少，如：你交易A1010合约，那么在你的
穿仓的情况下，你最多只能守到2010年10月15日，因为在那天这个合约的大豆就要
交割了，如果你不想交割的话在那个时候还没有穿仓的话你只能割肉了。
不过对于新手来说我有个建议就是不要拖到被套牢才想办法，错了不拖砍了反做，
不要把点位拖的那么大，200个点位你就几乎陪了50%左右了，注意点儿自己的资
金啊，大豆可是1：10的比例。

七、怎样做好期货业务

做好期货业务一般两种途径：一、有较广的社会关系，能跑能搞关系，公关能力强
。
二、你技术出众，能长期稳定盈利，在客户群中有较好的声望，客户获利后介绍客
户。
我偏重于第二种方式

八、期货的做空怎么赚钱、怎么来做空

期货做空怎么赚钱：做空期货是指预期未来行情下跌，将手中股票按价格卖出，待
行情跌后买进，获利差价利润。
期货的本质是与他人签订一份远期买卖商品(或股指、外汇、利率)的合约，以达到
保值或赚钱的目的。
如果认为期货价格会下跌，就做空期货（卖开仓），跌下去（买）平仓，赚了：差
价=开仓价-平仓价。
期货的本质是与他人签订一份远期买卖商品(或股指、外汇、利率)的合约，以达到
保值或赚钱的目的。
如果认为期货价格会上涨，就做多（买开仓），涨起来（卖）平仓，赚了：差价=
平仓价-开仓价。
如果认为期货价格会下跌，就做空（卖开仓），跌下去（买）平仓，赚了：差价=
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开仓价-平仓价。

九、期货做空如何操作。新手。请通俗易懂的说说。

1.客户经理的职责 其职责是开场，全面了解客户需求并向其营销产品、争揽业务，
同时协调和组织全行各有关专部门及机构为客户提供全方位的金融服务，在主动防
范金融风险的前提下，建立和保持与客户的长期密切联系。
(1)联系客户 客户经理是全权代表银行与客户联系的“大使”，客户有金融需求只
需找客户经理，客户经理应积极主动并经常地与客户保持联系，发现客户的需求，
引导客户的需求，并及时给予满足，为客户提供“一站式”(one-stop)服务。
(2)开发客户 对现有的客户，客户经理与之保持经常的联系，而对潜在的客户，客
户经理要积极地去开发。
这里包括两层含义，一是客户现在还不是我行的客户，堕待开发；
二是客户虽然现在是我行的客户，但客户自己末发现某些金融需求，急待引导。
(3)营销产品 根据银行的经营原则、经营计划和对客户经理的工作要求，对市场进
行深入研究，并提出自己的营销方向、工作目标和作业计划；
在与客户的交往中，客户经理要积极推销银行产品。
另外还要善于发现客户的业务需求，有针对性地向客户主动建议和推荐适用的产品
。
对客户的新需求，要及时向有关部门报告，探索为其开发专用产品的可能性。
客户经理营销产品的手段主要有：厂为宣传金融产品，面向重点客户宣传金融产品
，市场公关和产品推销。
(4)内部协调
客户经理是银行对外服务的中心，每一客户经理都是银行伸向客户的友好之手。
因此，客户经理 "握住"的每笔业务都是银行的财富，需要所有相关部门的全力协助
，客户经理有责任发挥协调中心的作用，引导客户的每一笔业务在银行中顺畅、准
确地完成。
客户经理搞好内部协调主要有以下四个方面：
(1)前台业务窗口与二线业务部门之间的协调；
(2)各专业部门之间的协调；
(3)上下级部门之间的协调；
(4)经营资源分配的协调。
内部协调可以采用建立专门工作小组、健全一体化服务体系、及时反馈相关信息等
方式进行。
2．客户经理的素质要求 合格的客户经理必须具备良好的社会交际和组织协调能力
，具有时间管理和团队精神的现代管理意识，性格上要热情开朗，负有责任感，并
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且要熟悉各种金融产品的功能和具有较强的市场研究和客户开发的管理经验。
初、中级客户经理应具备以下条件： （1）品德素质。
应具有较强的责任心和事业心，严守银行与客户的秘密。
（2）营销技能。
能够对市场细分、市场定位、营销手段等方面进行综合运用。
（3）知识全面。
对金融、营销、法律等知识有较深的了解，熟悉银行各方面业务。
（4）分析能力。
能了解自己工作范围的各方面情况，能够对客户进行综合分析，对客户风险有较强
的预见力。
(5）筹划能力。
工作目标明确实际，计划方案切实可行，预算安排精确有效，工作日程井然有序。
（6）协调能力。
善于表达自己的观点和看法，与银行管理层和业务层保持良好的工作关系，团队协
作精神强。
3．客户经理的工作内容 （1）访问。
对客户进行富有成效的拜访与观察。
（2）细分客户。
确立目标市场和潜在客户。
（3）风险管理。
有效监测和控制客户风险。
（4）客户关系管理。
保持与客户的联系和调动客户的资源。
（5）客户分析与评价。
对客户进行各方面的分析与评价。
（6）沟通。
利用有效的沟通手段和沟通策略保持与客户的关系。
（7）谈判。
与客户进行业务谈判。
（8）办理业务。
代客户在银行办理各种业务。
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