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股票经纪人如何与操盘手分成~请操盘手炒股怎么分成-
股识吧

一、证券经纪人佣金提成比例

“证券经纪人的佣金提成制”，以号称行业最高佣金（50%）的联合证券为例:一位
手续费为3.0的客户交易10万元的股票2次（买进卖出各1次），证券公司佣金收入为
100000*2*3/1000=600元；
扣除万2的规费（200000*2/10000=40）和5.8%的营业部税(600*5.8%=34.8)后的净佣金
就是525.2元；
那么证券经纪人这一次交易就有262.6元的税前收入。
10万买卖一次的收入有262.6元，正是由于我们的收入是与客户的交易量成正比的，
因此无论是谁都没办法杜绝诱导客户频繁交易的客观存在的事实，而所有证券公司
所“禁止诱导客户频繁交易”实际上都只是美丽的谎言，因为没有人能抵御金钱的
诱惑。
或许我举例还不够生动，如果经纪人的客户资产超过100万，那么只要这100万动1
次就可以收入2626，动2次就是5252元，动3次就是7878，动4次就是10504。
而实际生活中，证券经纪人的客户资产平均超过300万，所以证券行业是收入最高
的行业之一。
当然，证券经纪人的高收入是建立在客户频繁交易的基础上的。
以XX证券为例：在我的辞职信中有提到的，2007年8月23日XX证券的XX经理在早
会上自豪地向大家宣布：XX证券长沙营业部的交易量湖南第一。
但她“忘记”跟大家说了，XX证券长沙营业部的权证交易量湖南第一，而且是唯
一一个权证交易量大于A股交易量的。
这代表了什么？代表了当时拥有行业最多经纪人的XX证券的经纪人为了自己的利
益而鼓动客户频繁买卖权证（认沽权证）。
禁止诱导客户频繁交易在XX证券长沙营业部（其实都一样，只是XX证券长沙营业
部做的最为“出色”而已）来说绝对只是一句空话而已。
因为权证交易量说明了一切。
有多少证券经纪人是不顾客户死活频繁推荐股票的，相信大家可以从身边的股民身
上问出来。
至于如何解决这个问题，那就需要证监会或者是国务院等去颁布相关法律规范了。

二、证券公司的经纪人是怎么个收入法？？？？？？？？？
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现在证券公司的经纪人，都叫客户经理，主要工作是开发新客户，工资的高低取决
客户人数及交易金额。
客户经理的提成为：{客户交易金额*（交易佣金比例-国家收取的规费)}*券商给客
户经理的提成比例经纪人和券商之间属于代理关系，就跟保险代理人一样的，不属
于劳动合同法管，底薪情况是800-1500之间，佣金提成是12%-45%的范围 ，如果有
一定社会关系，你拉的客户多，资金大，就能保留住自己，否则，银行客户经理就
是一个变动最大的职位，经纪人在同行业之间是不可以兼职的，发现会开除，一般
不会来追究什么法律责任的

三、证券经纪人提成怎么算的，主要是靠客户交易产生佣金，那
么客户买和卖都各算一次佣金吗。

这个属于证券公司内部的薪资政策，可能不同公司会有所不同。
但一般来说，经纪人的佣金提成是根据客户产生的总成交量和总佣金量（准确地说
是总的净佣金量）来确定的，而A股目前是进出双向收取交易佣金的，因此在计算
总成交量和总佣金量的时候自然也是进出都要算的。

四、同事帮我操作股票，我该怎么分成给他

这位朋友，和你分析一下就可以得出为什么一定是你亏本，他稳赚的啦：前提条件
：10%以内的风险你自己承担，10%以上的由他给你补偿；
操作方式：当购买的一只股票跌到快10%时，安全起见，坚决卖出这只股票，
此时承担这&lt；
10%亏本的是你，也就是说你同事不用亏。
股票升的时 你们则4.6分成，只要控制好一只股票跌时不要超过10%，你的朋友
就永远不会亏钱。
这是借鸡生蛋，或者也叫空手套白狼的原理，只
不过途中加了个“10%以上的亏本由他给我补偿”的小幌子而已。
操作结果： 他：稳赚；
你：看你同事的操作能力，买对了，两方都赚钱，买错了，绝对是 你承担。
股市有风险，入市须谨慎。
任何人都会买股票，但不是任何人都会卖股票；
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五、操盘手怎么拿提成

我就是操盘手，一般公司是不会直接给操盘手提成的，不过会有奖金风险方面一般
私募都会让操盘手提供担保金，主要是保密担保。
如果是主操盘手的话还得提供亏损担保金。
不过不同私募有不同的操作模式具体情况具体对待。

六、证券经纪人提成怎么算的，主要是靠客户交易产生佣金，那
么客户买和卖都各算一次佣金吗。

交易额乘以佣金率，再乘以经纪人的提成。
举个例子吧，比如说你花了一千元买股票，经纪人的提成就是1000*佣金率*提成，
佣金率不同的证券公司是不同的，一般在千分之三道千分之零点八之间，提成也是
不同的公司是不一样的。

七、请操盘手炒股怎么分成

1、每个公司的操盘手的工资和分成方案都会不一样，所以这个要根据具体的公司
而定的。
有的公司分成比较高，但底薪比较低，但也有的大公司底薪高，但分成比较低。
2、操盘手就是为别人炒股的人。
操盘手主要是为大户（投资机构）服务的，他们往往是交易员出身，对盘面把握得
很好，能够根据客户的要求掌握开仓平仓的时机，熟练把握建立和抛出筹码的技巧
，利用资金优势来在一定程度上控制盘面的发展，他们能发现盘面上每个细微的变
化，从而减少风险的发生。
3、操盘手不是炒手，他们是不炒单的，因为主力资金不需要炒单，他们做的是趋
势，他们的目的是控制盘面而不是靠微小的点差来积累盈利。

八、证券营业部经纪人怎么从客户的交易佣金拿提成
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如果客户没有交易，经纪人是没有佣金提成的。
经纪人的佣金提成主要受以下两个因素影响：客户佣金比例、营业部经纪人佣金提
成比例，这两项是可能变动的，具体每个营业部可能不同。
比如客户交易佣金是万分之五，成交金额为2万元，那么产生佣金10元；
如果营业部经纪人佣金提成比例为10%，那么经纪人可以 从中提成1元。
在行情不好，客户交易不活跃的情况下，经纪人提成不高。
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