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为什么天猫店比淘宝店销量大⋯新开的淘宝天猫店铺为什
么销量会那么多啊？-股识吧

一、新开的淘宝天猫店铺为什么销量会那么多啊？

如果不是有专业的团队操作，那就有7成是刷上去的

二、为什么卖同样的商品，淘宝就要比阿里巴巴销量好

展开全部1、淘宝是零售式的模式 。
淘宝主要集中于零售，面向终端用户。
阿里巴巴是订单的模式。
阿里巴巴主要面向于批发（包括出口和内销），面向经销商，代理商，淘宝的客户
是个人，是属于B2C或者C2C的模式。
同时，阿里巴巴还分为国际站和中国站。
国内绝大多数用户使用的都是中国站的服务-----诚信通，阿里巴巴的客户主要是企
业，属于 B 2 B 的模式2、最核心的一个区别就是，淘宝网上的卖家只有经过实名认
证，才收到诚信的监控。
而诚信通则是先经过认证，核实通过后，才得以上线买卖生意。
3、现在很多创业者，作为诚信通会员在阿里巴巴中国站上采购，在淘宝上进行销
售。
很多淘宝上的商家都是从阿里上面进得货。
就连淘宝网上都有个小标语"到阿里去进货"所以你说呢&gt；
??

三、为什么天猫销量都很高而淘宝销量没那么高

天猫是商家认证质量会好一些，淘宝很多都是个人卖的东西质量问题比较严重，所
以现在买的少了。
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四、为什么同一款鞋淘宝和天猫价格很大差别

话说是天猫的都是正品为主，淘宝就是恰恰相反，还有就是供货商不同吧。
。

五、天猫店铺相比淘宝c店有什么优势？

天猫原名字都是旗舰店吖。
。
名字就霸道了，大家愿意买。
呵呵

六、2022年天猫比淘宝销售额高的原因

其实大家多被骗了，天猫上如果多是正品好货那实体店早就死了，厂家还怎么生存
。
一般来说现在天猫上买的基本上多是库存3年左右或以上的货，所以很多2级3级品
牌代理门店多倒闭了。
就拿耐克，361，等来说哦存货拿价是4.5到6折处理货拿价15一件而新品8.8到9折，
因此你在天猫上买到就算是正品也是3年以上的库存。
只不过现在市面上的存货太多所以大多消费者还没发现，不信可以百度各个品牌库
存情况。
其实天猫对品牌来说就是清库存罢了。
怎么跟大家说吧，我是做裤子的在义乌最差的水洗牛仔布料成本在26元左右+车位5
左右+辅料1.5（扣子，后口袋，钉扣人工）+熨烫包装检验，电费，线钱0.8=33.2元
（做工差，布料一般），向品牌的裤子就不一样了同款布料还要加上版师，设计师
，大量废料最主要的是做工钱（差10左右不可思议吧)真的。
一般品牌的要在45元成本，但是货没的说。
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