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如何和股票投资者沟通-
怎样做好投资者关系管理工作。-股识吧

一、我是做投资的业务员，怎么跟陌生人沟通。。？？

你好，我是国家理财规划师，提供全方面的金融投资服务和健康咨询业务。
我和陌生人沟通首先要很自然的打招呼，从他的投资现状聊起，说我们国家的宏观
经济现状，通货膨胀和银行负利率，先沟通理念，激发他的投资意识，如果我想引
导他做股票，再进行技术和操作理念的交流，开发客户做什么，全在你的引导，同
时要多做联系，灵活的处理客户的异议，解决客户的担心和疑虑，这方面一定要通
过提问或者问卷的形式让客户说出来，只有真正了解客户的问题所在，才能事半功
倍的解决，不然你说的都不是客户所真正担心的问题，没有说到正点上，可能会引
起客户反感，反而对你的为人也产生不好的感觉，这样就很难再开发成功了，更多
的内容可以查看我百度资料，加我好友，有时间再多沟通。
希望我的回答能给你提供一点思路和帮助。

二、如何与投资人进行沟通

这个不好说的，不同的投资人有不同的沟通方式，不过，创业者和投资人能够真正
说清自己的商业模式，就是最好的演讲了。
楼主如果还有疑问，可上91企业资源网看看他们的资讯，里面有很多关于投融资的
信息。

三、怎样做好投资者关系管理工作。

展开全部 投资者关系管理(IRM),有时也简称为投资者关系诞生于美国20世纪50年代
后期,它既包括上市公司(包括拟上市公司)与股东,债权人和潜在投资者之间的关系
管理,也包括在与投资者沟通过程中,上市公司与资本市场各类中介机构之间的关系
管理. 投资者关系管理工作应该坚持的基本原则 投资者关系管理工作应该坚持三项
基本原则:事实第一原则,及时披露的原则,公平对待的原则,这三项原则是投资者关系
管理工作人员的工作指南和行动准绳。
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IRM的工作职责可以总结为： 第一，整合公司内部信息流程，通过建立适当的制
度规范，跟踪研究公司的发展战略、经营状况、行业动态以及监管部门的法规，及
时、准确、完整、合规地披露与投资者投资决策相关的信息。
第二，定期或针对重大事件组织分析师会、网络会议、路演等活动，与投资者进行
沟通。
第三，在公司网站中设立IRM专栏，在网上披露公司信息，方便投资者查寻和咨询
。
第四，与机构投资者、证券分析师及中小投资者保持经常联系，提高市场对公司的
关注度。
第五，加强与财经媒体的合作关系，引导媒体的报道，安排高级管理人员和其他重
要人员的采访、报道。
第六，与监管部门、行业协会、交易所等保持接触，形成良好的沟通关系。
第七，与其他上市公司的IRM部门、专业的IRM咨询公司、财经公关公司等保持良
好的合作、交流关系。

四、如何与投资人沟通

沉着稳重，不亢不卑，将你的商业模式很好的阐述给投资，还有你的团队，你目前
执行的情况，未来的发展都如实的告诉你要沟通的投资人。

五、炒股，如何能做到见好就收？

.长线投资：长线的股票只关注3点，基本面，业绩面和成长性。
只要大盘处于低潮的时候，这些股票逢低介入持有。
主要是一些绩优股和蓝筹股，比如我持有联通，宝钢，远洋，石化。
这类股票不用担心其未来，肯定是向好的。
2.短期投资 关注消息面:这里主要指的是国家的一些政策取向，建设投入，未来的
经济政策，发展趋势等等。
比如今年5月，联通的重组炒作；
不久前铁路板块炒作，每年的两会农业炒作，这种短期炒作都是快进快出。
概念性炒作：奥运概念，世博会概念等等，这类股票只要在这种概念实现之前，都
是有反复炒作的机会，你可以参见中体产业在奥运前的波段炒作 短线的追涨操作
：对于前几日表现一般，突然放量上涨的股票，可以在放量当日快速进场，而后次
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日获利离场。
如果连续放量拉升的不追涨 对大盘突然异动的判断：大盘在连续持续低迷，成交
量萎缩的时候，某个交易日下午突然出现异动，大幅度拉升。
很有可能就是国家即将出台政策利好。
因为一些机构往往会提前知道利好，而采取行动。

六、股票营销话术技巧

开场白的方式1.你好,我是XXXX公司的小张。
您最近股票做得怎么样?2.是王先生吗?我是XXXX公司的小张啊!你股票最近有操作
吗?开场白之后,判断出客户有无兴趣继续沟通,客户大致会有以下三种反应:1、
直接拒绝、拄断电话;2、 礼貌应对、含糊其辞表示拒绝;3、 感兴趣、乐意沟通。
对于前两种客户,交由公司集中管理,并作记录便于后期再次访问:第三种客户即为公
司准客户, 需将其作为工作重点。
初次与客户沟通,常会遇到如
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