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足球题材的股票有哪些男朋友第一次去我家买什么好？-
股识吧

一、男朋友第一次去我家买什么好？

有诚意又不失礼的。
最好就是你爸妈正需要什么小产品，就买什么给他们。
不过心意最重要，还有你男朋友去了后，一定要在你父母脸前表现出自己十分有大
志，志在千里。

二、时间定了 可以关注哪些世界杯概念股票
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三、和日本人练日语都有什么样的话题

民以食为天，第一肯定是说美食，包括怎么做，怎么吃之类的；
其次，人靠衣装马靠鞍，第二说说服饰潮流，包括流行的品牌，服装质量和产地等
等；
再次，天下人知天下事，避开政治说说世事，谈谈日本人和中国人平常是怎么生活
的，每天必须做的有哪些；
还有，生命在于运动：谈谈运动.棒球在日本比较热门，但中国人知道的不是很清
楚，所以可以避而不谈，说足球，游泳，滑雪甚至乒乓球都是可以的；
至于女性问题，如果和对方不是很熟悉，建议不要提及哦，否则会令对方大跌YA
NJING！！！哦，对了，金融危机一直存在，也可以说说股票啊投资啊之类的话题
和将来彼此的打算什么的，算是畅想未来吧！

四、理财渠道多了，为什么非要买保险
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现在理财工具很多，作为一名保险营销员，如何说服准客户认同保险公司的产品，
的确是一个新问题。
大家知道，理财在社会上通常是由专门的机构团体来完成的，比如银行机构、证券
机构等等。
很多年前，大家只熟悉银行，所以银行储蓄成为了最主要的理财渠道。
近些年来，股票、期货、基金、黄金、外币、收藏等各种理财渠道纷纷出笼，开始
的时候都需要大家有一个逐步认识的过程。
保险也是如此，保险公司的理财型产品是什么？它是怎样运作的？它的特点是什么
？需要营销员首先掌握，然后介绍给自己的准客户。
案例一王先生：你不理财，财不理你，这个道理谁都懂。
你看我这不是买了股票吗？为什么非要把钱放到你们保险公司呢？营销员：王先生
，购买保险主要的目的的确不是去直接赚钱，而是为了保障现有资产的安全。
但是它也是我们理财的一个重要组成部分。
您想呀，直接赚钱相当于往您资产的池子里灌资金流，而保险相当于帮助您堵住了
因万一发生风险而资金流失的出口，只有这样双管齐下，您资产池子的“水”才能
越积越多，理财的目的才能真正达到，您说是不是这个道理？案例二营销员：张阿
姨，我们公司最近推出的分红型保险产品很不错。
张阿姨：我有个问题呀，人家说，要想投资赚钱，直接买股票或者基金，买保险公
司的投资类产品等于绕弯子，你说他们说的有没有道理？营销员：张阿姨，是这样
的。
股票是证券公司发行的，基金由基金公司发行，投资型保险产品是保险公司设计的
。
这三种投资渠道都是由机构运作的。
股票风险最大，张阿姨您作为一个散户，又没有太多时间去关注宏观经济，投资股
票我建议您还是要谨慎为好，投入资金的比例要严格控制。
张阿姨：谢谢你的提醒，股票我买的不多，主要是买基金。
营销员：这就好。
基金相对风险要小一些。
买基金就等于把钱交给了一个理财专家团队，让他们协助您去理财。
张阿姨：就是。
那你让我买你们保险公司的分红保险是为什么？营销员：您误会了。
不是非让您买，是想向您介绍一下，好让您也有个比较。
其实，保险公司经营分红产品的背后也有一个经验丰富的投资团队。
在提供给保户保险保障的同时，保险公司的专家团队会将保户的这些资金本着安全
第一的原则，按照国家的规定，在国家法律的保护下，通过购买基金、协议存款、
中长期国家基础建设项目投资等多种方式进行投资运作，所得的收益按照合同约定
再返还给保户。
张阿姨：这和买基金差不多似的。
营销员：我们买的是保险。
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在争取保户资金收益最大化的同时，还自始至终发挥着保险的功能，这一点银行储
蓄、股票、基金都是做不到的。
所以说，我并不是让您不要买股票和基金，而是建议您要把保险和投资都兼顾起来
，就像大家说的“鸡蛋不能放在一个篮子里”，理财要攻守兼备。
张阿姨：好，有道理。
案例三赵先生：你说说，我买你的投资类保险道理在什么地方？营销员：赵先生，
我知道您已经在股票市场、基金、还有很多其他方面的投资上做了战略布局，就象
足球赛即将开场，做为教练的您已经布置好了您的前锋和前场，但是，您没有考虑
好后卫和守门员的人选，因为保险就相当于与这些关键的防守位置，这样做的结果
，如果是一场足球比赛，您输定了，如果是人生和事业，风险恐怕也非常大。
您明白其中的意思了吗？赵先生：明白了。
营销员：我们公司投资类保险恰好可以兼顾您保障的和投资收益的双重需求。
我建议您从攻防兼顾的角度思考您的投资理财架构，适度在保险这个防守点上加大
投入，用投资类保险本身可能带给您的投资收益不断增加您的保险金额，扩充您的
保障利益。
赵先生：好，我听你的。

五、世界杯，概念股全线拉升，哪些个股是真利好

世界杯概念是个前期炒作，主要受益的是啤酒和体育概念如青岛啤酒、重庆啤酒，
体育：雷曼股份、当代明诚等全国A类证券 万1.5佣金开户

六、理财渠道多了，为什么非要买保险

有诚意又不失礼的。
最好就是你爸妈正需要什么小产品，就买什么给他们。
不过心意最重要，还有你男朋友去了后，一定要在你父母脸前表现出自己十分有大
志，志在千里。

七、工行、建行那家信用卡比较好？
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信用卡其实都是大同小异的，具体的差别还要看卡种的区别。
像你说的自己设计卡面的只是建行的Mylove卡。
像刷几次免年费我觉得3次5次没区别，因为这个数字正常使用都绝对达得到。
如果和借记卡帐户关联还款，你也不用去柜台办理还款手续，所以也没区别，再说
两家的网点基本都是海量，要排队的话，看自己附近哪家比较方便好了。
要说两家实质性的区别，工行的卡可以通过U盾在网银上实现不限制金额的交易，
这个规则对于大额买卖是非常方便的，建行每日的金额是受限的；
在逾期罚息上，工行实行非全额罚息，就是只按照未还金额来计算，而建行是和大
多数银行一样实行全额罚息，就是你花了1万，还款的时候即便只有1分钱没还，罚
息是按照1万算，而不是1分。
当然，不管哪种卡，逾期都是要计入不良信用记录的，只不过体现在帐面上的金额
会差距很大。
正常使用我就能想到这点区别，不正常使用，比如取现、TX什么的不是很熟，好
像说工行卡和深发展搭档有什么猫腻⋯⋯我自己使用建行卡，感觉服务什么的都挺
好。
国有大银行差别不大。
要说服务和行业先锋，招行才是王道。
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