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如何进行股票电话推销、股票电话销售的技巧是什么？-
股识吧

一、股票电话销售的技巧是什么？

为你整理了一些自己的经验：1.整理好电话拜访前心态2.认真搜集筛选客户资料3.
激发客户的兴趣4.认真聆听客户的需求5.积极引导客户的需求6.有效处理客户异议7.
激发客户合作的欲望9.妥善处理客户的抱怨10.巧妙回绝客户的不合理要求后：1.认
真对待客户来电2.做好跟踪服务3.与客户保持长期联系4.与客户建立信任关系5.巩固
老客户，开发新客户完毕

二、初学股票公司电话销售技巧

技巧四 表明不会占用太多时间，简单说明「耽误您两分钟好吗？」为了让对方愿
意继续这通电话，我最常用的方法就是请对方给我两分钟，而一般人听到两分钟时
，通常都会出现「反正才两分钟，就听听看好了」的想法。
实际上，你真的只讲两分钟吗？这得看个人的功力了！技巧六 善用电话开场白 好
的开场白可以让对方愿意和业务人员多聊一聊，因此除了「耽误两分钟」之外，接
下来该说些什么就变得十分重要，如何想多了解对方的想法，不妨问：「最近推出
的投资型商品，请问您有什么看法？」诸如此类的开放式问句。
技巧九 使用开放式问句，不断问问题 问客户问题，一方面可以拉长谈话时间，更
重要的是了解客户真正的想法，帮助业务员做判断。
不妨用：「请教您一个简单的问题」、「能不能请您多谈一谈，为何会有如此的想
法？」等问题，鼓励客户继续说下去。
技巧十一 一再强调您自己判断、您自己做决定 为了让客户答应和你见面，在电话
中强调「由您自己做决定」、「全由您自己判断」等句子，可以让客户感觉业务人
员是有质感的、是不会死缠活缠的，进而提高约访机率。
（摘自：中国客户关系网）这些是打电话的技巧，股票公司的电话怎么打，要加上
专业知识和专业话术。

三、如何做好股票软件电话销售
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销售其实都是一样的 为客户服务老生常谈的话题：销售关于 口才 心理了
等等2.如果是电话销售 当然还是心理了 还要电话的说话技巧。
3.第一句话很重要，关键能不能引起对方的兴趣4.那就是股票这一类产品了。
投资理财类的 多看些这方面的知识，才对你做这一块业务有好处5.以上信息发布于
稻田集团 3w。
haowfu.com

四、怎么提高股票电话销售技巧和话术

大家都喜欢听故事，所以如果用讲故事的方法来介绍自己的产品，就能够收到很好
的效果。
有一次，我在一家商场调研，我来到海尔冰箱的柜台前，我装做顾客的样子对海尔
的销售人员说：“你们的质量有保障吗?”这位销售人员倒没有说那么多，只是给
我讲起来海尔的总裁张瑞敏上任时砸冰箱的故事，一个故事讲得我立马对于海尔冰
箱的质量肃然起敬了。
任何商品都自己有趣的话题：它的发明、生产过程、产品带给顾客的好处，等等。
销售人员可以挑选生动、有趣的部分，把它们串成一个令人喝彩的动人故事，作为
销售的有效方法。
所以销售大师保罗�梅耶说：“用这种方法，你就能迎合顾客、吸引顾客的注意，
使顾客产生信心和兴趣，进而毫无困难地达到销售的目的。
”

五、股票电话销售，开场白与技巧？

你好
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